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SITUATII FINANCIARE

INFORMATII DE BAZA

Tema nr. 1 [discutia]

= Varog sa indicati elementele, in sens larg, a mediului
intreprinderii.
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Tema nr. 2 [discutia]

= Va rog sa indicati sursa de informatii despre intreprindere si
mediul acesteia.

“EWC - PROCESSING FINANCIAL INFORMATION AS A KEY FACTOR FOR EFFECTIVE COMMUNICATION AND NEGOTIATION"

RECEIVED FUNDING FROM THE EUROPEAN UNION

PROJECT VS/2019/0025
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Definitia situatiei financiare

P

= Situatia financiara constituie prezentarea structurata a pozitiei
financiare si a rezultatelor financiare ale activitatii intreprinderii.

= Situatia financiara este un raport periodic care prezinta situatia
intreprinderii.

= Este un set de informatii despre situatia bunurilor si cea
financiara, precum si despre fluxul de numerar.

= Situatia financiara constituie finalizarea procesului contabil
pentru exercitiul financiar.

= Situatia financiara reprezinta produsul final de prelucrare a
informatiilor in sistemul contabil.
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Scopul situatiilor financiare

= Obiectivul situatiilor financiare destinate cu scop general este furnizarea
informatiilor privind situatia financiara, rezultatele financiare ale
activitatii si fluxurile de numerar ale intreprinderii, care sunt utile pentru
0 gama larga de utilizatori atunci cand iau decizii economice. In plus
situata financiara prezinta rezultatele gestionarii de catre conducere a
resurselor care i-au fost incredintate.

= Pentru a atinge acest scop situatiile financiare furnizeaza informatii
despre:

= bunuri

= datorii

= capitalul propriu

= venituri si cheltuieli, inclusiv profituri si pierderi
= fluxurile de numerar.

= Aceasta informatie, impreuna cu alte date incluse in notele la situatia
financiara il ajuta pe utilizatorul situatiei financiare sa anticipeze
viitoarele fluxuri de trezorerie ale intreprinderii, in special termenele si
gradul de certitudine al acestora.
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Tema nr. 3 [discutie]

= Va rog sa incercati sa indicati componentele situatiilor financiare.

= Va rog sa incercati sa indicati continutul situatiilor financiare (in
general).

= Va rog sa incercati sa indicati avantajele situatiilor financiare.

= Va rog sa incercati sa indicati limitele situatiilor financiare.
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Elementele situatiilor financiare

= Situatia financiara completa include :

= raport din situatia financiara (bilant) la incheierea perioadei

= raport privind profiturile sau pierderile si a altor venituri totale pentru perioada respectiva
(prezentate ca o situatie unica sau ca o sectiune de profit si pierdere intr-un raport separat privind
profitul si pierderea, urmata imediat de un raport care prezinta venitul total, incepand cu profitul sau
pierderea))

= situatia modificarilor capitalului propriu pentru perioada respectiva

= situatia fluxurilor de numerar pentru perioada respectiva

= note care contin un rezumat al principiilor contabile importante si alte informatii explicative

= informatii comparative specificate de standard.

. Tntrep(inderea poate utiliza alte titluri ale documentelor decét cele sus-mentionate. Toate situatiile
financiare trebuie prezentate cu aceeasi corectitudine.

= Cand intreprinderea aplica principiul contabil retrospectiv sau restructureaza retroactiv elementele in
situatiile sale financiare sau reclasifica elementele in situatiile sale financiare, atunci trebuie, de-
asemenea, sa prezinte raportul din situatia financiara (bilantul) la Tnceputul celei mai vechi perioade
comparative.

. Rapoartele prezentate in afara situatiilor financiare — inclusiv raportul de gestiune al Consiliului de
Administratie, rapoartele de mediu si declaratiile privind valoarea adaugata — depasesc sfera IFRS.
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Tema nr. 4 [discutie]

= Va rog sa indicati structura de baza si continutul situatiilor
financiare.
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Structura si continutul situatiilor financiare (general)

= Situatiile financiare sunt identificate in mod clar si se disting de celelalte informatii
continute in acelasi document publicat.
= IFRS se aplica in exclusivitate situatiilor financiare si nu altor informatii prezentate n
raportul anual sau in alt document. Asadar, este important ca utilizatorii sa aiba
posibilitatea de a distinge informatiile care au fost pregatite prin utilizarea IFRS de
alte informatii, care pot fi utile pentru ei, dar nu fac obiectul acestor reglementari.
= In mod distinct se identifica fiecare parte a situatiei financiare.
= In plus trebuie afisate si repetate urmatoarele informatii, intrucat acest lucru este
indispensabil pentru intelegerea corecta a informatiilor prezentate:
= numele entitatii raportoare sau alte date de identificare, precum si orice
modificare a datelor de mai sus, care a avut loc de la data bilantului anterior
= precizarea daca situatia financiara se refera la o singura entitate sau la un grup
de capital
= data bilantului sau perioada acoperita de situatia financiara, in functie de partea
situatiei financiare
= moneda de prezentare, definita conform IAS 21, si consecintele modificarii
cursurilor de schimb valutar

= nivelul de rotunjire utilizat la prezentarea sumelor in situatiile financiare.
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Informatii comparative

= |AS solicita ca informatiile comparative sa fie prezentate in raport
cu exercitiul financiar anterior pentru toate sumele raportate in
situatia financiara, atat in situatia financiara cat si in note, cu
exceptia cazului cand standardul prevede altfel.

= Entitatea trebuie sa prezinte cel putin doua perioade financiare
pentru fiecare situatie financiara.

= Al treilea raport din situatia financiara trebuie sa fie prezentat
daca entitatea aplica retroactiv principiile contabile, transforma
pozitiile sau reclasifica pozitiile, iar corecturile acestea au avut o
influenta semnificativa asupra informatiilor din situatia financiara
la inceputul perioadei comparative.

= Tn cazul modificarilor sau a reclasificarii sumelor comparative,
diferite informatii sunt necesare.
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Avantajele situatiilor financiare

= Situatia financiara contine cele mai agregate valori economice, care
sunt atat obiectul cat si efectul activitatii economice, iar datorita
exprimarii in bani sunt reduse la un numitor comun,

= Caracterul sintetic al numerelor prezentate in raporturi faciliteaza
comunicarea,

= Forma si continutul situatiilor financiare sunt in mod constant
dezvoltate si imbunatatite pentru a reflecta schimbarile in realitatea
economica si, in plus, caracteristicile informatiilor continute in raport
(inteligibilitate, obiectivitate, comparabilitate etc.) indeplinesc asteparile
utilizatorilor si sunt incluse in reglementari privind intocmirea
rapoartelor,

= Datele financiare prezentate in rapoarte sunt documentate, evaluate si
prezentate in conformitate cu principiile contabile actualizate
permanent si extrem de precise (asa-numitel Standarde de
contabilitate),

= Rapoartele sunt supuse unei armonizari continue, adica procesul de
creare a principiilor contabile este asemanator in diferite tari.
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Limitele situatiilor financiare [1]

= Dependenta de costurile istorice. Aceasta este o problema la revizuirea bilantului,
in care valoarea activelor si pasivelor se poate schimba in timp. Unele pozitii precum
titlurile de valoare sunt modificate pentru a le adapta la valorile pietei, insa unele
elemente, precum mijloacele fixe nu se modifica. Bilantul poate duce, asadar, in
eroare, daca o mare parte din suma prezentata se bazeaza pe costurile istorice.

- Efectele inflatiei. Daca rata inflatiei este relativ ridicata, sumele aferente activelor si
pasivelor in bilant vor aparea excesiv de scazute, intrucat nu sunt ajustate in functie
de inflatie. Acest lucru se aplica mai ales la activele pe termen lung.

= Imobilizarile necorporale nu sunt inregistrate. Multe imobilizari necorporale nu
sunt Tnregistrate ca active. In schimb, toate cheltuielile efectuate pentru a crea un
activ necorporal sunt taxate imediat la cost. Aceasta politica poate duce la scaderea
drastica a valorii unei firme, in special a uneia care a cheltuit o suma mare pentru
construirea unei imagini a marcii sau pentru dezvoltarea unor noi produse. Aceasta
este o problema in special pentru firmele start-up, care au creat o proprietate
intelectuala, dar care pana acum au generat vanzari minime.

= Modificarile in timp. Utilizatorul situatiilor financiare poate obtine o imagine
incorecta a rezultatelor financiare sau a fluxurilor de numerar ale firmei analizand
doar o singura perioada de raportare. Fiecare perioada poate fi diferita de rezultatele
obisnuite ale intreprinderii, probabil din cauza unei cresteri bruste a vanzarii sau a
efectelor sezoniere. Este mai bine sa analizati un numar mai mare de situatii
financiare, pentru a obtine o mai buna imagine a rezultatelor curente.
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Limitele situatiilor financiare [2]

= Nuintotdeauna sunt comparabile in diferite firme. Daca utilizatorul doreste sa
compare rezultatele diferitelor firme, situatiile financiare ale acestora nu intotdeauna
sunt comparabile, intrucat entitatile utilizeaza practici contabile diferite. Aceste
chestiuni pot fi localizate, analizand informatiile care insotesc situatiile financiare.

= Contabilitate creatoare. Echipa de conducere a firmei poate distorsiona in mod
intentionat rezultatele prezentate. Aceasta situatie poate aparea cand exista o
presiune excesiva pentru a raporta rezultate excelente, de exemplu cand planul de
premii prevede plati numai atunci cand nivelul raportat al vanzarilor creste. Se poate
prevedea existenta acestei probleme cand rezultatele raportate ating un nivel care
depaseste norma din domeniu.

« Lipsa elementelor nefinanciare (calitative). Situatiile financiare nu se refera la.
chestiuni nefinanciare, cum ar fi impactul firmei asupra mediului sau a comunitatii
locale. Firma care are rezultate financiare excelente poate fi un fiasco in aceste alte
domenii.

= Lipsa verificarii. Daca situatiile financiare nu au fost audiate, inseamna ca nimeni
nu a examinat principiile de contabilitate, practicile si mecanismele de control ale
emitentului, pentru a se asigura ca a intocmit situatii financiare exacte. Raportul din
audit anexat situatiei financiare constituie o dovada a acestei analize.

= Lipsa valorii predictive. Informatiile din setul de situatii financiare contine informatii
despre rezultatele istorice sau despre situatia financiara a firmei intr-o anumita zi.
Declaratiile nu neaparat ofera vreo valoare in a prevedea ce se va intampla in viitor.
De exemplu firma poate anunta rezultate excelente intr-o luna si nu va avea deloc
vanzari in luna viitoare intrucat contractul pe care s-a bazat a expirat.
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Asimetria informatiilor

= Unul din factorii cheie in contabilitate si raportarea financiara este
furnizarea de informatii oricarei persoane care ar putea avea
nevoie de aceste informatii.

= Ulterior utilizatorii utilizeaza aceste informatii contabile pentru a
lua decizii de afaceri si investitii sau pot sa nu ia nicio decizie.

- Insa pentru a lua o decizie corespunzatoare informatiile furnizate
trebuie sa fie corecte si adecvate.

- In raportarea financiara adeseori intalnim fenomenul numit
asimetria informatiilor.

= Aceasta este o situatie in care o parte are mai multe sau mai
putine informatii decat cealalta parte.
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Doua tipuri de asimetrie a informatiilor referitoare la
finante

Selectia negativa Hazardul moral

Informatia ascunsa Actiune / comportament ascuns

O parte are avantaj informational fata de  Una din parti poate observa actiunea in
cealalta parte timp ce cealalta parte nu poate

Informatia ascunsa despre trecut devine . . .
N Informatie ascunsa despre viitor

prezenta

Exemplu:

Profesorii acorda o mai mare importanta

examenelor decat temelor

Exemplu:
Achizitionarea unui autoturism uzat
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Gestionarea informatiilor

Motivele cresterii profitului Motivele scaderii profitului

Bonusuri din rezultatele financiare Optimalizarea sarcinilor fiscale

Sporirea sanselor de a obtine asistenta

Rambursarea datoriilor o
guvernamentala

Tnregistrarea unor cheltuieli mai mari in
perioada de scadere a conjuncturii
permite cresterea rentabilitatii in viitor

Tmbunétatirea perceptiei firmei (adica
reducerea perceptiei riscului)
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* gk EKSPERCI DIALOGU SPOLECZNEGO

CADRUL JURIDIC PENTRU RAPORTAREA FINANCIARA

Cadrul juridic al contabilitatii

P

Legea Contabilitatii (LC)
(actul legislativ national de baza care reglementeaza principiile contabile privind
entitatile economice)

Standardele Nationale de Contabilitate (SNC)

(set comun de principii, standarde si proceduri, care definesc principiile si practicile
contabilitatii financiare in tara)

Standardele Internationale de Contabilitate (IAS)

(set comun de principii, standarde si proceduri care definesc principiile si practicile
contabilitatii financiare in toate tarile)
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Conventii contabile

- In practica exista patru conventii contabile principale:

= conservatorismul este o conventie conform careia, atunci cand
sunt disponibile doua valori ale tranzactiei, se inregistreaza
tranzactia cu valoare mai mica. Conform acestei conventii, nu
trebuie niciodata supraestimat profitul si ar trebui sa existe
intotdeauna o rezerva pentru pierderi.

= coeziunea presupune aplicarea acelorasi principii contabile de la o
perioada contabila la urmatoarea, astfel incat sa fie utilizate
aceleasi standarde pentru calcularea profitului si pierderii.

= relevanta inseamna ca toate faptele relevante trebuie inregistrate
in contabilitate. Contabilii trebuie sa inregistreze datele importante
si sa omita informatiile irelevante.

= transparenta completa implica divulgarea tuturor informatiilor, atat
benefice cat si prejudiciabile pentru intreprindere si care au o
valoare semnificativa pentru creditori si debitori.
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Doua conventii contabile cheie [1]

= Principiile contabile general acceptate (GAAP) si Standardele Internationale de
Raportare Financiara (IFRS) sunt doua scheme de baza ale contabilitatii utilizate in
prezent in lume. Desi organizatiile responsabile pentru aceste doua structuri au purtat
discutii pentru a minimaliza diferentele dintre cadre, Tn continuare exista cateva
diferente majore.

= Diferentele dintre GAAP si IFRS includ:

= Reguli si principii. GAAP se bazeaza pe reguli, ceea ce inseamna ca este plin
de reguli specifice privind tratarea unui numar mare de tranzactii. Acest fapt
determina anumite jocuri in sistem, intrucat utilizatorii creaza tranzactii care
vizeaza manipularea regulilor pentru a obtine rezultate financiare mai bune. Baza
regulilor duce la un numar foarte mare de standarde, astfel incat textul GAAP
este mult mai lung decat textul IFRS. Pe de alta parte IFRS se bazeaza pe
principii generale, care definesc orientarile generale si se asteapta de la utilizatori
ca acestia sa actioneze conform celor mai bune principii.

= Stocuri cf. LIFO. GAAP permite firmei sa utilizeze metoda de evaluare a
stocurilor in conformitate cu principiul LIFO, in timp ce in conformitate cu IFRS
acest lucru este interzis. LIFO are tendinta de a genera un nivel extrem de
scazut al veniturilor raportate si nu reflecta fluxul efectiv de stocuri in majoritatea
cazurilor, asadar pozitia IFRS, teoretic, este mai corecta.
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Doua conventii contabile cheie [2]

= Evaluarea imobilizarilor corporale. GAAP impune ca imobilizarile corporale sa
fie Tnregistrate la costul minus amortizarea acumulata. IFRS permite reevaluarea
imobilizarilor corporale pentru ca sumele raportate in bilant sa poata creste.
Teoretic abordarea IFRS este mai corecta, insa necesita totodata un efort
contabil mai mare.

= Actualizare modificarilor. GAAP impune ca valoarea stocurilor sau a
imobilizarilor corporale sa fie dedusa, actualizata la valoare lor de piata; GAAP
specifica faptul ca sumele deduse nu pot fi reluate, daca valoarea pe piata a
activelor ulterior creste Conform cu IFRS, deducerea poate fi reluata. Pozitia
GAAP este excesiv de conservatoare, intrucat nu refelecta schimbarile pozitive
ale valorilor pe piata.

= Costurile lucrarilor de dezvoltare. GAAP impune ca toate costurile lucrarilor de
dezvoltare sa fie incluse la costuri atunci cand sunt suportate. IFRS permite
capitalizarea si amortizarea unor costuri pentru mai multe perioade. Pozitia IFRS

poate fi prea ,agresiva”, permitédnd amanarea costurilor, care ar trebuit sa fie
facturate in acelasi timp.
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IFRS

= Standardele Internationale de Raportare Financiara (IFRS *) stabilesc
principiile comune, datorita carora situatiile financiare sunt coerente,
transparente si comparabile in intreaga lume.

= |FRS sunt emise de catre Consiliul pentru Standarde Internationale de
Contabilitate (International Accounting Standards Board - IASB).

= Acestea indica modul in care firmele trebuie sa mentina si sa raporteze
conturile, specificand tipurile de tranzactii si alte evenimente care au un
impact financiar.

= |FRS au fost create pentru a stabili un limbaj contabil comun, astfel incat
firmele si situatiile lor financiare sa fie coerente si credibile de la o firma la
alta firma si de la o tara la alta tara.

= Uniunea Europeana a fost prima jurisdictie importanta din lume care a
adoptat IFRS.

“EWC - PROCESSING FINANCIAL INFORMATION AS A KEY FACTOR FOR EFFECTIVE COMMUNICATION AND NEGOTIATION"

RECEIVED FUNDING FROM THE EUROPEAN UNION

PROJECT V$/2019/0025

*IFRS sunt uneori confundate cu Standardele Internationale de Contabilitate (IAS), care sunt standardele vechi care au fost inlocuite de IFRS.
IAS au fost emise Tn anii 1973-2000, iar Consiliul pentru Standarde Internationale de Contabilitate (IASB) a inlocuit Comitetul pentru Standarde
Internationale de Contabilitate (IASC) in anul 2001.
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Beneficii din standardele IFRS

= Standardele IFRS asigura transparenta prin cresterea comparabilitatii
internationale si a calitatii informatiilor financiare, permitand investorilor
si altor participanti de pe piata luarea unor decizii de afaceri in
cunostinta de cauza.

= Standardele IFRS maresc responsabilitatea prin reducerea decalajul
de informatii dintre furnizorii de capital si oamenii carora le-au
incredintat banii. IFRS ofera informatii necesare pentru evaluarea
deciziilor luate de catre conducerea firmelor. Ca sursa de informatii
global comparabile, standardele IFRS au o importanta deosebita pentru
autoritatile de reglementare din intreaga lume.

= Standardele IFRS contribuie la eficienta economica, contribuind la
identificarea oportunitatilor si pericolelor din intreaga lume,
imbunatatind astfel alocarea capitalului. Pentru firme utilizarea unui
singur limbaj contabil unic, sigur, reduce costul capitalului si micsoreaza
costurile rapoartelor internationale.

Cadrul juridic european privind raportarea
financiara

= DIRECTIVA 2013/34 /| UE A PARLAMENTULUI EUROPEAN SI A CONSILIULUI din 26
iunie 2013 privind situatiile financiare anuale, situatiile financiare consolidate si rapoartele
conexe ale anumitor tlpurl de intreprinderi, de modificare a Directivei 2006/43/CE a
Parlamentului European si a Consiliului si de abrogare a Directivelor 78/660/CEE si
83/349/CEE ale Consiliului.

= Regulamentul (CE) nr. 1606/2002 al Parlamentului European si al Consiliului din 19
iulie 2002 privind aplicarea standardelor internationale de contabilitate

= REGULAMENTUL (CE) NR. 1126/2008 AL COMISIEI din 3 noeimbrie 2008 de adoptare a
anumitor standarde internationale de contabilitate in conformitate cu Regulamentul (CE) nr.
1606/2002al Parlamentului European si al Consiliului

= DECIZIA COMISIEI din 12 decembrie 2008 privind utilizarea de catre emitentii de valori
mobiliare din tarile terte a standardelor de contabilitate nationale ale anumitor tari terte si a
Standardelor Internationale de Raportare financiara pentru intocmirea situatiilor financiare
consolidate (notificata cu numarul C (2008) 8218.

= REGULAMENTUL (CE) NR. 1569/2007 AL COMISIEI din 21 decembrie 2007 de instituire
a unui mecanism pentru determinarea echivalentei standardelor de contabilitate aplicate
de emitenti de valori mobiliare din tari terte, in conformitate cu Directivele 2003/71/CE si
2004/109/CE ale Parlamentului European si ale Consiliului.

= REGULAMENTUL (CE) NR. 809/2004 AL COMISIEI din 29 aprilie 2004 de punere in
aplicare a Directivei 2003/71/CE a Parlamentului European si a Consiliului in ceea ce
priveste informatiile continute in prospectele, structura prospectelor, includerea de
infglrmajcii prin trimiteri, publicarea prospectelor si difuzarea comunicatelor cu caracter
publicitar.
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Cadrul juridic european privind raportarea
nefinanciara

= DIRECTIVA PARLAMENTULUI EUROPEAN SI A CONSILIULUI
2014/95/UE din 22 octombrie 2014 de modificare a Directivei
2013/34/UE in ceea ce priveste prezentarea de informatii
nefinanciare si de informatii privind diversitatea de catre anumite
intreprinderi si grupuri mari.
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IFRS in conformitate cu jurisdictia europeana

= Statele membre
pot permite sau
solicita ca
societatile care
poseda titluri de
valoare admise
la
tranzactionarea
pe o piata
reglementata de
UE sa
intocmeasca
situatii
financiare

anuale conform

Jurisdictii care impun aplicarea IFRS - 43
Jurisdictii care permit aplicarea IFRS - 1 cu IFRS.
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Italia

= Organ jurisdictional national— Organismo Italiano di Contabilita

(OIC)

«  www.fondazioneoic.eu

Domeniul de aplicare IFRS

Statut

Informatii suplimentare

Standardele IFRS sunt solicitate de
la companiile nationale publice

4

Toate societatile nationale ale caror titluri de valoare sunt tranzactionate pe
o piata reglementata sunt obligate sa utilizeze standardele IFRS aprobate
de UE in situatiile lor financiare consolidate.

Standardele IFRS sunt permise, dar
nu sunt solicitate de la companiile
publice nationale

Standardele IFRS sunt solicitate
sau permise Tn cazul in cazul listarii
companiilor straine

Standardele IFRS adoptate de UE sunt solicitate in situatiile financiare
consolidate, cu exceptia companiilor straine ale caror standarde de
jurisdictie nationala sunt recunoscute de UE ca fiind echivalente cu
standardele IFRS, caz in care aceste companii pot aplica standardele
nationale.

Standardul IFRS pentru IMM-uri Nu.
este cerut sau permis
Se ia in considerare standardul Nu.

IFRS pentru IMM-uri

Romania

= Organ jurisdictional national — Corpul Expertilor Contabili si Contabililor Autorizati din

Romania (CECCAR)
= http://www.ceccar.org

Domeniul de aplicare IFRS

Statut

Informatii suplimentare

Standardele IFRS sunt solicitate de
la companiile nationale publice

4

Toate societatile nationale ale céaror titluri de valoare sunt tranzactionate
pe o piata reglementata sunt obligate sa utilizeze standardele IFRS
aprobate de UE in situatiile lor financiare consolidate.

Standardele IFRS sunt permise, dar
nu sunt solicitate de la companiile
nationale publice

Standardele IFRS sunt solicitate sau
permise in cazul listarii companiilor
straine

Standardele IFRS adoptate de UE sunt solicitate in situatiile financiare
consolidate, cu exceptia companiilor straine ale caror standarde de
jurisdictie nationala sunt recunoscute de UE ca fiind echivalente cu
standardele IFRS, caz in care aceste companii isi pot aplica standardele
nationale.

Standardul IFRS pentru IMM-uri este
cerut sau permis

Nu.

Se ia in considerare standardul IFRS
pentru IMM-uri

Nu.
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Polonia

= Organ jurisdictional national — Komitet Standardéw Rachunkowosci(KSR) care
functioneaza pe langa Ministerul Finantelor.

= www.mf.gov.pl

Domeniul de aplicare MSSF Statut Informatii suplimentare
Standardele IFRS sunt solicitate de Toate societatile nationale ale céaror titluri de valoare sunt tranzactionate
la companiile nationale publice \/ pe o piata reglementata sunt obligate sa utilizeze standardele IFRS

aprobate de UE in situatiile lor financiare consolidate.

Standardele IFRS sunt permise, dar
nu sunt solicitate de la companiile
nationale publice

Standardele IFRS sunt solicitate sau Standardele IFRS adoptate de UE sunt solicitate in situatiile financiare

permise in cazul listarii companiilor \/ consolidate, cu exceptia companiilor straine ale caror standarde de

straine jurisdictie nationala sunt recunoscute de UE ca fiind echivalente cu
standardele IFRS, caz in care aceste companii Tsi pot aplica standardele
nationale.

Standardul IFRS pentru IMM-uri este Nu

cerut sau permis ’

Se ia in considerare standardul IFRS Nu

pentru IMM-uri

Macedonia de Nord Sl

= Organ jurisdictional national — MuHuctepcTtBo 3a dmHaHcum Ha Peny6brivka
MakenoHuja

= www.finance.gov.mk

Domeniul de aplicare MSSF Statut Informatii suplimentare

Standardele IFRS sunt solicitate de

la companiile nationale publice \/ Necesar.

Standardele IFRS sunt permise, dar

nu sunt solicitate de la companiile

nationale publice

Standardele IFRS sunt solicitate sau

permise in cazul listarii companiilor \/ Necesar

straine ’

Standardul IFRS pentru IMM-uri este Necesar pentru unele IMM-uri. Standardele complete IFRS sunt solicitate

solicitat sau permis \/ numai de la societatile cotate la bursa si institutiile financiare, dar si de la
entitatile comerciale mari si mijlocii precum si de la altele. Toate celelalte
sunt obligate sa aplice IFRS pentru IMM-uri.

Se ia In considerare standardul IFRS

pentru IMM-uri
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Croatia

= Organ jurisdictional national — Racunovodstvo i financije (RiF)

= www.rif.hr/naslovnica

Domeniul de aplicare MSSF

Statut

Informatii suplimentare

Standardele IFRS sunt solicitate de
la companiile nationale publice

4

Toate societatile nationale ale céaror titluri de valoare sunt tranzactionate
pe o piata reglementata sunt obligate sa utilizeze standardele IFRS
aprobate de UE in situatiile lor financiare consolidate.

Standardele IFRS sunt permise, dar
nu sunt solicitate de la companiile
nationale publice

Standardele IFRS sunt solicitate sau
permise in cazul listarii companiilor
straine

Standardele IFRS adoptate de UE sunt solicitate in situatiile financiare
consolidate, cu exceptia companiilor straine ale caror standarde de
jurisdictie nationala sunt recunoscute de UE ca fiind echivalente cu
standardele IFRS, caz in care aceste companii Tsi pot aplica standardele
nationale.

Standardul IFRS pentru IMM-uri este
cerut sau permis

Nu.

Se ia in considerare standardul IFRS
pentru IMM-uri

Nu.

Spania

= Organ jurisdictional national — Instituto de Contabilidad y Auditoria de Cuentas (ICAC)

=  www.icac.meh.es

Domeniul de aplicare MSSF

Statut

Informatii suplimentare

Standardele IFRS sunt solicitate de
la companiile nationale publice

v

Toate societatile nationale ale caror titluri de valoare sunt tranzactionate
pe o piata reglementata sunt obligate sa utilizeze utilizeze standardele
IFRS aprobate de UE in situatiile lor financiare consolidate.

Standardele IFRS sunt permise, dar
nu sunt solicitate de la companiile
nationale publice

Standardele IFRS sunt solicitate sau
permise in cazul listarii companiilor
straine

Standardele IFRS adoptate de UE sunt solicitate in situatiile financiare
consolidate, cu exceptia companiilor straine ale caror standarde de
jurisdictie nationala sunt recunoscute de UE ca fiind echivalente cu
standardele IFRS, caz in care aceste companii Tsi pot aplica standardele
nationale.

Standardul IFRS pentru IMM-uri este
cerut sau permis

Nu.

Se ia in considerare standardul IFRS
pentru IMM-uri

Nu
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Bulgaria

= Organ jurisdictional national — WHCTUTYT HA OAUMJITIOMUPAHUTE EKCITEPT-
CYHETOBOOAWTEIN B BbITTAPUA (IDES).

= www.ides.bg/en/Institution.aspx

Domeniul de aplicare MSSF Statut Informatii suplimentare
Standardele IFRS sunt solicitate de Toate societatile nationale ale céaror titluri de valoare sunt tranzactionate
la companiile nationale publice \/ pe o piata reglementata sunt obligate sa utilizeze standardele IFRS

aprobate de UE in situatiile lor financiare consolidate.

Standardele IFRS sunt permise, dar
nu sunt solicitate de la companiile
nationale publice

“EWC - PROCESSING FINANCIAL INFORMATION AS A KEY FACTOR FOR EFFECTIVE COMMUNICATION AND NEGOTIATION"
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Reguli de transparenta fiscala pentru intreprinderile
internationale

. Raportarea pe tari se deosebeste de raportarea financiara regulata prin faptul ca firmele trebuie sa
publice informatii pentru fiecare tara in care opereaza, in loc sa furnizeze un singur set de informatii la
nivel global.

= 1n 2016 Comisia Europeana a propus o directivd care s& impuna marilor companii internationale s&
publice informatii cheie despre locul unde realizeaza profit si unde platesc impozite in UE in fiecare tara.

. De asemenea firmele vor trebui sa dezvaluie suma taxelor pe care le platesc pentru activitatile
desfasurate in afara UE. In cazul jurisdictiilor fiscale care nu respecta standardele de buna guvernanta
fiscala, aceste informatii trebuie dezvaluite impartite pe categorii.

= Aceste cerinte suplimentare privind transparenta se vor aplica fiecarei companii multinationale —
europene si neeuropene - care:

= este In prezent activa pe piata unica a UE
= are o prezenta permanenta in UE
= atinge venituri globale care depasesc suma de 750 000 000 EUR pe an

. Propunerea se bazeaza pe activitatea Comisiei de a solutiona problema evaziunii fiscale a
intreprinderilor din Europa, care costa tarile UE aproximativ 50—70 miliarde EUR anual. Acest lucru va
ajuta la analizarea comportamentului fiscal al companiilor multinationale. Va determina firmele sa
plateasca impozite acolo unde incaseaza profit.
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EKSPERCI DIALOGU SPOLECZNEGO
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CONTINUTUL SI SEMNIFICATIA ELEMENTELOR
INDIVIDUALE ALE SITUARIILOR FINANCIARE

BILANtUL

Ecuatia de baza

= Bilantul este unul dintre cele trei situatii financiare de baza.

= Bilantul prezinta suma activelor companiei si modul de finantare
al acestor active prin creante (datorii) sau capital propriu.

= De asemenea bilantul este legat de ecuatia de baza:

Capital

propriu
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Segmentarea de baza a bilantului

Datorii curente

Active curente (circulante)

Datorii pe termen lung

Imobilizari corporale
Capital propriu
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Active circulante

= Numerar si echivalente de numerar

Cel mai lichid dintre toate activele numerarul apare in primul rand al
bilantului. De asemenea echivalentele in numerar reprezinta sume forfetare
in cadrul acestei pozitii si include activele cu o scandenta mai mica de trei
luni sau active pe care societatea le poate lichida in scurt timp, cum ar fi
titlurile de valoare orientate spre piata. De obicei firmele vor dezvalui ce fel
de echivalente sunt incluse in notele la bilant.

= Creante

Acest cont include soldul tuturor veniturilor din vanzari inca pe credit, dupa
deducerea tuturor rezervelor pentru facturi incerte (care genereaza costul
creantelor neperformante). In masura in care intreprinderea recupereaza
creantele, contul este redus, iar numerarul este majorat cu aceeasi suma.

= Stocuri

Stocurile includ sumele pentru materii prime, marfurile in curs si produsele
finite. Intreprinderea utilizeaza acest cont atunci cand efectueaza o vanzare.

“EWC - PROCESSING FINANCIAL INFORMATION AS A KEY FACTOR FOR EFFECTIVE COMMUNICATION AND NEGOTIATION"

RECEIVED FUNDING FROM THE EUROPEAN UNION

PROJECT V$/2019/0025

IS
o

& C syncex SR

Komisja Krajowa

24



Echivalente de numerar

= Numerarul include mijloace legale de plata, facturi, monede,
bancnote, cecuri primite, dar nu depozitate, precum si conturi de
cecuri si economii. Echivalentul in numerar reprezinta toate
titlurile de investitii pe termen scurt cu scadente de cel mult 90
de zile. Acestea includ certificate de depozit bancar, acceptari
bancare, bonuri de trezorerie, hartii comerciale si alte
instrumente ale pietei monetare.

= Numerarul si echivalentele acestuia se deosebesc de alte active
circulante, cum ar fi titlurile de plasament si creantele in functie
de caracterul acestora. Totusi unele titluri de plasament pot fi
clasificate ca echivalente de numerar, in functie de politica de
contabilitate a firmei.
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Creante

= Creantele reprezinta vanzarile pe credit ale firmei, care nu au fost inca
platite integral de catre clienti. Firmele le permit clientilor sa plateasca
intr-o perioada rezonabila, prelungita, cu conditia sa fie convenite
conditiile. In cazul anumitor tranzactii clientul poate primi o reducere
pentru rambursarea anticipata a creantelor catre firma.

= Exista multe riscuri asociate cu deplasarea unui bilant mare AR, printre
care:

= Datoriile neachitate — creantele ridicate, care nu sunt rambursate
pentru o perioada lunga de timp sunt trecute ca datorii
neperformante. Aceasta situatie are loc cand clientii care cumpara
pe credit dau faliment sau nu platesc facturile

= lipsa fluxurilor de trezorerie - firma are nevoie de fluxuri de numerar
pentru activitatea sa. Vanzaile pe credit pot creste veniturile, dar nu
ofera intrari reale de numerar. Pe termen scurt acest lucru este
permis, insa pe termen lung aceasta poate determina situatia in
care firma incepe sa-si piarda numerarul si va fi nevoita sa preia
alte datorii pentru finantarea operatiunilor.
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Stocuri

Stocurile este contul activelor curente in bilant, formate din toate
materiile prime, productia in curs si produsele finite pe care firma
le-a acumulat.

Se considera a fi cel mai putin lichid dintre toate activele curente.

Exista o legatura intre contul de stocuri si costul marfurilor
vandute sau a produselor din contul de profit si pierdere.

Tema nr. 5 [discutie]

Consultati, va rog, activele curente (circulante) din bilantul atasat

si incercati sa discutati despre componenta acestora.
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Imobilizari corporale

= Mijloace fixe

Imobilizarile corporale materiale sunt in principal mijloace fixe. Acestea
includ mai ales cladiri, terenuri, drepturi de uzufruct perpetuu, masini
utilizate in productie, mijloace de transport. In conformitate cu
reglementarile, inclusiv mijloacele fixe straine pot fi incluse in activele
fixe ale intreprinderii, daca sunt utilizate de_intreprindere pe baza unui
contract de inchiriere, arenda sau leasing. In aceasta situatie
intreprinderea amortizeaza inclusiv fondurile respective din cauza
uzurii.

De asemenea in imobilizarile corporale intra si mijloacele fixe aflate n
contructie sau avansurile pentru mijloace fixe.

= Imobilizari necorporale

Aceasta pozitie include toate imobilizarile necorporale ale firmei care
pot fi sau nu identificate. Imobilizarile necorporale identificabile includ
brevetele, licentele si formulele secrete. Imobilizarile necorporable
neidentificabile includ marca si fondul comercial.
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Mijloacele fixe [1]

= In principiu mijloacele fixe includ imobilizarile corporale pe termen lung
ale firmei. Imobilizarile corporale sunt materiale, posibil de identificat si
se asteapta sa genereze rentabilitate economica pentru firma pentru
mai mult de un an sau un ciclu operational (in functie de care dintre
aceste perioade este mai lunga). Aici pot fi incluse, dar nu se limiteaza
numai la acestea masini, echipamente, vehicule, cladiri, terenuri, spatii
de birouri, echipament de birou si alte dotari. Trebuie remarcat ca din
toata aceasta clasa de active, terenul este unul din putinele active care,
de obicei, nu isi pierde din valoare.

= Daca firma produce masini (de vanzare), aceste masini nu sunt
clasificate ca imobiliare, echipamente sau dotari. Masinile utilizate
pentru producerea masinilor de vanzare sunt mijloace fixe, insa
masinile produse pentru vanzare sunt clasificate ca stocuri. Acelasi
lucru se aplica si in cazul firmelor imobiliare care detin cladiri si terenuri
proprii. Cladirile lor de birouri si terenurile sunt mijloace fixe, dar casele
pe care le vand sunt stocuri.
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Mijloace fixe [2]

= Contul de mijloace fixe este adeseori definit ca amortizare
acumulata. Aceasta inseamna ca daca firma nu achizitioneaza
echipamente noi (de aceea cheltuielile de investitie sunt zero),
atunci mijloacele fixe vor avea treptat o valoare tot mai mica cu
fiecare an datorita amortizarii. Acest lucru poate fi mai bine definit
cu ajutorul programului de amortizare.

= In general mijloacele fixe sunt foarte putin lichide. Firma isi poate
vinde echipamentul, dar nu atat de usor cum isi poate vinde
stocurile sau investitiile cum ar fi obligatiunile sau actiunile.
Valoarea mijloaceleor fixe intre intreprinderi variaza in functie de
profilul de activitate.
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Imobilizari necorporale

= Putem descrie imobilizarile necorporale ca fiind toate drepturile
detinute de o entitate si care pot fi utilizate in scopuri economice.
Exemple de asemenea drepturi sunt: licente, brevete, drepturi de
autor, marci comerciale, modele de utilizare inregistrate etc.
Precum si costurile lucrarilor de dezvoltare finalizate, avansurile
pentru imobilizari necorporale si fondul comercial dobandit
(goodwill). De asemenea tot aici va fi indicata si valoarea
software-ului informatic achizitionat de catre firma.

= De obicei imobilizarile necorporale sunt rascumparate foarte
rapid datorita imbatranirii rapide a acestora. Adeseori programele
informatice sunt depasite deja dupa cativa ani. Insa unele
imobilizari necorporale sunt capabile sa-si mentina valoarea
multi ani. De exemplu, acesta este cazul marcilor comerciale
achizitionate. Marcile companiilor renumite pot avea o mare
valoare si pe care o pot mentine pe perioade lungi.
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Imobilizari necorporale identificabile
neidentificabile

n

= Imobilizarile necorporale identificabile sunt cele care pot fi separate de alte active si
chiar vandute. Acestea sunt active precum proprietatea intelectuala, brevetele,
drepturile de autor, marcile comerciale si denumirile comerciale. De asemenea
software-ul si alte active legate de calculator in afara echipamentului sunt clasificabile
ca imobilizari necorporale identificabile.

= Imobilizarile necorporale neidentificabile sunt cele care nu pot fi separate fizic de
societate. Elementul dominant, imposibil de identificat al imobilizarilor corporale este
fondul comercial. Fondul comercial generat intern este recunoscut ca o pierdere, dar
fondul comercial generat extern, atunci cand o companie achizitioneaza o alta
companie sau fuzioneaza cu o alta companie, este activat ca un element al activului.
Aceasta inseamna ca atunci cand o companie plateste peste valoarea justa a unei
alte firme pentru a o achizitiona, diferenta constituie fondul comercial. Acest element
al activelor nu este amortizat ca mijloacele fixe, insa este testat regulat privind
pierderea valorii. Societatea isi asuma pierderea din deprecierea valorii, daca
considera ca fondul comercial nu este atat de ridicat ca valoarea contabila a acestuia.

= O alta sursa cheie, imposibil de identificat este branding-ul si reputatia. In timp ce o
companie poate vinde marcile comerciale, logo-ul si altele, separarea unui brand bun
si a reputatiei de o companie puternica poate fi foarte dificila. Se asteapta ca marca
respectiva sa genereze in viitor profituri economice bune pentru companie.
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Tema nr. 6 [discutie]

= Consultati, va rog, imobilizarile corporale din bilantul anexat si
incercati sa analizati componenta acestora.
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Datorii curente

Decontari cu furnizorii

Acestea reprezinta datoriile curente. Este suma pe care firma o
datoreaza furnizorilor pentru produse sau servicii achizitionate pe
credit.

Datoria curenta

Include alte datorii decat decontarile cu furnizorii exigibile in termen de
un an sau in cadrul unui curs normal al ciclului de exploatare a firmei
(in functie de care dintre perioade este mai lunga). De asemenea
obligatiile de plata pot avea o versiune pe termen lung, incluzand note
cu un termen de scadenta mai mare de un an.

Partea curenta a datoriei pe termen lung

Aceasta suma poate sau nu sa fie decontata impreuna cu datoria
curenta. Desi aceste elemente pot parea similare, partea curenta a
datoriei este suma exigibila in anul respectiv al datoriei, a carei
scadenta depaseste un an. De exemplu daca firma primeste un credit
bancar, care trebuie achitat in 5 ani, acest cont acopera acea parte a
creditului exigibila Tn anul urmator.
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Decontarile cu furnizorii

Decontarile cu furnizorii sunt generate atunci cand firma
achizitioneaza marfuri sau servicii de la furnizorii sai pe credit. Se
asteapta ca datoriile sa fie rambursate in termen de un an sau in
cadrul unui ciclu de exploatare (in functie de care perioada este
mai lunga).

Datoriile sunt considerate a fi una din formele cele mai lichide ale
datoriilor curente din bilant. Datoriile din conturile unei entitati
sunt adeseori creante pentru o alta entitate.
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Datoria curenta

Nu toate societatile au o datorie curenta, insa cele care au o
utilizeaza in mod expres in cazul unor imprumuturi cu un termen
exigibil mai mic de un an. Unele firme le specifica prin bilet la
ordin.

Difera de datoriile care rezulta din decontarile cu furnizorii
Intrucat aceste datorii se refera la marfurile sau serviciile
imprumutate pe credit.

Partea curenta a datoriei pe termen lung

Datoria pe termen lung va avea o scadenta mai lunga de un an.
Poate fi de doi ani, cinci ani, zece ani sau chiar treizeci de ani.
Partea curenta a datoriei pe termen lung este suma capitalului si
dobéanzile de la aceasta suma datorate intr-un an.

Aceasta nu trebuie confundata cu datoria curenta, care
reprezinta imprumuturile cu scadente mai scurte de un an.

Unele firme consolideaza aceste doua sume in pozitia totala a
datoriei curente din bilant.
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Tema nr. 7 [discutie]

= Consultati, va rog, datoriile curente in bilantul anexat si incercati
sa analizati componenta acestora.
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Datorii pe termen lung

= Obligatiuni
Acest cont include suma amortizata a tuturor obligatiunilor emise
de catre societate.

= Datoria pe termen lung

Acest cont include suma totala a datoriei pe termen lung
(excluzand partea curenta, daca acest cont este prezent in
datoriile pe termen scurt). Acest cont provine din programul de
datorii, care indica toate datoriile restante ale intreprinderii,
costurile dobanzilor si rambursarea capitalului pentru fiecare
perioada.
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Obligatiuni

Datoriile din obligatiuni sunt generate atunci cand societatea
emite obligatiuni pentru a genera numerar. In calitate de emitenta
a obligatiunilor societatea este debitor. Prin urmare actul de
emisie a obligatiunii creeaza o datorie. Asadar obligatiunile platite
apar pe partea pasivelor din bilant. In general, datoriile din
obligatiuni se incadreaza in clasa datoriilor pe termen lung.

Obligatiunile sunt emise cu o prima, o reducere sau la valoarea
nominala. Aceasta depinde de diferenta dintre rata cuponului si
rentabilitatea pietei la momentul emiterii. In momentul emiterii
obligatiunilor emitentul inregistreaza valoarea nominala a
obligatiunilor. El primeste numerar pentru valoarea justa a
obligatiunilor, iar diferenta pozitiva (negativa) (daca apare) este
inregistrata ca o prima (discount) de la obligatiunile platite.

Datoria pe termen lung

Programul datoriei defineste indatorarea totala a intreprinderii la scadenta,
fiind de obicei utilizat de intreprinderi pentru a intocmi analiza fluxului de
numerar.

Cheltuielile cu dobanzile din programul de datorii sunt creditate in contul de
profit si pierdere, soldul final al datoriei afecteaza bilantul si rambursarea
capitalului - prin intermediul situatiei fluxurilor de trezorerie (activitatea
financiara).

Programul datoriei este unul din documentele justificative, care leaga trei
situatii financiare.

Printre altele, tipurile de datorii includ:
= imprumuturi (bancare, de afaceri)
= credite
= |easing
= titluri de creanta
= obligatiuni
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Tema nr. 8 [discutie]

Consultati, va rog, datoriile pe termen lung din bilantul anexat si
analizati compozitia acestora.
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Capitalul propriu

Capitalul social

Aceasta este valoarea fondurilor pe care actionarii le-au investit
in societate. Cand este infiintata o firma, de obicei actionarii
investesc numerar. De exemplu un investitor infiinteaza o firma si
investeste 10 mil. EUR. Numerarul (activele) cresc cu 10 mil.
EUR, iar capitalul social (contul de capital) creste cu 10 mil.
EUR, echilibrand bilantul.

Profiturile retinute

Aceasta este suma totala a venitului net pe care compania
decide s& o pastreze. in fiecare perioad3, societatea poate plati
dividende din venitul sau net. Toate sumele ramase in companie
sunt adaugate la profitul retinut.
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Capitalul social

= Capitalul social (capitalul actionarilor, aportul de capital sau capital
varsat) este suma investita de actionarii societatii pentru a fi utilizata in
cadrul activitatii. Atunci cand este infiintata o societate, in cazul in care
unicul sau activ este numerarul investit de catre actionari, bilantul este
echilibrat pe partea dreapta de capitalul social, contul de capital.

= Capitalul social este elementul principal, dar uneori este impartit de
catre firme in diferite tipuri de actiuni emise. Acestea pot fi actiuni
ordinare si actiuni preferentiale, acestea din urma cuprinzand valoarea
nomiala a actiunilor.

= Capitalul social este separat de alte capitaluri generate de catre
entitate. Dupa cum indica si denumirea ,capital varsat”, acest cont de
capital se refera numai la suma ,varsata” de catre investori si actionari,
spre deosebire de sumele generate de catre societate, care
influenteaza contul profitului retinut.
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Excedentul si capitalul suplimentar varsat

=  Capitalul social cuprinde doué conturi suplimentare de bilant, de care trebuie tinut cont si care constituie
excedentul si capitalul suplimentar varsat.

. Excedentul varsat este o pozitie contabila care apare atunca cand societatea emite actiuni peste
valoarea lor nominala sau emite actiuni fara valoare nominala. De asemenea contul include castigurile si
pierderile la emiterea, rascumpararea actiunilor, precum si castigurile si pierderile din vanzarea
instrumentelor financiare complexe.

. Daca societatea ar fi obtinut 1 milion de euro din actiuni cu o valoare nominala de 100.000 PLN EUR, ar
avea un excedent in valoare de 900.000 EUR. Valoarea nominala a actiunilor este, in principiu, un numar
arbitrar, deoarece actiunile nu pot fi rAscumparate pentru valoarea lor nominala.

. Rezumand, daca societatea emite 1 milion de euro de actiuni ordinare cu o valoare nominala de 100.000
PLN EUR, capitalurile proprii sunt impartite in elementele de baza dupa cum urmeaza:

= actiuni ordinare Tn valoare de 100 tys. EUR
excedent de 900 000 EUR (sau capital suplimentar varsat)
= capital social total in valoare de 1 min EUR

= Aceasta pozitie depinde doar de pretul de emisiune a capitalului si nu de valoarea de piatd. Cand
actiunile societatii incep sa fie listate la bursa, modificarile de pret nu afecteaza valoarea acestei pozitii
n bilant.
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Profituri retinute [1]

Profiturile retinute constituie o parte a profiturilor companiei care
nu sunt platite ca dividente pentru actionari, ci sunt rezervate
pentru reinvestitii.

De obicei aceste fonduri sunt utilizate pentru achizitionarea de
capital de lucru si mijloace fixe (cheltuieli de investitii) sau pentru
rambursarea datoriilor.

Profiturile retinute sunt prezentate in bilant in partea referitoare
la capitalul propriu al actionarilor la sfarsitul fiecarui exercitiu
financiar.

Profit
retinut la

Profit A

retinut

inceputul

perioadei net

Profituri retinute [2]

(pierdere) Dividende

La sfarsitul fiecarui exercitiu financiar profiturile retinute sunt
prezentate in bilant ca venitul acumulat din anul precedent
(inclusiv venitul pe anul in curs) minus dividendele platite
actionarilor.

In urmatorul ciclu de facturare, soldul final al RE din perioada
contabila anterioara devene acum profitul retinut care incepe
soldul.

Soldul profiturilor retinute nu intotdeauna este un numar pozitiv,
intrucat poate reflecta faptul ca pierderea neta din perioada
curenta este mai mare decat soldul initial al profiturilor retinute.
Alternativ, o distributie mare a dividendelor care depaseste soldul
castigurilor retinute poate determina un rezultat negativ.
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Scopul profitului retinut

= Profiturile retinute reprezinta o legatura utila intre contul de profit si
pierderi si bilant, intrucat sunt inregistrate ca parte a capitalului propriu,
care imbina ambele situatii.

= Scopul mentinerii acestori profituri poate fi variat si include
achizitionarea de echipamente si utilaje noi, cheltuieli de cercetare si
dezvoltare sau alte activitati care pot genera o crestere a companiei.
Aceasta reinvestitie in companie are ca scop obtinerea unor profituri si
mai mari in viitor.

= Daca firma nu crede ca poate obtine o rentabilitate suficienta a
investitiei din aceste profituri retinute (adica sa castige mai mult decat
costul capitalului), adeseori va distribui profiturile respective actionarilor
sub forma de dividente sau rascumparari de actiuni.

Factori care influenteaza nivelul profiturilor retinute

= De obicei modificarea profiturilor retinute rezulta din doi factori:

+/-
Profit

(pierdere)
net

Profituri

retinute

+/-

Dividente
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Tema nr. 9 [discutie]

= Consultati, va rog, capitalul propriu din bilantul anexat si
incercati sa analizati continutul acestuia.
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Importanta bilantului

= Lichiditatea — compararea activelor curente ale societatii cu
datoriile curente ofera imaginea lichiditatii.

= Efectul de levier- descrie in ce mod este finantata firma, ceea
ce la randul ei indica cat de mare este riscul financiar al
companiei.

= Eficienta — utilizand contul de profit si pierdere in legatura cu
bilantul se poate evalua cat de eficient utilizeaza compania
activele proprii.

= Ratele de rentabilitate — bilantul poate fi utilizat pentru a evalua
cat de rentabila este compania.
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Limitele bilantului

= Bilantul are anumite dezavantaje:

= instantaneu in timp — permite doar evaluarea intre un anumit moment
si un alt punct unic din trecut

= valorile contabile — sumele indicate in bilant pot fi mult mai mici decat
valoarea lor de piata

= diferite sisteme contabile si modalitati de a face fata amortizatiei si
stocurilor — acestea denatureaza datele inscrise in bilant

= elementele din bilant nu sunt evaluate in acelasi mod — unele active
si datorii sunt evaluate la costul istoric, in timp ce altele sunt evaluate
pe baza valorii lor actuale de piata. Metoda de evaluare aplicata poate
influenta considerabil sumele raportate

= activele sau datoriile extrabilantiere — cu toate ca nu sunt inregistrate
in bilant, constituie in continuare activele si pasivele societatii. Numai
activele achizitionate prin tranzactii sunt inregistrate in bilant. Prin
urmare sunt omise anumite active foarte valoroase, care nu sunt
orientate spre tranzactie si nu pot fi exprimate in termeni monetari.
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CONTINUTUL SI SEMNIFICATIA ELEMENTELOR
INDIVIDUALE iN SITUATIILE FINANCIARE

CONTUL DE PROFIT sl PIERDERE

Contul de profit si pierdere (contul de rezultate)

= Contul de profit si pierdere este unul dintre rapoartele financiare de baza ale firmei,
care prezinta rezultatele financiare pentru o anumita perioada..

= Profitul sau pierderea se stabileste luand toate veniturile si scazand toate cheltuielile
atat din activitatea de exploatare, cat si din cea neoperationala.

= Contul de rezultate prezinta veniturile, costurile, profitul brut, costurile de vanzare si
costurile administrative, alte cheltuieli si venituri, impozitele platite si profitul net intr-o
maniera coerenta si logica.

= Contul de rezultate este impartit pe perioade, care reflecta logic activitatile firmei.

= Cea mai frecventa impartire periodica este cea lunara (pentru raportarea interna),
desi unele firme pot utiliza un ciclu pe termen lung. Aceste rapoarte periodice sunt
insumate in valori totale pentru rezultatele trimestriale si anuale.

= Contul de profit si pierdere este construit intr-o asemenea maniera incat sa prezinte
pe rand elementele care influenteaza rezultatul financiar al intreprinderii.

= Se poate spune ca, intr-un anume sens elementele care alcatuiesc rezultatul _
financiar sunt aranjate in ordinea de la cele mai strans legate de activitatea firmei
pana la cele mai indepartate de aceasta.
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Segmentarea de baza a contului de profit si pierdere

Venituri
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Profit net

Elementele contului de profit si pierdere

= Contul de profit si pierdere poate avea mici diferente intre diferite firme, intrucat cheltuielile
si veniturile depind de tipul de operatiune sau activitate desfasurate. Cu toate acestea
exista cateva elemente generale care sunt vizibile adeseori in contul de profit si pierdere.

= Cele mai frecvente elemente ale contului de profit si pierdere includ:
= venituri / vanzari
= costul bunurilor vandute (COGS)
= profit brut
= costuri de marketing, publicitate si promovare
= costuri generale si administrative (G&A)
= EBITDA
= costuri de amortizare
= profit din exploatare (sau EBIT)
= dobanzi
= alte cheltuieli
= EBT (venituri Tnainte de impozitare)
= impozite pe venit
= profit net
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Venituri din vanzari

Veniturile din vanzari sunt veniturile obtinute de catre societate din
vanzarea produselor, marfurilor sau din prestarea de servicii.

In contabilitate termenii ,vanzare” si ,venituri” pot fi utilizati cu schimbul
si inseamna acelasi lucru.

Trebuie remarcat ca veniturile nu inseamna neaparat incasarile primite
in numerar. O parte din veniturile din vanzari pot fi platite in numerar, o
parte pot fi platite pe credit, in conditii cum ar fi creantele.

Veniturile din vanzari pot fi mentionate in contul de profit si pierdere ca
fiind suma veniturilor brute sau a venitul net.

Venitul net include toate deducerile pentru returnarea marfurilor,
posibilitatea de a nu livra marfurile si costul datoriilor nerecuperabile
(denumit si costul datoriilor neperformante care influenteaza bilantul
prin deducerea in conturi incerte).

La randul lor veniturile brute nu includ aceste deduceri.

Sursa de venituri

Exista venituri din exploatare si venituri neoperationale. Veniturile din exploatare
descriu suma obtinuta din activitatea de baza a firmei. Vanzarea de marfuri sau
servicii constituie un exemplu ar veniturilor din exploatare. Veniturile neoperationale
se refera la banii obtinuti din activitatea financiara. Exemple in acest sens sunt
venituri din dobanzi si veniturile din dividende.

Pentru majoritatea firmelor exista cateva conturi tipice de venituri:

= venituri provenite din vanzarea produselor, marfurilor sau prestarea serviciilor:
este contul de baza al veniturilor din exploatare pentru majoritatea si de obicei
are o denumire specifica de ex. venituri din vanzari sau venituri din servicii

= venituri din dobanzi: in acest cont sunt inregistrate dobanzile obtinute din
investitii, cum ar fi datoria avuta. De obicei sunt venituri neoperationale

= venituri din chirii: Tn acest cont sunt inregistrate sumele obtinute din inchirierea
cladirilor sau a echipamentelor si se considera tot venituri neoperationale.

= venituri din dividente: suma dividentelor obtinute din detinerea actiunilor altor
societati. Sunt si acestea tot venituri neoperationale.
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Modele de venituri

= Venituri bazate pe tranzactii
Incasari din vanzarea de marfuri, care de obicei sunt plati unice de la clienti.

= Venituri din servicii

Veniturile sunt generate prin prestarea de servicii pentru clienti si sunt calculate in functie
de timp. De exemplu numarul de ore in care au fost prestate servicii de consultanta.

= Venituri din proiecte
Venituri obtinute datoritd proiectelor unice cu clientii existenti sau cu noii clienti.

= Venituri repetabile

Castiguri provenite din platile curente pentru servicii continue sau servicii post-vanzare
pentru clienti. Modelul veniturilor repetabile este modelul cel mai frecvent utilizat de catre
firme, intrucat este previzibil si asigura o sursa constanta de venituri pentru companie.
Exista mai multe tipuri de fluxuri repetabile de venituri:

= taxa de abonament (de ex. Netflix ,flux ciclic de venituri”)
= Tinchirierea, leasingul sau imprumutul de active

= licentierea catre terte parti

= taxa de brokeraj

= taxe de publicitate

Cheltuieli de exploatare

= Costul produselor vandute

Costul produselor vandute (COGS) masoara ,costul direct” suportat pentru
producerea de marfuri sau servicii. Include costurile materialelor, costurile directe ale
fortei de munca si costurile directe generale ale fabricii si sunt direct proportionale cu
veniturile. Odata cu cresterea veniturilor sunt necesare resurse suplimentare pentru
realizarea de produse sau servicii. Adeseori COGS este al doilea element in contul
de profit si pierdere, imediat dupa veniturile provenite din vanzari. COGS este dedus
din venituri pentru a afla profitul brut din vanzari.

= COGS include toate costurile legate de fabricarea produselor sau prestarea serviciilor
oferite de catre firma . In cazul produselor aceste costuri pot include costuri variabile
de producere a produselor, cum ar fi materiile prime si forta de munca. De asmenea
pot include costuri fixe cum ar fi costurile generale ale fabricii, costurile de depozitare
si Tn functie de principiile contabile corespunzatoare uneori si costurile de amortizare.

= COGS nu cuprinde costurile generale de vanzare, cum ar fi remuneratiile pentru
consiliul de administratie si costurile de publicitate. Aceste costuri scad sub linia
profitului brut in partea referitoare la cheltuielile de vanzare, cheltuielile generale si
administrative (SG&A).
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Contabilitatea costurilor produselor vandute

= |FRS permite diferite principii pentru stabilirea costurilor bunurilor
vandute. Pe scurt exista patru tipuri principale de clasificare a
costurilor produselor vandute:

First-in-first-out (FIFO)
Last-in-first-out (LIFO)
Costul mediu ponderat
Identificare concreta
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Tema nr. 10 [exercitiu]

= FIFO vs. LIFO
= Sa presupunem ca intreprinderea a inregistrat urmatoarele intrari in depozit:

Numarul | Numarul de |Costul unei unitati
lotului unitati EUR
1 100 10
2 100 15
3 100 20
Total 300 4500

= Sa presupunem ca firma produce si vinde produsul sau in loturi de cate 100 de bucati. Daca inflatia este
pozitiva, costul productiei va creste in timp. S& presupunem ca 1 lot de 100 unitati este produs in fiecare
perioada de timp, iar costul productiei creste dupa fiecare perioadd urmatoare.

= Analizati detaliile referitoare la cele trei loturi de productie prezentate in tabelul de mai sus. Sa
presupunem ca numerele loturilor sunt sortate in functie de data productiei lotului.

= Artrebui sa fie evident ca firma nu va fi in stare sa vanda exact 100 de unitati de produs in fiecare
perioada. Va trebui sa le vanda in conformitate cu comenzile primite, precum si in functie de
disponibilitatea produselor in stocurile de produse finite. Sa presupunem, asadar, ca firma va primi
comenzi pentru un total de 150 de unitati dupa producerea celui de-al treilea lot de 100 de unitati.
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Impactul FIFO asupra situatiilor financiare

Calitatea inalta a evaluarii bilantului

Bilantul contine informatii despre stocuri de o calitate mai buna,
oferind astfel informatii de inalta calitate privind evaluarea lor.

Calitatea scazuta a concordantei contului de profit si
pierdere

Intrucat First-In First-Out regleaza in primul rand costurile cele
mai vechi, veniturile din vanzarea stocurilor sunt ,neconcordante”
cu aceste costuri.

Profit brut (din vanzari) / marja bruta

Profitul brut (din vanzari) al unei intreprinderi este rezultatul
contabil obtinut dupa deducerea costului de productie a
produselor vandute si a restituirilor/ deducerile din vanzari din
veniturile totale din vanzari.

Profitul brut (din vanzari) este utilizat pentru a determina marja
bruta a societatii.

Marja bruta serveste ca valoare financiara utilizata pentru a
determina marja de profit brut a intreprinderii. Acesta arata cat de
bine vanzarile acopera costurile directe asociate productiei de
marfuri

Venituri
totale

(vanzari
nete)
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Cheltuieli de exploatare [2]

Costurile de vanzare, cheltuieli generale si administrative
(SG&A)

Costurile de SG & A includ toate cheltuielile neproductive
suportate de societate intr-o anumita perioada. Acestea includ
cheltuielile, cum ar fi chiria, publicitatea, marketingul,
contabilitatea, litigiile, calatoriile, mesele, taxele de conducere,
premiile si multe altele. De asemenea, poate include uneori
costul de amortizare, in functie de ce anume este legat.

In contul de profit si pierdere, profitul brut minus SG&A (si
costurile de amortizare) este egal cu profitul din exploatare,
cunoscut si sub numele de profit inainte de dobanzi si impozite
(EBIT).

Costurile de vanzare

Linia acestor costuri este legata de costurile directe si indirecte
ale generarii veniturilor (din vanzarea de produse sau servicii).

Costurile directe de vanzari sunt costurile suportate la un

anumit punct de vanzare al unui produs sau serviciu. Costurile de

vanzare directa includ costurile tranzactiilor si comisioanele
platite la vanzari.

Costurile indirecte de vanzari sunt costurile suportate Tnainte
sau dupa vanzare, inclusiv remuneratia, beneficiile si
remuneratia pentru vanzatori, costurile de calatorie si de cazare.
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Cheltuieli administrative generale (G&A)

Cheltuielile administrative generale sunt costurile generale ale
intreprinderii, multe dintre acestea fiind fixe sau partial fixe.
Aceste cheltuieli nu se refera direct la vanzarea de produse sau
servicii, ci mai degraba la activitatea generala curenta a
societatii.

Cele mai frecvente exemple sunt chiria, asigurarea, serviciile
comunale, aprovizionarile si cheltuieli legate de administrarea
companiei, cum ar fi salariile conducerii, personalului
administrativ si ale vanzatorilor.

Cheltuieli de exploatare [4]

Amortizarea

Atunci cand se achizitioneaza un activ pe termen lung, acesta este adesea capitalizat

si nu este contabilizat intr-o anumita perioada. Acest lucru se datoreaza faptului ca, in
general, acest activ va fi in continuare viabil din punct de vedere economic si
genereaza profituri dupa incheierea acestui exercitiu financiar, astfel incat cheltuielile
acestuia in aceasta perioada vor duce la supraevaluare in aceasta perioada si la o
subestimare in toate perioadele viitoare. Pentru a evita acest lucru, costurile de
amortizare sunt utilizate pentru a se potrivi mai bine cu costurile activelor pe termen
lung cu veniturile pe care le genereaza.

Amortizarea reprezinta cheltuieli nemonetare create de contabili pentru a defalca
costul mijloacelor fixe, cum ar fi imobiliarele, utilajele si echipamentele (mijloacele
fixe).

Exista diferite metode de calculare a costurilor de amortizare, iar tipul de decontare a
amortizarii utilizat este in general selectat pentru a se potrivi cu natura
echipamentului. De exemplu, pentru vehiculele care se depreciaza mult mai repede
in primii ani, este adesea aleasa metoda de depreciere accelerata.
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Metode de decontare a amortizarii [1]

« Amortizarea liniara

Este metoda de amortizare cea mai frecvent utilizata si cea mai
usor de calculat. Aceasta metoda presupune un cost egal pe
toata perioada de utilizare a mijlocului fix.

Costuri

e Durata de
periodice Valoarea Valoarea

viata utila

de justa reziduala N N
a activului

amortizare

De exemplu firma cumpara o cladire pentru 50 mil. EUR, care va
fi utilizata timp de 25 de ani, fara valoare reziduala.

Costurile de amortizare sunt de 2 mil. EUR, se impart 50 mil.
EUR la 25 de ani.
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Metode de decontare a amortizarii [2]

= Amortizarea accelerata (scaderea costurilor de amortizare)

Aceasta metoda este utilizata atunci cand componenta activului se depreciaza mai repede
in primii ani. Dupa cum sugereaza si denumirea, costurile de amortizare scad in timp.
Pentru a face acest lucru, contabilul alege un factor mai mare decat unu. In amortizarea
liniara costul este stabilit prin Tnmultirea valorii juste cu 1 / perioada de utilizare. In acest
calcul, coeficientul este 1. In metoda accelerata coeficientul poate fi 1,5, 2 sau mai mare.
Factorul 2 in scadere este cunoscut sub numele de soldul de scadere dubla.

Valoarea Coeficient Durata de
initiald a (rata de viata utila a
activelor amortizare) activului

Costuri de

amortizare

Costul amortizarii se modifica in fiecare an, intrucat se inmulteste cu valoarea initiala a
mijlocului fix, care scade in timp datorita amortizarii acumulate. Trebuie remarcat ca
valoarea reziduala este ignorata in aceasta mertoda.

De exemplu o firma are un vehicul in valoare de 100.000 EUR, cu o durata de viata utila
de 5 ani. Doreste o amortizare accelerata. In primul an amortizare costa 40.000 EUR (100
* 2/5 EUR). In anul urmator costul amortizarii este de 24.000 EUR ((100.000 EUR —40.000
EUR) * 2/5).
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Metode de decontare a amortizarii [3]

= Amortizare calculata pe unitate de produs

Conform acestei metode, costul amortizarii pe unitate de produs realizat se calculeaza
impartind valoarea justa minus valoarea reziduala a unui activ la durata de viata utila in
unitati. Aceasta metoda ofera un cost mai ridicat atunci cand productia este Tnalta pentru a
se potrivi cu utilizarea echipamentului. De asemenea aceasta metoda este cea mai utila in
cazul unor masini de productie.

Costuri

periodice Valoare Valoare Durata de Unitati

de justa
amortizare

reziduala viata utila produse

De exemplu o firma are o masina in valoare de 100.000 EUR cu o valoare reziduala de
5.000 EUR. Unitatile de productie sunt 95 000. Asadar pe baza costului pe unitate, acesta
este de (100 000 EUR - 5 000 EUR) /95 000 = 1 EUR. Intr-un an Societatea produce 10
000 unitati si suporta costuri in valoare de 10 000 EUR.

Amortizarea calculata pe unitate de produs este utilizata pe scara larga in activitatile
miniere.
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Metode de decontare a amortizarii[4]

» Metoda sumei de ani

Metoda sumei de ani este una dintre metodele de amortizare
accelerata. Costurile mai ridicate sunt suportate in primii ani, iar
costurile mai mici in anii urmatori de activitate.

In metoda amortizarii sumei de ani, durata de viata utila r&masa
a activului se imparte la suma anilor si apoi se inmulteste cu
baza de amortizare pentru determinarea costului.

Costuri Durata de Suma Valoarea
Valoarea

periodice de viata activa numarului de initiala a

N 4 - " A rascumpararii
amortizare ramasa ani activelor
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Cheltuieli de exploatare [5]

= Marketing, publicitate si promovare
= Remuneratii, beneficii si salarii

= Inchiriere si asigurare

= Altele
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Profit din exploatare (EBIT)

= Profitul inainte de dobanzi si impozite

EBIT inseamna profitul inainte de dobéanzi si impozite si este una dintre
ultimele sume partiale in contul de profit si pierdere inainte de profitul
net. EBIT este uneori definit ca venituri din activitatea de exploatare si
este numit astfel intrucat rezulta din deducerea tuturor cheltuielilor de
exploatare (costurilor de productie si costurilor de neproductie) din
veniturile din vanzari.

impartirea EBIT pe venituri din vanzari are ca rezultat o marja
operationala, exprimata ca procent (adica 15% marja operationala).

Marja poate fi comparata cu marjele operationale anterioare ale firmei,
marja de profit curenta a companiei si marja sau marjele brute ale altor
societati din acelasi domeniu.
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Cheltuieli neoperationale [1]

Cheltuielile cu dobanzile

Cheltuielile cu dobanzile reprezinta unul dintre costurile de baza indicate in
contul de profit si pierdere. Firma trebuie sa-si finanteze activele prin datorii
sau prin capital. In primul caz, compania va trebui sa suporte costurile
aferente costurilor imprumuturilor. Intelegerea cheltuielilor cu dobéanzile
companiei este 0 modalitate excelenta de a intelege structura capitalului
acesteia si rezultatele financiare.

Adeseori dobanzile apar ca un element separat sub EBIT (profituri Tnainte
de dobanzi si impozite). Alternativ, unele firme pot indica dobanzile in
sectiunea SG&A, in functie de practicile contabile aplicate.

Cel mai frecvent, cheltuielile cu dobanzile rezulta din imprumutarea banilor
de catre firma. O alta tranzactie care genereaza costuri cu dobanzile este
utilizarea de leasing de capitaluri proprii. Atunci cand o companie inchiriaza
un activ de la o alta companie, soldul de leasing genereaza cheltuielile cu
dobanzile care apar in contul de profit si pierdere.

Cheltuieli neoperationale [2]

Alte cheltuieli

Adeseori firmele au alte cheltuieli, care sunt specifice domeniului
respectiv.

Alte cheltuieli pot include activitati de cercetare si dezvoltare
(R&D), remuneratii pe baza de actiuni, deduceri din deprecieri,
castiguri, pierderi din vanzarea investitiilor, intrari de valuta si
multe alte cheltuieli care sunt unice pentru un anume sector sau
pentru o anumita companie.
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Profit inainte de impozitare

EBT (profit inainte de impozitare)

EBT este profitul inainte de impozitare si este dedus prin
deducerea costurilor de dobanda din profitul de exploatare.
Aceasta este ultima suma partiala inainte de realizarea profitului
net.

Costurile de

Venituri din productie a

vanzari produselor
vandute

Costuri

generale si Amortizare
administrative
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Cheltuieli neoperationale [3]

Impozite

Impozitele sunt taxe obligatorii impuse persoanelor fizice sau juridice si executate de o entitate
guvernamentala - locala, regionala sau nationala - pentru a finanta activitatile guvernului. In economie,
impozitele revin oricaror persoane care suporta impozitul, indiferent daca este vorba despre o entitate
impozabila, cum ar fi o firma sau consumatorii finali ai bunurilor companiei.

Exista cateva tipuri generale de impozite:
. Impozitul de venit de la persoanele fizice - procent din venituri depus la guvern

. impozitul pe venit de la persoanele juridice - procent din profiturile Tntreprinderilor tratat ca un
impozit de catre guvern pentru finantarea unei parti a bugetului

= impozitul pe vanzari (TVA) — impozite aplicate anumitor marfuri si servicii
. impozitul pe bunurile imobiliare — bazat pe valoarea terenurilor si a cladirilor
= tarife - impozite pe marfurile importate impuse pentru a consolida intreprinderile interne

. impozitul pe bunurile imobiliare — rata aplicata valorii juste de piata a bunului imobil in momentul
decesului

Sistemele fiscale se deosebesc considerabil intre tari si este important ca persoanele fizice si juridice sa
studieze cu atentie noile legi fiscale privind imobilele, inainte de a incepe sa castige sau sa isi
desfasoare acolo activitatea.
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Impozitul pe venit si impozitul ,,contabil”

= Impozitul inregistrat in situatiile financiare ale societatii rareori
corespunde impozitelor in declaratiile fiscale. Acest lucru se datoreaza
faptului ca fiecare element (datele financiare ale companiei si declaratia
fiscald) are obiective diferite, utilizatori si contabilitate. Datele financiare
ale companiei sunt destinate investitorilor si creditorilor si, ca atare, sunt
create pentru a oferi informatii fiabile despre pozitia financiara a
entitatii. La randul sau, declaratia fiscala este destinata guvernului sau
autoritatii fiscale corespunzatoare si urmareste respectarea politicii
fiscale publice.

= Situatiile financiare vor contine informatii despre povara fiscala, dar
impozitul real datorat provine din declaratia fiscala.

= Dihotomia in raportarea acestor doua elemente creeaza diferente care
trebuie sa fie convenite si contabilizate. Aceste diferente sunt fie
diferente permanente care nu se intorc niciodata, fie sunt diferente
temporare, reversibile in timp.

w

Trei obiective principale ale contabilizarii impozitului
pe venit

= Optimalizarea profitului

In primul rand, contabilitatea impozitului pe profit trebuie sa fie in concordanta cu
strategia sa operationala. Aceasta inseamna ca, pentru a maximiza profiturile,
compania trebuie sa inteleaga modul in care Tsi asuma obligatiile fiscale si sa Tsi
adapteze strategiile in consecinta.

= Flexibilitatea finantarii
In al doilea rand, plata impozitului pe profit poate permite companiei sa mentina
flexibilitatea financiara. Exista diferite consecinte ale finantarii activitatii companiei
prin datorii si / sau capital, iar structura capitalului companiei poate afecta impozitele
pe venit. Cunoasterea acestor efecte va permite companiei sa planifice si sa mentina
in mod adecvat flexibilitatea financiara prin mentinerea optiunilor deschise.

= Amanarea platilor
In cele din urma, decontarea fiscala permite companiei sa gestioneze fluxurile de
trezorerie si sa reduca la minimum taxele platite in numerar. Este benefic sa amanati
platile fiscale in viitor si astazi sa nu platiti impozite. Firma va dori sa deduca taxele
mai devreme, si nu mai tarziu, sa maximizeze valoarea banilor sai.
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Profit net

= Profitul net reprezinta valoarea profitului contabil pe care
compania il are dupa achitarea tuturor cheltuielilor. Profitul net se
obtine prin luarea in considerare a veniturilor din vanzari si
deducerea COGS, a SG&A, a amortizarii, a cheltuielilor cu
dobanzile, a impozitelor si a oricaror alte cheltuieli.

= Profitul net este ultimul element din contul de profit si pierdere.
Unele conturi de profit si pierderi vor avea o sectiune separata in
partea de jos, care ia in considerare castigurile initiale retinute.

Tema nr. 11 [discutie]

= Consultati, va rog, contul de profit si pierdere anexat si incercati
sa discutati despre structura acestuia.
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Importanta contului de profit si pierdere [1]

= Ofera informatii despre veniturile firmei.
Unul dintre principalele avantaje ale contului de profit si pierdere este ca informatiile furnizate sunt direct
legate de venitul organizatiei. Este un document precis care ofera persoanelor o trecere in revista prin
toate veniturile si cheltuielile suportate Tn timpul perioadei de evaluare. Depéaseste operatiunile, inclusiv
impozitele, cheltuielile si plata dobanzilor. Nu existd un document mai bun pentru a examina informatii
complete despre veniturile companiei.

. Faciliteaza analiza.

Contul de profit si pierdere faciliteaza evaluarea situatiei financiare a companiei pe o perioada de timp
specificata. Unele date cheie sunt furnizate direct in document si nu este nevoie sa le estimati.

= Faciliteaza compararea in timp.

Cand analizati conturile de profit si pierderi pe termen lung, puteti compara rezultatele companiei.
Comparatiile multiple vor elimina unele dintre dezavantajele acestui document, deoarece pot fi detectate
tendintele si pot fi eliminate unele taxe unice care pot afecta datele.

. Poate fi utilizat ca instrument de prognoza.
Contul de profit si pierdere devine baza pentru prognoza viitoarelor perioade contabile. Aceste previziuni
sunt utilizate pentru a genera bugetele companiilor care pot fi de 12 luni, 5 ani sau chiar 10 ani, in functie
de ceea ce este evaluat. Aceste evaluari sunt folosite pentru a anticipa problemele care pot aparea in
viitor, permitand companiei sa elaboreze un plan de reactionare la situatiile care rezulta din contul de
profit si pierdere. Acest lucru faciliteaza solutionarea problemei, Tnainte ca aceasta sa devina prea grava.

Importanta contului de profit si pierdere [2]

. Poate fi emis in doua forme populare.
Exista doua tipuri de cont de profit si pierdere care sunt emise astazi de catre intreprinderi. Primul este
un cont de profit si pierdere intr-o singura etapa, care este cel mai des intalnit. Constructia acestuia intr-
o singura etapa arata in mod clar veniturile, cheltuielile si calculul profitului. In contul de profit si pierderi
pe mai multe niveluri elementele arata diferit. Datele sunt prezentate impreuna cu calculele lor, care
ofera in cele din urma mai multe date, insa si documentul este mai dificil de citit.

= Este un instrument pe care creditorii il utilizeaza pentru viitoarele oportunitati de finantare.

Contul de profit si pierdere este una dintre situatiile financiare pe care creditorii le evalueaza atunci cand
iau o decizie de finantare.

. Masoara succesul sau insuccesul unor anumite domenii de activitate.

Contul de profit si pierdere este un instrument util pentru masurarea sanatatii generale a unei companii.
Acesta poate fi, de asemenea, utilizat pentru a determina sanatatea generala a departamentelor
individuale din cadrul companiei. Informatiile din acest document financiar pot fi utilizate pentru a verifica
cat de bine functioneaza zonele individuale.

= Permite identificarea potentialelor avantaje ale concurentei.

Cele mai multe companii vor genera un cont de profit si pierdere care poate fi gasit undeva. De obicei
companiile publice sunt obligate sa dezvaluie aceste informatii.
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Limitele contului de profit si pierdere

Poate prezenta eronat fondul comercial.

Conturile de profit si pierderi includ, de asemenea, creantele
datorate. Acestea sunt fonduri care nu au fost inca primite.
Totodata, acesta include datorii ca si costuri, chiar daca nu au
fost platite. Atunci cand exista un cost mare unic sau un venit
unic, acesta ascunde imaginea companiei.

Nu permite evaluarea factorilor calitativi.

Contul de profit si pierdere tine cont numai de rezultatele
financiare ale operatiunilor. El nu analizeaza modul in care
compania castiga din vanzarile clientilor sai.
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SITUALIA FLUXURILOR DE TREZORERIE

Segmentarea de baza a situatiei fluxurilor de
trezorerie

Situatia fluxurilor de trezorerie
arata cat de multe lichiditati sunt
generate si utilizate intr-o
anumita perioada.

Valoarea totala a lichiditatilor
furnizate sau utilizate de fiecare
Activitatea de investitii dintre cele trei activitati este

! insumaté pentru a obtine
schimbarea totala in numerar
pentru perioada, care este apoi
adaugata la starea lichiditatilor la
Activitatea financiara inceputul anului pentru a ajunge
la linia de jos a situatiei fluxurilor
de trezorerie, starea lichiditatilor
la sfarsitul anului.

Activitatea de exploatare
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Fluxurile de trezorerie din activitatea de exploatare

=  Fluxurile de numerar din activitati de exploatare reprezinta o
sectiune din situatia fluxurilor de trezorerie a companiei, care
reprezinta cantitatea de lichiditati pe care compania o genereaza
(sau o utilizeaza) din operatiunile sale pentru o anumita perioada
de timp.

= Activitatea de exploatare include generarea veniturilor, plata
cheltuielilor si finantarea capitalului circulant.
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Configurarea fluxului de trezorerie din activitatea de
exploatare

= Fluxurile de numerar din activitatea de exploatare sunt calculate pornind de la profitul
net, care provine din partea inferioara a contului de profit si pierdere. Deoarece contul
de profit si pierdere utilizeaza contabilitatea de angajamente, acesta acopera
cheltuieli care nu au fost inca platite. Prin urmare, veniturile nete trebuie sa fie
ajustate prin adaugarea tuturor costurilor fara numerar, cum ar fi amortizarea,
remuneratiile pe baza de actiuni si altele.

= Dupa ajustarea rezultatului net cu toate cheltuielile fara numerar, aceasta ar trebui
ajustata si pentru modificarile soldului capitalului circulant. Deoarece contabilii
recunosc venitul atunci cand un produs sau un serviciu au fost furnizate (si nu atunci
cand acesta este efectiv platit), o parte din venit poate fi neachitata si, prin urmare,
poate crea un sold de creante. Acelasi lucru este valabil si pentru cheltuielile care au
fost incasate in contul de profit si pierdere, dar care nu au fost efectiv platite.

Flux de
trezorerie din Profit Elemente

Modificari ale
capitalului

activitatea de (pierdere) net nemonetare .,
circulant

exploatare
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Fluxul de trezorerie din activitatea de investitii [1]

= Fluxul de numerar din activitatile de investitii este o sectiune din
situatia fluxurilor de trezorerie a companiei care arata cat de
multi bani au fost utilizati (sau generati) din investitii intr-o
anumita perioada de timp.

= Activitatile de investitii includ achizitii de active pe termen lung
(cum ar fi imobilizari corporale), achizitii ale altor intreprinderi si
investitii Tn titluri de plasament (actiuni si obligatiuni).

Flux de Achizitionarea

o a R Investitii in
trezorerie din / vanzarea de Achizitionarea g

titluri de

activitatea de active pe altor firme
plasament

investitii termen lung

Fluxul de trezorerie din activitatea de investitii [2]

Activitatea de investitii include Activitatea de investitii nu include

Achizitionarea de mijloace fixe (PP&E) — Dobanzi sau dividente
cheltuieli de capital

Tncasdri din vanzarea mijloacelor fixe Datorii, capital propriu sau alte forme de
finantare
Achizitionarea altor firme Amortizarea mijloacelor fixe (chiar daca

achizitionarea acestor active face parte
din investitie)

Tncaséri din vanzarea altor intreprinderi Toate veniturile si costurile
(lichidare)

Achizitionarea de titluri de valoare pentru
tranzactii (de ex. actiuni, obligatiuni etc.)

Tncasari din vanzarea de titluri de
plasament
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Fluxul de trezorerie din activitatea financiara [1]

= Fluxurile de numerar provenite din activitatile de finantare
reprezinta suma neta a finantarii generate de firma intr-o anumita
perioada, utilizata pentru finantarea operatiunilor.

= Activitatea financiara include emiterea si rambursarea capitalului,
plata dividentelor, emiterea si rambursarea datoriilor si pasivelor
rezultate din leasingul de capital. Societatile care necesita capital
vor acumula bani prin emiterea titlurilor de datorii sau a
capitalului propriu si vor fi reflectate in aceasta sectiune a
situatiei fluxurilor de trezorerie.

Flux de
trezorerie din

Emiterea si Plata
rambursarea dividentelor

Emiterea si
rambursarea

activitatea ! .
capitalului

financiara

titlurilor de si alte
datorii elemente
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Fluxul de trezorerie din activitatea financiara [2]

= Emiterea (rambursarea) datoriilor

Societatea emite datoria ca un mod de finantare a propriei activitati. Cu cat
are mai mult numerar, cu atat mai bine intrucat va putea sa se dezvolte
rapid. Spre deosebire de capitalul propriu, emiterea titlurilor de datorii nu
ofera niciun fel de parti de proprietate in firma, asadar nu slabeste
proprietatea actionarilor actuali. Emiterea titlurilor de datorii este un flux de
numerar intrucat firma gaseste investori, care doresc sa actioneze in
calitate de creditori. Insa Tn cazul returnarii acestor investitori, rambursarea
datoriei reprezinta o iesire de numerar.

= Emiterea (rambursarea) capitalului propriu

Acesta este un alt mod de finantare a operatiunilor companiei. Spre
deosebire de datorii, actionarii au 0 anumita cota in companie in schimbul
banilor transferati catre companie pentru utilizare. Veniturile viitoare trebuie
sa fie impartite cu acesti actionari sau investitori. Emisiunea de capital este
0 sursa suplimentara de numerar, deci este un flux de numerar. Si invers,
rambursarea capitalului reprezinta o iesire de numerar. Este o
rascumparare, prin plata de numerar, de capital de la investitorii sai si, prin
urmare, o crestere a actiunilor detinute de societatea in sine.
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Soldul de lichiditati

Pl

= Ultima sectiune a situatiei fluxului de trezorerie este stabilirea pozitiei totale
de numerar, care se leaga de bilant.

= Cresterea neta (scaderea) a numerarului si inchiderea soldului de
lichiditati (starea lichiditatilor la sfarsitul anului)
Dupa obtinerea tuturor soldurilor nete de numerar pentru fiecare dintre cele
trei parti ale situatiei fluxurilor de trezorerie, le-am insumat pe toate pentru
a gasi o crestere sau o scadere a numerarului net intr-o anumita perioada.
Apoi, acceptam aceasta suma si o adaugam la soldul numerar al deschiderii
pentru a obtine n final soldul numerar al inchiderii. Aceasta suma va fi
raportata in bilant in sectiunea privind activele curente.

= Deschiderea soldului de numerar (soldul de numerar la inceputul
anului)

Soldul de numerar de deschidere este soldul de inchidere din ultimul an.

Aceasta suma poate fi gasita pe baza situatiei fluxurilor de trezorerie din
anul trecut si a bilantului contabil.
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Tema nr. 12 [discutie]
= Consultati, va rog, situatia fluxului de trezorerie anexata si
incercati sa discutati despre componenta acestuia.
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Semnificatia sitatiei fluxurilor de trezorerie

Determinarea soldului optim de numerar

De asemenea, situatia fluxurilor de numerar ajuta la stabilirea soldui optim de lichiditati al
companiei. Daca este posibil sa fie stabilit un sold optim de numerar, firma poate determina
inactivitatea si / sau surplusul si / sau lipsa pozitiei de numerar. Odata ce a fost stabilita pozitia
numerarului, conducerea poate investi un surplus de numerar, daca acesta exista, sau poate
imprumuta fonduri din surse externe pentru a acoperi deficitul de numerar.

Gestiunea numerarului

Gestionarea corecta a lichiditatilor este posibila daca situatia fluxului de numerar este pregatita
corespunzator. Conducerea poate pregati informatii estimative privind diverse intrari si iesiri de
numerar, astfel incat sa le fie foarte utila pentru planificarea in viitor.

Decizii bugetare

Deoarece bugetarea capitalului implica o decizie privind cheltuielile de capital in diferite forme pe
termen lung, fluxul de numerar este foarte important in acest scop.

Superioritatea metodei de trezorerie fata de metoda de angajamente

Fara indoiala, situatia fluxurilor de trezorerie sau contabilitatea de trezorerie este mai fiabila sau
fiabila decat contabilitatea de angajamente, deoarece in al doilea caz au fost efectuate mai multe
ajustari tehnice. Contabilitatea fluxului de numerar nu prezinta astfel de probleme.

Dezavantajele situatiei fluxului de trezorerie

Nu poate prezenta profitul net

Situatia fluxurilor de trezorerie nu prezinta efectiv profitul net al companiei pentru aceasta perioada,
deoarece nu tine cont de elementele nemonetare care pot fi usor determinate pe baza contului de profit
si pierdere. Acesta poate fi utilizat ca o completare la contul de profit si pierdere.

Nu poate evalua lichiditatea si solvabilitatea

Practic, situatia fluxurilor de trezorerie nu ajuta la evaluarea lichiditatii sau a solvabilitatii societatii.
Evaluarea lichiditatii nu poate fi evaluata pe baza situatiei fluxurilor de trezorerie, care prezinta doar
pozitia numerarului la sfarsitul perioadei. Aceasta ajuta doar la a stabili ce suma din datorii poate fi
indeplinita.

Nu permite evaluarea rentabilitatii

Practic, fluxurile de trezorerie din activitatile operationale nu ajuta la estimarea rentabilitatii companiei,
deoarece nu iau in considerare costurile sau veniturile.

Nu evalueaza viitoarele fluxuri de numerar

ntrucat situatia fluxurilor de trezorerie este pregatita pe baza costului istoric si ca atare nu contribuie la
cunoasterea fluxurilor de numerar viitoare / prognozate.

Nu este posibila o comparatie intre diferite branse

Intrucat situatia fluxurilor de trezorerie nu méasoara performanta economica a companiei, nu este
posibila compararea acesteia cu alte comparatii intre branse, de exemplu o firma cu investitii de capital
mai reduse va avea un flux de numerar mai mic decét o companie care are mai multe investitii de capital
cu un flux de numerar mai mare.
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DEPENDENtA DINTRE SITUALIILE FINANCIARE

Situatiile financiare sunt legate intre ele si depind
una de cealalta

Contul de Situatia
profit si fluxurilor de
pierdere trezorerie
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Profit net si profit retinut

Income Statement Balance Sheet

Total Liabilities & Sharehold 236 309

Reveneue 124 071 Assets %
Cost of Goods Sold (COGS) 44 096 Cash 167 971
Gross Profit 79 975 Accounts Receivable 5100 g
Expenses Inventory 17738 %
Salaries and Benefits 31450 Property & Equipment 45 500 ¢
Rentand Overhead 11998 Total Assets 236 309 E
Depreciation & Amortization 20 500 %
Interest 2500 Liabilities
Total Expenses 66 448 Accounts Payable 3902 5
Earnings Before Tax 13 527 Debt 50 000 %
Total Liabilities 53 902 g

Taxes 1120 Shareholder's Equity %
[ Net Earnings Equiy Capita 170 000
Retained Eamings §

Shareholder's Equity 182 407 g

g

PROJECT VS/2019/0025
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Mijloace fixe, amortizare si cheltuieli de investitii [2]

Reveneue 124 071 Assets Operating Cash Flow i
Cost of Goods Sold (COGS) 44 096 Cash 167 971 Net Earnings 12 407 2
Gross Profit 79 975 Accounts Receivable 5100 | Plus: Depreciation & Amortization g
Expenses Inventory 17 738 Less: Changes in Working Capital 19 936 §
Salaries and Benefits 31450 —>| Property & Equipment Cash from Operations 12971 %
Rent and Overhead 11998 Total Assets 236 309 ;
| Depreciation & Amortization Investing Cash Flow Q
Interest 2500 Liabilities Investments in Property & EquipmsEN0[IN «—— %
Total Expenses 66 448 Accounts Payable 3902 Cash from Investing 15000 g
Earnings Before Tax 13 527 Debt 50 000 'g
Total Liabilities 53 902 Financing Cash Flow g

Taxes 1120 Shareholder's Equity Issuance {repayment) of debt - P
Net Earnings 12 407 Equity Capital 170 000 Issuance (repayment) of equity 170 000 §
Retained Earnings 12 407 Cash from Financing 170 000 Z

Shareholder's Equity 182 407 e

Total Liabilities & Sharehold( 236 309 Net Increase (decrease) in Cash 167 971 §

Opening Cash Balance - W2

Closing Cash Balance 167 971 g2
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Capital circulant (capital de lucru)

Balance Sheet

Cash Flow Statement

Operating Cash Flow
Net Earnings

12407

Plus: Depreciation & Amortization 20 500

| Less: Changes in Working Capital 19 936

Cash from Operations

12971

Assets

Cash 167971 181210
Accounts Receivable 5100 5904
Inventory 17738 19601

Property & Equipment 45500 42350

Total Assets 236 309 249 065

Liabilities

| Accounts Payable

Debt 50000 50000

Total Liabilities 53902 54800

Shareholder's Equity

Equity Capital 170000 170000

Retained Earnings 12407 24265

Shareholder's Equity 182407 194 265

Total Liabilities & Shareholder 236 309 249 065

24 265
18 150

28 239
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ANALIZA FINANCIARA

PROBLEME DE BAZA

Utilitatea datelor (situatiile financiare)

Disponibilitatea datelor

Amploarea informatiilor

Continuitatea informatiilor

Credibilitatea informatiilor
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Etapele de baza ale analizei financiare

Stabilirea scopului analizei

Colectarea informatiilor necesare (stabilirea surselor de informatii)
9

Prelucrarea datelor (informatiilor)
Analiza datelor cf. metodologiei adoptate

.4
9
Interpretarea rezultatelor (tragerea concluziilor)
L4

Elaborarea indicatiilor si recomandarilor
9

Monitorizarea

Domenii de importata cheie pentru analiza financiara
eficienta

Structura
situatiilor

financiare Caracteristile

bransei
(politica ’

contabila)

Strategia firmei
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Exemple de etape ale unei analize financiare
eficiente

Caracteristicile bransei (analiza lantului de valori)

9
Identificarea strategiei companiei
9
9

Evaluarea calitatii datelor (situatii financiare)

Analiza comparativa a riscului operational (rentabilitate, lichiditate etc.)
9

Prognoza rezultatelor financiare
L4
Evaluarea companiei pe baza metodologiei DCF
L4

Monitorizare (putem avea cu adevarat incredere in cifrele furnizate?)
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4 tipuri de analiza financiara

= Analiza pe baza unor date specifice (surse de informatii):
= analiza externa
= analiza interna

= Analiza pe baza Modus Operandi:
= analiza orizontala — analiza a tendintelor
= analiza verticala — analiza statica, analiza a structurilor

= Analiza in raport cu unitatile (entitatile) specifice:
= analiza unitara
= analiza transversala (analiza comparativa de ex. cu bransa)

= Analiza pe baza perspectivei timpului:
= analiza pe termen scurt
= analiza pe termen lung
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Domeniile analizei financiare

e analiza unitara e analiza ex post e solutii de sistem

¢ analiza e analiza curenta e conditii de piata
transversala (operationala) e concurenti
¢ analiza ex ante e pozitia
intreprinderii pe
piata

e bunurile societatii
sursele de
finantare a
societatii

venituri

costuri

rezultate
financiare

EE

“EWC - PROCESSING FINANCIAL INFORMATION AS A KEY FACTOR FOR EFFECTIVE COMMUNICATION AND NEGOTIATION"

RECEIVED FUNDING FROM THE EUROPEAN UNION

PROJECT VS/2019/0025

126

Tipuri de comparatii utilizate (referinte)

In timp

In spatiu

Cu date postulate
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Factori care perturba interpretarea rezultatelor
analizei financiare

Metodologici

Organizationali
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ANALIZA FINANCIARA

ANALIZA INDICATORILOR

Analiza indicatorilor

= Analiza indicatorilor este o parte a analizei financiare, care reprezinta o
prelungire a analizei preliminare a situatiilor financiare.

= Sarcina analizei indicatorilor este de a furniza informatii despre
operatiunile economice, despre functionarea intreprinderii si, mai ales,
despre situatia sa financiara.

= Analizele indicatorilor se bazeaza pe aplicarea a numeroase unitati de
masura care permit examinarea diverselor aspecte ale operatiunilor
unitatii de afaceri.

= Selectarea indicatorilor depinde numai de nevoile utilizatorilor,
deoarece nu exista o metoda care sa efectueze gradarea importantei
acestora pentru evaluarea activitatii.

= O chestiune importanta in analiza indicatorilor este alegerea bazei
comparatiilor utilizate pentru evaluare - este referinta indicatorilor
stabiliti la perioadele anterioare, adica analiza prin prisma dinamicii
fenomenelor.
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Tipurile de indicatori fianciari

Indicatori de
lichiditate

Indicatori de risc
operational

Indicatori de
profitabilitate

Indicatori de

performanta

¢ evalueaza capacitatea intreprinderii de mentinere a lichiditatii (de ex.
daca societatea este capabila sa-si indeplineasca obligatiile pe termen
scurt)

® madsoara cantitatea de numerar pe care firma o poseda in fiecare perioada
de decontare

e utili pentru evaluarea strategiilor de gestionare a numerarului

e evalueaza amploarea riscului adus de structura de capital a intreprinderii si
modelul operational

e mdsoara bonitatea si capacitatea de a achita datoriile
e utili pentru evaluarea efectului de levier financiar

e evalueaza capacitatea companiei de a genera profit, luand in considerare
investitiile realizate Tn active sau capital

* masoara rentabilitatea fondurilor utilizate Tn modelul operational
e utili pentru evaluarea rentabilitatii

¢ evalueaza performanta pe care o firma o poate obtine datorita activitatii
sale

® masoara performanta resurselor individuale
e utili pentru identificarea domeniilor care necesita imbunatatiri
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INDICATORII DE LICHIDITATE

Definitie

in termeni financiari, lichiditatea unei intreprinderi este indicatorul a cat
de usor poate aceasta sa isi indeplineasca obligatiile financiare pe
termen scurt.

Elementele din bilantul companiei sunt listate, de obicei, de la cele mai
mult la cele mai putin lichide. Prin urmare, numerarul este intotdeauna
listat in partea de sus a sectiunii de active, in timp ce alte tipuri de
active, cum ar fi imobilele, instalatiile si echipamentele (PP & E), sunt
listate la sfarsit.

Cei mai frecventi indicatori de lichiditate sunt:
» indicatorul curent — activele circulante minus datoriile curente

= indicatorul rapid de lichiditate — raportul numai dintre activele cele
mai lichide (numerar, creante, etc.) fata de datoriile curente

= indicatorul lichiditatii in numerar — numerarul in casa in raport cu
datoriile curente
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Indicatorul de lichiditate curenta

active curente

datorii curente

= Activele curente sunt enumerate dupa cum urmeaza:
= numerar
= titluri de plasament (includ actiuni, obligatiuni si alte investitii in circuitul public)
= stocuri (produse, produse finite, materii prime etc. care pot fi vandute)
= creante (creante in numerar datorate vanzarii pe credit catre clienti)

. Datoriile curente sunt enumerate dupa cum urmeaza:
= decontari cu furnizorii (bani datorati furnizorilor)

= conturi de regularizare si asimilate (costuri inregistrate Th momentul suportérii acestora, cu toate ca
numerarul nu a fost inca platit)

venituri nerealizate (numite si venituri amanate) — sunt generate atunci cand societatea primeste
plati pentru bunuri si / sau servicii pe care nu le-a livrat / realizat inca. In contabilitatea de
angajamente, veniturile sunt inregistrate numai atunci cand au fost obtinute. In cazul in care clientul
plateste pentru bunuri / servicii in avans, compania nu inregistreaza veniturile in contul de profit si
pierdere si in schimb, Tnregistreaza datoria in bilantul sau.
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Indicatorul lichiditate rapida

numerar si echivalente + titluri de plasamente + creante
datorii curente

active curente — stocuri — avansuri

datorii curente

= Indicatorul lichiditatii rapide, cunoscut si sub numele de Acid-test,
masoara capacitatea companiei de a plati datorii pe termen scurt
prin detinerea de active care pot fi usor convertite in numerar.

= Aceste active sunt: numerar, titluri de plasament si creante.

= Aceste active sunt cunoscute ca active "rapide", deoarece pot fi
transformate rapid in numerar.
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Indicatorul de lichiditate imediata (in numerar)

numerarul si echivalentele sale

datorii curente

Indicatorul de lichiditate imediata este indicatorul de lichiditate
care arata capacitatea companiei de a rambursa datoriile pe
termen scurt cu numerar sau echivalentele acestuia.

In comparatie cu alti indicatori de lichiditate, cum ar fi indicatorul
curent si indicatorul de lichiditate rapida, cel de lichiditate
imediata este mult mai riguros, mai conservativ, intrucat pentru
calcul se utilizeaza numai numerarul si echivalentele de numerar
— cele mai lichide active ale societatii.

Indicatorul de suficienta numerarului operational

fluxul de numerar din activitatea de exploatare

datorii curente

Indicatorul de suficienta a numerarului operational reprezintd masura in care o
companie si poate plati datoriile curente cu fluxurile de numerar provenite din
activitatea sa de baza.

Cu alte cuvinte acest indicator arata cat castiga o firma din activitatea sa de
exploatare pentru un dolar de datorii curente.

Intrucat castigurile sunt asociate cu decontari intre perioade si pot fi manipulate de
catre conducere, indicatorul de suficienta operationala constituie o masura mai
precisa a lichiditatii pe termen scurt a companiei.

Alternativ, formula pentru fluxul de numerar din operatii este egala cu profitul net +
costuri nemonetare (amortizare) + modificarile capitalului circulant.
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Fluxul de numerar din activitatea de exploatare la
CAPEX

Fluxul de numerar din activitatea de exploatare
CAPEX

= Acest indicator informeaza cati bani din fluxul de numerar
provenit din activitatea de exploatare a firmei sunt destinati
cheltuielilor de capital.

= Este un indicator al riscului financiar care apreciaza cat de mare
este accentul pe care firma il pune pe investitia in proiecte care
necesitd mult capital. In mod ideal, proiectele pe care firma se
hotaraste sa le realizeze indica o valoare neta pozitiva chiar si in
cazul celor mai sumbre ipoteze privind rata de actualizare
aplicata, rata de impozitare sau rata de crestere a veniturilor.
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Coeficientul intervalului de siguranta

numerar + creante + titluri de valoare

(costuri operationale anuale — costuri nemonetare (amortizare)
365

= Coeficientul intervalului de siguranta este indicatorul lichiditatii
financiare care arata cate zile firma poate functiona fara necesitatea de
a utiliza alte surse de capital decat activele curente proprii.

= Sursele de capital includ activele pe termen lung, cum ar fi brevetele
companiei sau investitiile Tn mijloace fixe care au o lichiditate relativ
slaba. Aceasta inseamna ca poate acorda mai mult timp pentru a vinde
la valoarea justa de piata.
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Indicatorul de acoperire a dobanzilor din fluxul de
numerar din activitatea de exploatare

flux de numerar din activitatea de exploatare + impozitul pe venit + costuri fixe

costurile totale ale dobanzilor

= Indicatorul acesta masoara capacitatea firmei de a realiza platile
periodice ale dobanzilor la datoriile sale.

=  Scopul principal al acestui indicator este de a determina
probabilitatea ca o intreprindere sa nu plateasca rambursarea
imprumuturilor sale.
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Capital circulant net (capital de lucru)

active curente — datorii curente

sau

(capital propriu + datorii pe termen lung + rezerve pe termen lung + conturi de regularizare si asimilate pe termen lung) — imoblizari corporale

= Capitalul circulant net este diferenta dintre activele circulante ale societatii si
datoriile curente din bilantul sau.

= Este masura lichiditatii societatii si a capacitatii sale de a-si indeplini _
obligatiile pe termen scurt, precum si operatiuni legate de activitatea firmei.
Pozitia ideala este de a avea mai multe active curente decat datoriile
curente si, prin urmare, un sold pozitiv net de capital circulant.

= Diferitele abordari la calcularea capitalului circulant net pot exclude

numerarul si datoria (numai partea ei curenta) sau include doar creantele,
stocurile si datoriile.
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Indicatorul ponderii capitalului circulant in totalul
activelor

capital circulant

totalul activelor

= \Valoarea acestui indicator depinde de lungimea ciclului de
productie.

= In cazul unui ciclu scurt, valoarea indicatorului ar trebui sa fie
scazuta, in timp ce ciclul lung trebuie sa aiba un nivel mai ridicat.
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Tema nr. 13 [exercitiu / practica]

= Varog sa analizati si sa interpretati lichiditatea financiara a
societatii din anexa.
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INDICATORI DE RISC OPERAtIONAL

Liability vs Debt

DATORII

Datoriile pot fi obtinute de la creditori,
furnizori sau banci, precum si de la alte
institutii financiare

Datoriile pot avea o forma standardizata,
cat si una nestandardizata

Datoriile includ printre altele imprumuturi
pe termen lung sau scurt , obligatiuni,
remuneratii calculate, impozite pe venit si
alte datorii

Datoriile nu trebuie sa implice o anumita
rata a dobanzii, iar termenii de plata pot fi
flexibili.

Creantele sunt obtinute de la banci sau
alte institutii financiare

Creantele au doar o forma standardizata

Creantele se limiteaza doar la credite si la
obligatiuni pe termen scurt si lung

n cazul creantelor exista de obicei o ratd
specifica a dobanzii platita conform unui
anumit program
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Tipuri de indicatori de risc operational

= Indicatorii de risc operational au doua forme:

= indicatorii de datorie, primul tip, pun accentul pe bilant si
masoara suma capitalalului strain in raport cu capitalul sau
activele societatii

= |ndicatorii de acoperire, al doilea tip, se concentreaza pe
contul de profit si pierdere si masoara capacitatea societatii
de a rambursa datoriile.
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Indicatorii de indatorare globala

datorii pe termen lung @ + datorii pe termen scurt

totalul activelor

= Raportul dintre datorii si active este indicatorul efectului de levier care permite
evaluarea gradului in care activitatea firmei este finantata din datorii. In multe cazuri
un indicator al efectului de levier ridicat indica, de asemenea, un nivel mai ridicat al
riscului financiar. Acest fapt se datoreaza faptului ca o firma cu datorii ridicate are mai
multe sanse sa nu-si achite imprumuturile. Pe parcursul ciclurilor lente de vanzari sau
in perioada de recesiune, firma cu un nivel ridicat al efectului de levier poate suferi
pierderi ale solvabilitatii, intrucat scad rezervele de numerar.

= Raportul dintre datorii si active poate fi de asemenea considerat ca fiind valoarea
activelor societatii care au fost finantate prin datorii. Acesta poate furniza informatii
despre deciziile anterioare luate de conducere cu privire la sursele de capital pe care
le-au ales pentru punerea in aplicare a anumitor proiectelor.

a) — in acest caz vorbim despre datorii (debt) standardizate, cu dobanda.
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Indicatorul indatorarii de capital (cu dobanda)

datorii pe termen lung 2 + datorii pe termen scurt

datorii pe termen lung @ + datorii pe termen scurt 2 + capital propriu

La fel ca in cazul indicatorului anterior, o valoare ridicata inseamna, de
obicei, un risc financiar mai mare, prin urmare indica o solvabilitate mai
slaba a companiei.

Indicatorul de indatorare ofera o idee mai buna despre structura
financiara a companiei si daca societatea este cea mai potrivita
investitie.

Datoriile cu dobanda includ creditele bancare, obligatiunile platite, etc.
Datoriile fara dobanda includ regularizarile si asimilarile pasive, datoriile
care rezulta in urma livrarilor si serviciilor etc.

a) — in acest caz vorbim despre datorie (debt) standardizata, cu dobanda.

Indicatorul indatorarii de capital propriu

datorie pe termen lung @ + datorie pe termen scurt @

capital propriu

Indicatorul indatorarii de capital propriu ajuta la evaluarea efectului de
levier al firmei.

Este masura gradului in care intreprinderea Tsi finanteaza propria
activitate prin datorii in raport cu fondurile detinute integral.

Mai exact reflecta capacitatea capitalului propriu de a acoperi toate
datoriile neachitate in cazul unei recesiuni economice.

a) — In acest caz vorbim despre datorie (debt) standardizata, cu dobanda.
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Indicatorul de levier financiar

valoarea medie a totalului activelor

valoarea medie a capitalurilor proprii

Acest indicator prezinta valoarea capitalului propriu in raport cu
activele.

Valoarea 3 a acestui indicator inseamna ca fiecare 1 EUR de capital
gestioneaza 3 EUR de active.

Cu cat este mai mare ponderea capitalului propriu in raport cu activele,
cu atat este mai mare nivelul de siguranta, desi aceasta problema,
ludnd Tn considerare eficienta si eficacitatea managementului, nu
inseamna neaparat ca este mai bine.

Acest coeficient este adeseori definit in categoriile de active totale medii
si capitalul propriu mediu total.

Indicatori de acoperire

Coeficientii de acoperire sunt un grup de indicatori financiari
utilizati pentru a masura capacitatea companiei de a-si achita
obligatiile financiare.

Cei mai frecventi indicatori de acoperire sunt:

= indicatorul de acoperire a dobanzilor — capacitatea firmei de a
acoperi costurile dobanzilor (numai) la datoriile sale

= indicatorul de acoperire (a deservirii) datoriilor — capacitatea
societatii de a plati toate costurile datoriilor, inclusiv
rambursarea capitalului si a dobanzilor

= indicatorul de acoperire in numerar — capacitatea firmei de a
acoperi costurile dobanzilor prin soldul de numerar

= indicatorul de acoperire a activelor — capacitatea societatii de
a rambursa datoriile rezultate din activele sale
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Indicatorul de acoperire a dobanzilor

venituri din exploatare (EBIT)

cheltuieli cu dobanzile aferente datoriei

nivelul mediu al datoriei * rata dobanzii

= Indicatorul de acoperire a dobanzii evalueaza de cate ori societatea
este capabila sa plateasca cheltuielile cu dobanzile aferente datoriei
sale din veniturile din exploatare.

= Indicatorul de acoperire a dobanzii de 1,5 se considera a fi raportul
minim acceptabil. Un coeficient sub 1,5 poate semnala riscul de
insolvabilitate si refuzul de a acorda un imprumut.

152

Indicatorii de acoperire (a deservirii) datoriei

venituri din exploatare (EBIT)

datorie + cheltuiele cu dobanzile aferente datoriei

= Indicatorul de acoperire (a deservirii) datoriei evalueaza capacitatea
firmei de a-si utiliza veniturile din exploatare pentru rambursarea
datoriilor, inclusiv dobanzile.

= Acest indicator este deseori calculat cand firma ia un imprumut de la o
banca, o institutie financiara sau un alt furnizor de credit.

= Coeficientul sub 1 sugereaza incapacitatea firmei de deservi datoriile
firmei.
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Indicatorul de acoperire in numerar

totalul de numerar aflat la dispozitia societatii

cheltuieli cu dobanzile aferente datoriei

= Acesta este un coeficient foarte conservator, intrucat compara
numai numerarul din casa (fara alte active) cu costurile dobanzii
pe care societatea le are datorita indatorarii sale.
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Indicatorul de acoperire a activelor

(total active — imobilizari necorporale) — (datorii curente —

datorii pe termen scurt 2)) g

total datorii @

= Indicatorul de acoperire a activelor evalueaza capacitatea companiei de

a-si rambursa datoriile prin vanzarea de active "negrevate" de datorii.

= Cu alte cuvinte acest indicator evalueaza capacitatea firmei de a

rambursa activele dupa indeplinirea plata datoriilor.

a) — In acest caz vorbim despre datorie (debt) standardizatd, cu dobanda. &=
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Indicatorul de acoperire a datoriei din fluxul de
numerar

fluxuri de numerar din activitatea de explorare

total datorii @

La calcularea coeficientului fluxului de numerar fata de datorie, de obicei nu utilizam
fluxurile de trezorerie din finantare sau fluxurile de numerar din investitii. Daca firma are o
structura de capital cu capital datorat, exista o0 mare probabilitate de rambursare a datoriei.
Nu are sens sa presupunem ca firma ramburseaza datoria cu capitalul datoriei. Din
aceasta cauza fluxurile de numerar din finatare nu sunt utilizate in calcule.

Fluxurile de numerar din activitatile de investitii nu sunt de asemenea utilizate pe scara
larga pentru a calcula raportul, deoarece activitatile de investitii nu fac parte din activitatile
de baza generatoare de numerar. Se considera ca este mai bine sa se utilizeze fluxul de
numerar, care este mai reprezentativ pentru activitatea zilnica a companiei. Doua optiuni
bune sunt fluxurile de trezorerie din activitatile de exploatare sau fluxurile de trezorerie
gratuite neintrerupte.

a)— in acest caz vorbim despre datorie (debt) standardizata, cu dobanda

Fluxul de numerar liber nealocat

NFCF =

venituri din exploatare (EBIT)
—impozite

+ amortizare

— CAPEX

— modificari in capitalul circulant

Fluxul de numerar liber nealocat reprezinta valoarea teoretica a
fluxului de numerar pentru o societate total lipsita de datorii si,
prin urmare, nu suporta costurile dobanzilor.
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Tema nr. 14 [exercitiu / practica]

= Varog sa analizati si sa interpretati datoria companiei din anexa.
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INDICATORI DE PERFORMANA (DE ACTIVITATE)

159

Indicatori de performanta

= |Indicatorii de activitate sunt de asemenea cunoscuti si ca
indicatorii de utilizare a activelor sau indicatorii de eficienta
operationala.

= Aceasta categorie de indicatori are ca scop prezentarea modului
in care firma gestioneaza diverse activitati, mai ales cum
gestioneaza diferite active.

= Indicatorii de activitate sunt analizati ca indicatori ai eficientei
operationale curente.

= Acesti indicatori reflecta gestionarea eficienta atat a capitalului
circulant, cat si a activelor pe termen lung.

= Eficienta are un impact direct asupra lichiditatii (capacitatea
companiei de a-si indeplini datoriile pe termen scurt), asadar unii
indicatori de activitate sunt utili la evaluarea lichiditatii.

G FINANCIAL INFORMATION AS A KEY FACTOR FOR EFFECTIVE COMMUNICATION AND NEGOTIATION"

G FROM THE EUROPEAN UNION
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Indicatorul vitezei de rotatie a stocurilor

costul produselor si marfurilor vandute

valoarea medie a stocurilor

Indicatorul vitezei de rotatie a stocurilor este un coeficient al
eficientei care arata cat de efectiv sunt gestionate stocurile,
comparand costul marfurilor si produselor vandute cu valoarea
medie a stocurilor pentru perioada respectiva.

Acesta masoara de cate ori stocul mediu ,se roteste” sau este
vandut intr-o anumita perioada. Cu alte cuvinte de céate ori firma
a vandut cantitatea medie totala a stocurilor pe parcursul anului.

Indicatorul vitezei de rotatie a stocurilor in zile

valoarea medie a stocurilor
* 365

costurile produselor si marfurilor vandute

Indicatorul informeaza despre amploarea inghetarii capitalului
sub forma de stocuri si ilustreaza cat timp, in medie, stocurile
asteapta sa fie vandute.

Coeficientul ridicat al ciclului indica o cifra de afaceri lenta si
inghetarea capitalului sub forma de stocuri, in schimb un
indicator scazut inseamna o activitate mai eficienta a
intreprinderii in ceea ce priveste gestionarea stocurilor.

Csyndex M

Komisja Krajowa

88

161

162

“EWC - PROCESSING FINANCIAL INFORMATION AS A KEY FACTOR FOR EFFECTIVE COMMUNICATION AND NEGOTIATION"

RECEIVED FUNDING FROM THE EUROPEAN UNION

PROJECT VS/2019/0025

“EWC - PROCESSING FINANCIAL INFORMATION AS A KEY FACTOR FOR EFFECTIVE COMMUNICATION AND NEGOTIATION"

RECEIVED FUNDING FROM THE EUROPEAN UNION

PROJECT V$/2019/0025



Indicatorul vitezei de rotatie a datoriilor

venituri din vanzari

valoarea medie a creantelor

= |Indicatorul informeaza de cate ori pe an intreprinderea poate
recupera creantele rezultate din vanzarea de produse si marfuri.
Valoarea acestui indicator este determinata de timpul de
asteptare acceptabil pentru plata.

Indicatorul vitezei de rotatie a datoriilor in zile

valoarea medie a creantelor

T * 365
venituri din vanzari

= Acest indicator informeaza la interval de cate zile societatea a
incasat (primit) creantele sale.
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Indicatorul vitezei de rotatie a datoriilor pe termen
scurt

achizitii

valoarea medie a datoriilor pe termen scurt 2

= Indicatorul vitezei de rotatie a datoriilor pe termen scurt este un indicator al lichiditatii
care masoara de cate ori compania plateste creditorii intr-o perioada de decontare.

= Indicatorul vitezei de rotatie a datoriilor este masura lichiditatii pe termen scurt, iar un
coeficient mai mare al vitezei de rotatie a datoriilor este mai benefic.

= In scopul calcularii indicatorului, se presupune ca societatea realizeaza toate
achizitiile prin Tmprumuturi.

= In cazul in care cantitatea achizitiilor nu este direct disponibila, aceasta se poate
calcula ca fiind costul produselor si marfurilor vandute plus stocurile la sfarsitul anului
minus stocurile la Tnceputul anului.

= In mod alternativ, costul produselor si bunurilor vandute este uneori folosit ca o
aproximare a achizitiilor.

a) in principal se refera la datorii comerciale.

Indicatorul vitezei de rotatie a datoriilor pe termen
scurt in zile

valoarea medie a datoriilor pe termen scurt 2

365
achizitii

= Indicatorul vitezei de rotatie a datoriilor pe termen scurt in zile
arata numarul de zile de care compania are nevoie pentru a
rambursa datoriile pe termen scurt (comerciale).

a) in principal se refera la datorii comerciale.
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Indicatorul vitezei de rotatie a activelor totale

venituri din vanzari

valoarea medie a activelor totale

= Indicatorul vitezei de rotatie a activelor masoara capacitatea generala a firmei de a
genera venituri la un anumit nivel al activelor.

= Coeficientul 1,20 ar indica faptul ca firma genereaza venituri de 1,20 EUR pentru
fiecare 1 EUR din activele medii.

= Coeficientul superior indica o eficienta mai mare. Coeficientul mai mic al vitezei de
rotatie a activelor poate fi un indicator al ineficientei sau intensitatii relative a
capitalului unei intreprinderi. Raportul reflecta, de asemenea, deciziile strategice ale
conducerii - de exemplu, decizia de a aplica o politica care necesita un efort de
munca mai intens (si mai putin capital) la operatiunile sale sau o utilizare mai intensa
a capitalului (si mai putin intensiva a fortei de munca).

= Intrucat acest indicator include atat imobilizari corporale, cat si active curente,
gestionarea ineficienta a capitalului circulant poate denatura interpretarile generale.
Din aceasta cauza este utila separarea analizei indicatorilor de viteza de rotatie a
capitalului circulant si a mijloacelor fixe.

Indicatorul vitezei de rotatie a capitalului circulant
net

venituri din vanzari

valoarea medie a capitalului circulant

= Rotatiile capitalului circulant arata cat de eficient firma genereaza venituri din capitalul
circulant. Asadar este o masura care indica numarul de zile care este necesar pentru
a transforma capitalul circulant net (de lucru) in venituri din vanzari.

= De asemenea se poate afirma ca indicatorul reflecta cantitatea de capital de lucru
care este necesar pentru a genera un zlot venituri din vanzari.

= De exemplu indicatorul vitezei de rotatie a capitalului circulant la nivelul de 4,0
inseamna ca firma genereaza venituri de 4 EUR pe 1 EUR de capital circulant .

= Indicatorul ridicat al vitezei de rotatie a capitalului circulant indica o eficienta mai
mare (adica societatea genereaza un nivel ridicat de venituri in raport cu capitalul
circulant). Tn cazul unor anumite companii capitalul circulant poate fi aproape zero
sau negativ, ceea ce inseamna ca acest coeficient nu poate fi interpretat.
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Ciclul de conversie a numerarului

indicatorul vit. de rotatie a stocurilor + indicatorul vit. de rotatie a creantelor — indicatorul vit. de
rotatie a datoriilor pe termen scurt

Indicatorul vitezei de rotatie a imobilizarilor

Indicatorul vitezei de rotatie a capitalului circulant net este o denumire
alternativa pentru ciclul de conversie a numerarului.

Pr_odus Materiale
final
Productie /
in curs

/

corporale

venituri din vanzari

valoare medie a imobilizarilor corporale

Un indicator de eficienta care indica cat de bine sau eficient compania utilizeaza mijloacele fixe pentru a
genera vanzari.

Acest indicator imparte vanzarile nete conform imobilizarilor corporale nete pe o perioada de un an.
Imobilizarile corporale nete includ cantitatea imobilizarilor corporale minus amortizarea acumulata.

In general, un indicator mai ridicat al vitezei de rotatie a imobilizarilor corporale Tnseamna o utilizare mai
eficienta a investitiilor in mijloace fixe pentru generarea veniturilor.

Rotatia activelor poate fi influentata de alti factori decét eficacitatea companiei. Indicatorul vitezei de
rotatie a mijloacelor fixe ar fi mai mic in cazul unei companii ale carei active sunt mai noi (prin urmare
mai putin amortizate si astfel reflectate in situatiile financiare la o valoare contabild mai mare) decat
indicatorul unei societati cu active mai vechi (asadar care sunt mai mult amortizate si au o valoare 5
contabila mai mica). Indicatorul mijloacelor fixe poate fi neregulat, intrucét desi veniturile pot avea o rata
de crestere fixa, cresterea mijloacelor fixe poata sa nu fie neteda.

Acest indicator este adeseori analizat alaturi de indicatorii efectului de levier si de rentabilitate.
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Tema nr. 15 [exercitiu / practica]

= Va rog sa analizati si sa interpretati indicatorii de performanta ai
companiei din anexa.
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INDICATORI DE PROFITABILITATE

Rentabilitatea

= Rentabilitatea poate fi definita ca fiind capacitatea unei
intreprinderi de a genera profit. Ea reflecta pozitia competitiva a
companiei pe piata si, in consecinta, calitatea administrarii
acesteia .

= Evaluarea se face pe trei planuri de baza — se analizeaza
rentabilitatea:

= vanzarilor
= activelor
= capitalului
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Indicatorul marjei brute din vanzari

venituri din vanzari — costul produselor vandute

venituri din vanzari

= Indicatorul marjei brute, cunoscut si sub denumirea indicatorul de marja de profit brut,
este un indicator al rentabilitatii, care compara marja bruta a companiei cu veniturile.
Acesta arata cat profit castiga compania dupa rambursarea costului bunurilor vandute
(COGS).

= Indicatorul indica procentul fiecarui euro de venit, pe care compania il pastreaza ca
profit brut.

= De exemplu, daca marja bruta este calculata la 20%, inseamna ca, pentru fiecare
euro de venit se retine suma de 0,20 EUR, iar 0,80 EUR se atribuie costului bunurilor
vandute. Suma ramasa poate fi utilizata pentru a plati cheltuielile generale si
administrative, cheltuielile cu dobanzile, datoria, chiria, cheltuielile generale etc.
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Indicatorul rentabilitatii operationale

Pl

venituri din exploatare

. . . ~ v . * 100
venituri din vanzari

= Marja operationala este un indicator de rentabilitate care masoara veniturile dupa
acoperirea cheltuielilor de exploatare si a celor neoperationale ale unei intreprinderi.
Veniturile din exploatare reprezinta baza pentru cat de mult din vanzarile generate vor
ramane atunci cand toate cheltuielile din exploatare vor fi rambursate.

= Firma care este capabila sa genereze profit din exploatare si nu sa actioneze in pierdere
este un semnal pozitiv pentru potentialii investitori si creditorii existenti. Aceasta inseamna
ca marja de operare a companiei creeaza valoare pentru actionari si pentru continuarea
serviciului de imprumuturi catre creditori. Cu cat este mai mare marja companiei, cu atat
riscul financiar este mai redus comparativ cu un indicator mai mic.

= Cresterea continua a marjei de profit in timp indica o imbunatatire a profitabilitatii. Acest
lucru se poate datora controlului eficient al cheltuielilor de exploatare sau al altor factori
c.la_lre e_llfecteazé cresterea veniturilor, cum ar fi preturile, marketingul si cresterea cererii
clientilor.
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Indicatorul de rentabilitate neta (ROS)

profit net

. . . ~ 3 . * 100
venituri din vanzari

= Marja de profit net (cunoscuta si sub denumirea de "marja de profit" sau
windicatorul marjei de profit net") este un indicator financiar utilizat pentru
calcularea procentului din profitul generat de o companie din totalul
veniturilor sale.

= Masoara valoarea profitului net obtinut de firma pentru un euro din veniturile
obtinute.
= In general, profitul net utilizat pentru calcularea marjei de profit net este

ajustat de elemente unice pentru a oferi o imagine mai buna a rentabilitatii
firmei.
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Indicator de rentabilitate a profitului brut (inainte de
impozitare)
profit net + costuri fiscale 2
— * 100 5
venituri din vanzari g
= Indicatorul de rentabilitate a profitului inainte de impozitare, dar dupa
dobanzi (EBT), este un indicator de rentabilitate util pentru analiza
independenta a rentabilitatii activitatilor societatii, intrucat nu include
costurile fiscale.
= De asemenea indicatorul marjei inainte de impozitare este util pentru
evaluarea cresterii organice de la an la an pe care compania o are,
intrucat se concentreaza pe valoarea interna generata de firma si
ignora influenta politicii fiscale (de ex. optimizarea fiscala).
a) asa-numitul profitul brut poate fi, de asemenea, calculat ca diferenta dintre profitul din exploatare si cheltuielile cu dobanzile %z
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Indicatorul de rentabilitate a activelor (ROA)

profit net

active totale

profit net

media activelor totale

= Rentabilitatea activelor (ROA) este un tip de rentabilitate a investitiei in
active care masoara rentabilitatea unei intreprinderi in raport cu activele
totale.

= Acest indicator arata cat de bine functioneaza firma, comparand profitul
(profitul net) generat de aceasta cu capitalul investit in active.

= Cu cat indicatorul este mai mare cu atat gestionarea este mai eficienta
si resursele economice sunt mai eficiente utilizate.
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Indicatorul ajustat de rentabilitate a activelor

= Problema cu formula anterioara consta in faptul ca profitul net
reprezinta o rentabilitate pentru detinatorii de actiuni, in timp ce
activele sunt finantate atat de actionari, cat si de creditori.
Cheltuielile cu dobanzile (returnate la creditori) au fost deja
deduse in calcul.

= De aceea unii prefera sa adauge returnarea din dobanzi la calcul.
In astfel de cazuri dobanzile trebuie sa fie ajustate cu impozitul
pe venit, intrucat venitul net este stabilit dupa impozitare.
Datorita acestei ajustari raportul va fi calculat astfel:

profit net + cheltuieli cu dobanzile * (1 — rata de
impozitare)
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Indicator de rentabilitate operationala a activelor

profit din exploatare

media activelor totale

= In acest caz indicatorul ROA se masoara pe baza profiturilor inainte de
deducerea dobanzilor la datorii si impozite (adica profit din exploatare).

» Aceasta abordare a acestui indicator reflecta rentabilitatea tuturor
activelor investite in societate, indiferent daca acestea sunt finantate
prin datorii, creante sau capitaluri proprii.

Indicator de rentabilitate a investitiei (ROI)

Pl

profit din exploatare % 100

datorii pe termen lung? + datorii pe termen scurt? + capital propriu

= Acesta este un indicator clasificat in grupul indicatorilor de rentabilitate. ROI este folosit
pentru a masura eficacitatea unei intreprinderi, indiferent de structura bunurilor sale sau de
factorii extraordinari.

= ROl informeaza despre randamentul (profitul) procentual din capitalul investit in companie.
Prin urmare, acest indicator este adeseori denumit indicatorul rentabilitatii capitalului.

a) — in acest caz vorbim despre datorie (debt) standardizata, cu dobanda
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Indicatorul de rentabilitate a capitalului propriu
(ROE)

profit net

capital propriu

a) dividendul prioritar este dividendul calculat si platit pe actiunile preferentiale ale societatii. in cazul in care societatea nu este in masura s&
plateasca toate dividendele, cererile de dividende prioritare au prioritate fata de cererile de dividende platite pentru actiunile ordinare. Principalul
avantaj al actiunilor preferentiale este ca se platesc, de obicei, rate ale dividendelor mult mai mari decéat actiunile ordinare ale aceleiasi
companii.

Indicatorul de rentabilitate a capitalului propriu
angajat (ROCE)

profit net — dividend prioritar 2

media capitalului propriu angajat

= Indicatorul ROCE (Return on Common Equity) se refera la returnarea
pe care investitorii de capital obisnuiti le primesc din investitii.

= ROCE difera de rentabilitatea de capital (ROE) profitul prin faptul ca
izoleaza rentabilitatea pe care societatea il vede numai in capitalul sau
angajat si nu masoara profitul total pe care societatea il genereaza prin
intregul sau capital.

= Capitalul primit de la investitori ca si capitaluri privilegiate proprii este
exclus din acest calcul, ceea ce face ca raportul sa fie mai reprezentativ
pentru profitul din investitii in actiuni ordinare.

= Modelul prezentat are ca scop eliminarea efectelor actiunilor privilegiate
atat din calcul, cat si de la numitor, lasand doar efectele reziduale ale
venitului net si capitalului propiu.

a) dividendul prioritar este dividendul calculat si platit pe actiunile preferentiale ale societatii. Tn cazul in care societatea nu este in masura sa plateasca toate
dividendele, cererile de dividende prioritare au prioritate fata de cererile de dividende plétite pentru actiunile ordinare. Principalul avantaj al actiunilor
preferentiale este ca se platesc, de obicei, rate ale dividendelor mult mai mari decét actiunile ordinare ale aceleiasi companii.
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Tema nr. 16 [exercitiu / practica]

= Varog sa analizati si sa interpretati indicatorii de rentabilitate ai
companiei din anexa.
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ANEXANR 1

Bilans

AKTYWA

Bilant

ACTIVE

Aktywa trwate

Imobilizari corporale

Rzeczowe aktywa trwate

Aktywa z tytutu poszukiwania i oceny zasobow
mineralnych

Wartosci niematerialne i prawne

Wartos¢ firmy

Nieruchomosci inwestycyjne

Inwestycje w jednostki powigzane
Dtugoterminowe aktywa finansowe
Dtugoterminowe pozyczki i naleznosci

Aktywa z tytutu odroczonego podatku dochodowego
Dtugoterminowe rozliczenia miedzyokresowe
Dtugoterminowe instrumenty pochodne
Pozostate aktywa dtugoterminowe

Imobilizari corporale materiale

Active de explorare si evaluare a resurselor minerale
Imobilizari necorporale

Fondul comercial

Investitii imobiliare

Investitii in entitati afiliate

Active financiare pe termen lung

Tmprumuturi si creante pe termen lung

Active rezultate din impozitul pe venit améanat
Conturi de regularizare si asimilate pe termen lung
Instrumente financiare derivate

Alte active pe termen lung

Aktywa obrotowe

Active circulare (curente)

Zapasy

Aktywa niematerialne

Aktywa biologiczne

Naleznosci handlowe

Pozyczki i pozostate naleznosci
Aktywa finansowe

Srodki pieniezne i ich ekwiwalenty
Rozliczenia miedzyokresowe
Aktywa z tytutu biezgcego podatku
Instrumenty pochodne

Pozostate aktywa

Stocuri

Imobilizari necorporale

Active biologice

Creante comerciale

Tmprumuturi si alte creante

Active financiare

Numerar si echivalente de numerar
Conturi de regularizare

Active rezultate din impozitul curent
Instrumente derivate

Alte active

Aktywa przeznaczone do zbycia i dziatalnos$¢
zaniechana

Active destinate cedarii si activitatii intrerupte

Nalezne wptaty na kapitat

Plati datorate pentru capital

Akcje wiasne

Actiuni proprii
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FHEL

PASYWA

Bilant

PASIVE

Kapitat wtasny udziatowcow podmiotu dominujacego

Capitalul social al actionarilor societatii-mama

Kapitat podstawowy

Nalezne wptaty na kapitat podstawowy
Akcje/udziaty wtasne

Kapitat zapasowy

Wyceny i réznice kursowe

Pozostate kapitaty

Zyski zatrzymane / niepokryte straty

Capital de baza

Plati datorate pentru capitalul de baza
Actiuni/parti sociale proprii

Capital de rezerva

Evaluari si diferente de curs valutar
Alte capitaluri

Profit retinut / pierderi neacoperite

Udziaty niekontrolujgce

Parti necontrolabile

Zobowigzania dtugoterminowe

Datorii pe termen lung

Dtugoterminowe zobowigzania z tytutu instrumentéw
pochodnych

Dtugoterminowe zobowigzania finansowe
Dtugoterminowe zobowigzania z tytutu obligacji
Dtugoterminowe zobowigzania z tytutu leasingu
Dtugoterminowe zobowigzania handlowe

Dtugoterminowe rezerwy na $wiadczenia pracownicze
Rezerwa z tytutu odroczonego podatku dochodowego
Dtugoterminowe rezerwy

Pozostate zobowigzania dtugoterminowe
Dtugoterminowe rozliczenia miedzyokresowe
(zobowigzania)

Datorii pe termen lung rezultate din instrumente
derivate

Datorii financiare pe termen lung

Datorii pe termen lung rezultate din obligatiuni
Datorii pe termen lung rezultate din leasing
Datorii comerciale pe termen lung

Rezerve pe termen lung pentru beneficiile
angajatilor

Rezerva rezultata din impozitul pe venit amanat
Rezerve pe termen lung

Alte datorii pe termen lung

Conturi de regularizare si asimilate pe termen lung
(datorii)

Zobowigzania krotkoterminowe

Datorii pe termen scurt

Zobowigzania z tytutu instrumentéw pochodnych
Zobowigzania finansowe

Zobowigzania z tytutu obligacji

Zobowigzania z tytutu leasingu

Zobowigzania handlowe

Swiadczenia pracownicze

Zobowigzania z tytutu biezgcego podatku
Rezerwy

Pozostate zobowigzania

Rozliczenia miedzyokresowe (zobowigzania)

Datorii rezultate din instrumente derivate
Datorii financiare

Datorii rezultate din obligatiuni

Datorii rezultate din leasing

Datorii comerciale

Beneficii pentru angajati

Datorii rezultate din impozitul curent
Rezerve

Alte datorii

Conturi de regularizare (datorii)

Zobowigzania zwigzane z aktywami do zbycia i
dziatalnoscig zaniechang

Datorii legate de activele destinate cedarii si
activitatii intrerupte
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Rachunek wynikow

Contul de rezultate

Przychody ze sprzedazy

Venituri din vanzari

Przychody ze sprzedazy produktéw i ustug
Przychody ze sprzedazy towardw i materiatow
Pozostate przychody z dziatalnosci podstawowej

Venituri din vanzarea produselor si serviciilor
Venituri din vanzarea marfurilor si materialelor
Alte venituri din activitatea de baza

Koszt wtasny sprzedazy

Costul propriu de vanzare

Koszt sprzedanych produktow i ustug
Koszt sprzedanych towaréw i materiatow

Costul produselor si serviciilor vandute
Costul marfurilor si materialelor vandute

Zysk/strata brutto ze sprzedazy

Profit/pierdere brut din vanzari

Koszty sprzedazy
Koszty ogdlnego zarzadu
Koszty dziatalnosci operacyjnej (porownawczy)

Costuri de vanzare
Cheltuieli administrative generale
Cheltuielile activitatii de exploatare (comparativ)

Zysk/strata ze sprzedazy

Profit/pierdere din vanzari

Pozostate przychody operacyjne
Pozostate koszty operacyjne
Wynik na aktywach niefinansowych

Alte venituri din exploatare
Alte cheltuieli de exploatare
Rezultat la activele nefinanciare

Zysk/strata z dziatalnosci operacyjnej

Profit/pierdere din activitatea de exploatare

Przychody finansowe

Koszty finansowe

Roznice kursowe

Wynik na inwestycjach

Wynik zdarzen nadzwyczajnych

Udziat w wyniku jednostek stowarzyszonych i wspélnych
przedsiewziec

Venituri financiare

Costuri financiare

Diferente de curs valutar

Rezultat la investitii

Rezultatul evenimentelor extraordinare

Participare la unitati asociate si asocieri in participatie

Zysk/strata brutto

Profit brut/pierdere bruta

Podatek dochodowy

Pozostate zdarzenia i odpisy z zysku

Udziat w wyniku jednostek powigzanych
Zysk/strata netto na dziatalno$ci zaniechanej

Impozit pe venit

Alte evenimente si deduceri din profit
Participare la unitati asociate

Profit net/pierdere neta la activitati intrerupte

Zysk/strata netto

Profit net/pierdere neta

zysk/strata netto udziatowcdédw jednostki dominujgcej
zysk/strata netto wtascicieli udziatéw niekontrolujgcych

profit net/pierdere netd a actionarilor societatii-mama
profit net/pierdere neta a proprietarilor de parti
sociale necontrolabile

Pozostate catkowite dochody, netto

Alte venituri totale, net

Rdznice kursowe z jednostek powigzanych
Wynik z aktualizacji wycen

Zabezpieczenie przeptywow pienieznych

Inne sktadniki pozostatego catkowitego dochodu
Podatek odroczony od pozostatych catkowitych
dochodow

Diferente de curs valutar cu entitatile afiliate
Rezultat din actualizarea evaluarilor
Asigurarea fluxului de numerar

Alte componente ale venitului total ramas
Impozit amanat din restul veniturilor totale

Catkowite dochody ogétem

Venituri totale

catkowite dochody udziatowcow jednostki dominujgcej
catkowite dochody udziatowcow niekontrolujgcych

veniturile totale ale actionarilor societatii-mama
veniturile totale ale actionarilor care nu controleaza

Amortyzacja (noty)
Naliczone odsetki

Amortizare (note)
Dobanzi calculate
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Koszty wedtug rodzaju

Costuri conform tipului

amortyzacja (koszt)

zuzycie materiatéw i energii

ustugi obce

podatki i optaty

wynagrodzenia

ubezpieczenia spoteczne i inne

pozostate koszty rodzajowe

wartosc¢ sprzedanych towardw i materiatéw
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amortizare (cost)

consumul de materiale si energie

servicii externe

impozite si taxe

remuneratii

asigurari sociale si altele

alte costuri de tip

valoarea marfurilor si materialelor vandute



Przeptywy pieniezne

Fluxuri de trezorerie

Przeptywy operacyjne

Fluxuri din activitati de exploatare

Wynik finansowy

Udziat w wyniku jednostek powigzanych
Amortyzacja (przeptywy operacyjne)
Rdéznice kursowe z dziatalnosci operacyjnej

Odsetki i dywidendy z dziatalnosci operacyjnej
Wynik na dziatalnosci inwestycyjnej

Wynik na zmianie wartosci aktywoéw

Podatek dochodowy odroczony

Podatek dochodowy zaptacony

Ptatnosci rozliczane w akcjach

Zmiana stanu rezerw

Zmiana stanu zapaséw

Zmiana stanu naleznosci

Zmiana stanu zobowigzan

Zmiana stanu rozliczen miedzyokresowych
Zmiana stanu pozostatych aktywéw i pasywow
Pozostate przeptywy operacyjne

Przeptywy operacyjne z dziatalnosci zaniechanej

Rezultat financiar

Participare la rezultatul entitatilor asociate
Amortizare (fluxuri de exploatare)

Diferente de curs valutar din activitatea de
exploatare

Dobanzi si dividende din activitatea de exploatare
Rezultat la activitatea de investitii

Rezultat la modificarea valorii activelor
Impozit pe venit amanat

Impozit pe venit achitat

Plati decontate in actiuni

Modificarea rezervelor

Modificarea stocurilor

Modificarea creantelor

Modificarea datoriilor

Modificarea conturilor de regularizare
Modificarea altor active si pasive

Alte fluxuri de exploatare

Fluxuri de exploatare din activitati intrerupte

Przeptywy inwestycyjne

Fluxuri din activitati de investitii

Zbycie rzeczowych aktywow trwatych oraz wartosci
niematerialnych

Nabycie rzeczowych aktywoéw trwatych oraz wartosci
niematerialnych

Zbycie udziatéw w podmiotach powigzanych
Nabycie udziatéw w podmiotach powigzanych
Zbycie nieruchomosci

Nabycie nieruchomosci

Zbycie/zapadalnos¢ aktywow finansowych

Nabycie aktywow finansowych

Zwrot udzielonych pozyczek

Udzielone pozyczki

Odsetki i dywidendy z dziatalnosci inwestycyjnej
Pozostate przeptywy inwestycyjne

Przeptywy inwestycyjne z dziatalnosci zaniechanej
Wydatki na badania i rozwdj

Cedarea de imobilizari corporale si imobilizari
necorporale

Achizitionarea de imobilizari corporale si imobilizari
necorporale

Cedarea partilor sociale in entitati asociate
Achizitionarea de parti sociale in entitati asociate
Vanzarea imobilelor

Achizitionarea de imobile

Vanzarea/maturitatea activelor financiare
Achizitionarea de active financiare

Rambursarea imprumuturilor acordate
Imprumuturi acordate

Dobanzi si dividende din activitatea de investitii
Alte fluxuri de investitii

Fluxuri de investitii din activitati intrerupte
Cheltuieli pentru cercetare si dezvoltare

Przeptywy finansowe

.....

Emisja akcji wtasnych

Nabycie akcji wtasnych
Wyemitowane papiery dtuzne
Wykup papieréow dtuznych
Zaciagniete kredyty i pozyczki
Sptacone kredyty i pozyczki

Dywidendy na rzecz udziatowcow podmiotu dominujgcego

Ptatnosci z tytutu leasingu

Inne wyptaty z zysku

Odsetki z dziatalnosci finansowej

Pozostate przeptywy finansowe

Przeptywy finansowe z dziatalnosci zaniechanej

Emiterea de actiuni proprii
Achizitionarea de actiuni proprii
Emiterea titlurilor de creanta
Rascumpararea titlurilor de creanta
Credite si imprumuturi contractate
Credite si imprumuturi rambursate
Dividende pentru actionarii societatii-mama
Plati rezultate din leasing

Alte plati din profit

Dobanzi din activitatea financiara

Alte fluxuri financiare

Fluxuri financiare din activitati intrerupte
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Przeptywy pieniezne netto

Fluxuri de numerar net

Roznice kursowe

Bilansowa zmiana stanu Srodkéw pienieznych
Srodki pieniezne na poczatek okresu

Srodki pieniezne na koniec okresu
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Diferente de curs valutar
Modificarea balantei in numerar
Numerar la inceputul perioadei
Numerar la inchiderea perioadei



Zestawienie zmian w kapitale

Situatia modificarilor

wilasnym

capitalurilor proprii

Kapitat (fundusz) wtasny na poczatek okresu (BO)

Capital (fond) propriu la inceputul perioadei (BO)

korekty btedéw podstawowych i zmiany zasad
rachunkowosci

corectarea erorilor de baza si modificarea
principiilor contabile

Kapitat (fundusz) wtasny na poczatek okresu (BO), po
korektach

Capital (fond) propriu la inceputul perioadei (BO)
dupa ajustari

Kapitat (fundusz) podstawowy na poczatek okresu

Capital (fond) social la inceputul perioadei

Zmiany kapitatu (funduszu) podstawowego
zwiekszenie (z tytutu)

wydania udziatow (emisji akcji)
zmniejszenie (z tytutu)

umorzenie udziatow (akgcji)

Kapitat (fundusz) podstawowy na koniec okresu

Modificari in capitalul (fondul) social

majorare (rezultata din)

emiterea de parti sociale (emiterea de actiuni)
scadere (rezultata din)

rascumpararea partilor sociale (actiunilor)

Capital (fond) social la inchiderea perioadei

Nalezne wptaty na kapitat podstawowy na poczatek
okresu

Plati datorate la capitalul social la inceputul
perioadei

Zmiana naleznych wptat na kapitat podstawowy
zwiekszenie (z tytutu)

Nalezne wptaty na kapitat podstawowy na koniec
okresu

Modificarea platilor datorate la capitalul social
majorare (rezultata din)

Plati datorate la capitalul social la inchiderea
perioadei

Udziaty (akcje) wtasne na poczatek okresu

Parti sociale (actiuni) propria la inceputul
perioadei

zwiekszenie
zmniejszenie
Udziaty (akcje) wtasne na koniec okresu

majorare
scadere
Parti sociale (actiuni) la inchiderea perioadei

Kapitat (fundusz) zapasowy na poczatek okresu

Capitalul (fondul) suplimentar la inceputul
perioadei

Zmiany kapitatu (funduszu) zapasowego
zwiekszenie (z tytutu)

emisji akcji powyzej wartosci nominalne;j,

z podziatu zysku (ustawowo)

z podziatu zysku (ponad wymagang ustawowo
minimalng wartosc)

zmniejszenie (z tytutu)

pokrycia straty

Stan kapitatu (funduszu) zapasowego na koniec
okresu

Modificarile de capital (fond) suplimentar
majorare (rezultata din)

emiterea de actiuni peste valoarea nominala

din distributia profitului (statutar)

din distributia profitului (peste valoarea statutara
minima)

scadere (rezultata din)

acoperirea pierderii

Capitalul (fondul) suplimentar la inchiderea
perioadei

Kapitat (fundusz) z aktualizacji wyceny na poczatek
okresu

Capitalul (fondul) din reevaluare la inceputul
perioadei

Zmiany kapitatu (funduszu) z aktualizacji wyceny
zwiekszenie (z tytutu)

zmniejszenie (z tytutu)

Modificarea capitalului (fondului) din reevaluare
majorare (rezultata din)

scadere (rezultata din)
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zbycia srodkow trwatych

Kapitat (fundusz) z aktualizacji wyceny na koniec
okresu

vanzarea de mijloace fixe

Capital (fond) din reevaluare la sfarsitul perioadei

Pozostate kapitaty (fundusze) rezerwowe na
poczatek okresu

Alte capitaluri (fonduri) de rezerva la inceputul
perioadei

Zmiany pozostatych kapitatéw (funduszy)
rezerwowych

zwiekszenie (z tytutu)

Pozostate kapitaty (fundusze) rezerwowe na koniec
okresu

Modificari in alte capitaluri (fonduri) de rezerva

majorare (rezultata din)

Alte capitaluri (fonduri) de rezerva la inchiderea
perioadei

Zysk (strata) z lat ubiegtych na poczatek okresu

Profit (pierdere) din anii anteriori la inceputul
perioadei

Zysk z lat ubiegtych na poczatek okresu

korekty btedéw podstawowych i zmiany zasad
rachunkowosci

Zysk z lat ubiegtych na poczatek okresu, po korektach

zwiekszenie (z tytutu)
podziatu zysku z lat ubiegtych

Zysk z lat ubiegtych na koniec okresu
Strata z lat ubiegtych na poczatek okresu (-)

korekty btedéw podstawowych i zmiany zasad
rachunkowosci

Strata z lat ubiegtych na poczatek okresu, po
korektach

zwiekszenie (z tytutu)
przeniesienie straty z lat ubiegtych do pokrycia

Strata z lat ubiegtych na koniec okresu
Zysk (strata) z lat ubiegtych na koniec okresu

Profitul din anii anteriori la inceputul perioadei
ajustari ale erorilor de baza si modificarea
principiilor contabile

Profitul din anii anteriori la inceputul perioadei,
dupa ajustari

majorare (rezultata din)

distributia profitului din anii anteriori

Profit din anii anteriori la inchiderea perioadei
Pierdere din anii anteriori la inceputul perioadei (-)
ajustari ale erorilor de baza si modificarea
principiilor de contabilitate

Pierdere din anii anteriori, dupa ajustari

majorare (rezultata din)
transferul pierderilor din anii anteriori pentru
acoperire

Pierderea din anii anteriori la inchiderea perioadei
Profit (pierdere) din anii anteriori la inchiderea
perioadei

Wynik netto

Rezultat net

zysk netto
strata netto (wielko$¢ ujemna)
odpisy z zysku (wielkos$¢ ujemna)

profit net
pierdere neta (valoare negativa)
deduceri din profit (valoare negativa)

Kapitat (fundusz) wtasny na koniec okresu (BZ)

Capital (fond) propriu la inchiderea perioadei (B2)

Kapitat (fundusz) wtasny, po uwzglednieniu
proponowanego podziatu zysku (pokrycia straty)

Capitalul (fondul) propriu dupa luarea in
considerare a distribuirii propuse a profitului
(acoperirea pierderii)




ANEXA NR 2

Informatie confidentiala — dimensiune europeana

Directiva 2009/38/CE nu defineste in detaliu problema confidentialitatii informatilor.
Aceasta ofera un anumit cadru legal, care trebuie dezvoltat cu norme la nivel national.
Principiul autonomiei partilor, adoptat in art. 6 al directivei, lasa partenerilor sociali un
camp larg de manevrd pentru stabilirea unor acorduri comune in contractul privind CEI,
care pot aborda inclusiv chestiunile referitoare la confidentialitatea informatiilor. Acest lucru
inseamna ca in anumite situatii si stari de fapt la decodificarea principiilor de tratare a
informatiilor confidentiale vor contribui trei regimuri juridice: dreptul european, dreptul
national si dispozitiile contractului CEI. Acest lucru determina si faptul ca lucrarea de fata
nu are si nu poate oferi linii directoare detaliate pentru tratarea informatiilor confidentiale,
ci doar poate stabili liniile directoare generale si un indiciu sigur unde sa fie cautate
informatiile intr-un caz specific care reglementeaza in detaliu aceasta problema.

Obiectivele Directivei 2009/38/CE a Parlamentului European si a Consiliului din 6 mai
2009 privind instituirea unui comitet european de intreprindere sau a unei proceduri de
informare si consultare a lucratorilor in intreprinderile si grupurile de intreprinderi de
dimensiune comunitard, denumita in continuare: Directiva CEI au fost definite in art. 1.
Conform acestuia obiectivul Directivei CEI este imbunatatirea dreptului la informare si
consultare a lucratorilor in intreprinderile de dimensiune comunitara si in grupurile de
intreprindere de dimensiune comunitara. Conditiile de informare si consultare a lucratorilor
trebuie definite si aplicate astfel incat sa asigure eficacitatea si sa permita intreprinderii sau
grupului de intreprinderi luarea unor decizii eficace. Informarea si consultarea lucratorilor
se efectueaza la un nivel relevant de conducere si de reprezentare, in functie de subiectul
tratat. In acest scop, competenta comitetului de intreprindere european si domeniul de
aplicare al procedurii de informare si de consultare a lucratorilor reglementata de Directiva
CEI se limiteaza la aspectele transnationale.

Cu alte cuvinte implementarea acestor obiective se realizeaza prin precizarea conditiilor
pentru fluxul de informatii cu caracter transnational intre comitetul european al
intreprinderii si conducerea centrala.

Informatiile vor fi transmise reprezentantilor acelor lucratori, care vor fi afectati de decizii si
consultari. Informatiile acestea au un numitor comun - sunt informatii cu caracter
transnational. In conformitate cu art. 1 alin. 4. al Directivei CEI sunt considerate ca fiind
transnationale acele aspecte care se refera la intreprinderea de dimensiune comunitara sau
grupul de intreprinderi de dimensiune comunitara ca intreg sau la cel putin doua
intreprinderi sau unitati ale unei intreprinderi sau ale grupului, situate in doua state
membre diferite.

De exemplu considerentul 10 indica informatiile care intra in sfera de aplicare a dispozitiilor
directivei, asadar informatii la care trebuie sa aiba acces comitetul european de
intreprindere. Acestea sunt: procesul de fuziune, fuziunile transfrontaliere, achizitiile si
intreprinderile comune si astfel internationalizarea intreprinderilor si grupurilor de
intreprinderi.

Art. 2 al Directivei CEI contine definitiile termenilor: ,informare” si ,consultare”. Un aspect
important al acestor definitii este timpul sau mai exact termenul de transmitere a
informatiilor. In cazul informarii, informatia trebuie sa fie prezentatd la momentul
corespunzator, care permite cunoasterea si evaluarea acesteia. Informatiile ar trebui sa fie
furnizate intr-un mod adecvat si sa contind un continut corespunzator pentru a permite o
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evaluare aprofundata a posibilului impact si - daca este necesar - pentru pregatirea
consultarilor cu autoritatea competentd a intreprinderii sau grupul de intreprinderi de
dimeninsiune comunitara.

De asemenea si in cazul consultarii, factorul timp, adicA momentul primirii informatiei de
catre CEI este important. Consultarea trebuie organizatd intr-un asemenea mod care sa
permita reprezentantilor lucratorilor sa emita un aviz, pe baza informatiilor puse la
dispozitia lor, privind masurile propuse la care se refera consultarea, fara a afecta
responsabilitatile conducerii, si intr-un termen rezonabil, care poate fi luat in considerare in
cadrul intreprinderii de dimensiune comunitara sau al grupului de intreprinderi de
dimensiune comunitara.

Factorul timp este un element important nu numai in ceea ce priveste atingerea obiectivelor
Directivei CEI, ci si in contextul confidentialitatii informatiilor. Ceea ce astdzi sunt informatii
confidentiale, maine pot fi informatii publice.

Informatiile transmise comitetului europen de intreprindere se refera in special la:
e structura,
e situatia economica si financiara,
e dezvoltarea posibila a activitatii,
e producerea si vanzarea produselor unei intreprinderi sau grup de intreprindere de
dimensiune comunitara.
Informarea si consultarea comitetului european de intreprindere se refera mai ales la:
e situatia si tendintele in privinta angajarilor,
e situatia si tendintele in investitii si
e modificarile importante legate de organizare,
e modificarile importante legate de introducerea unor noi metode de lucru sau noi
procese de productie,
e modificarile importante legate de relocarea productiei,
e modificarile importante legate de fuziunea intreprinderilor,
e modificarile importante legate de reducerea sau inchiderea intreprinderilor, locurilor
de munca sau a unei parti importante a locurilor de munca sau concedieri colective.

Reglementand principiile de baza ale functionarii CEI si accesului acestuia la informatii,
dispozitiile Directivei CEI iau in considerare faptul cd unele dintre informatii furnizate catre
CEI au caracter confidential.

Directiva CEI in sine nu contine definitia informatiilor confidentiale. Insa chestiunea legatd
de procedurile in cazul unei informatii confidentiale apare in mai multe dispozitii ale
Directivei CEI.

Art. 8 ale Directivei CEI este dedicat problemei confidentialitatii, impunand statelor membre
obligatia de a adopta dispozitii legislative specifice care sa asigure faptul cA membrii echipei
de negociere sau ai comitetului european de intreprindere, reprezentantii lucratorilor care
actioneaza in cadrul procedurii de informare si consultare a angajatilor si expertii nu sunt
autorizati sa dezvaluie informatiile care le-au fost comunicate, cu titlul confidential, asa-
numita clauza de confidentialitate.

Aceasta obligatie se aplica indiferent de locul in care persoanele respective se afla, inclusiv

dupa expirarea mandatului. Conducerea centralda poate scurta perioada de aplicare a
confidentialitatii.
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Formularea literala a dispozitiei poate duce la concluzia ca obligatia de pastrare a
confidentialitatii se refera la toate informatiile furnizate catre CEI, care au titlu confidential,
indiferent de natura informatiei.

Insa la o altd concluzie duce art. 11 alin. 3 al Directivei CEI, care prevede ca statele membre
au obligatia de a stabili proceduri administrative sau judiciare privind caile de atac pe care
reprezentantii lucratorilor le pot initia atunci cand conducerea centrala impune
confidentialitatea. Aceasta prevedere are ca scop contracararea situatiei in care conducerea
centrala impune clauza de confidentialitate pentru toate informatiile sau pentru o mare
parte a acestora, fara o nevoie reala.

Continutul ambelor prevederi mentionate ne permite sa concluzionam ca informatia care
poate poate fi acoperita de clauza de confidentialitate trebuie sa indeplineasca simultan
doua premise: si aibd un caracter confidential si si fie comunicata expres membrilor CEI cu
titlu de confidentialitate.

Prin art. 8 alin. 2 al Directivei se prevede obligatia statelor membre ca, in anumite cazuri si
in conditiile si limitele prevazute de legislatia nationald, conducerea centrala situata pe
teritoriul sau nu este obligatd sa comunice informatii atunci cand natura acestora, potrivit
unor criterii obiective, ar dauna serios sau ar prejudicia functionarea intreprinderilor
respective. Statul membru respectiv poate subordona aceasta dispensa unei autorizari
administrative sau judiciare prealabile. Ceea ce meritd subliniat este faptul ci Directiva CEI
propune ca nefurnizarea acestor informatii sa depinda de obtinerea unei autorizari adecvate,
insa acceptul unei asemenea conditii ramane de competenta statului membru respectiv.

De asemenea si in cazul informatiilor cu caracter special, art. 11 alin. 2 al Directivei CEI
prevede un mecanism de control, impunand statelor membre obligatia de a stabili o
procedura administrativa sau juridiara care sa permita executarea obligatiilor rezultate din
Directiva CEI. Cu alte cuvinte o procedura care permite unei instante sau unei autoritati
ordonante sa obtina o hotarare care sa ordone comunicarea informatiei nefurnizate in cazul
in care nu exista motive reale pentru derogarea conducerii centrale de obligatia de a furniza
informatii.

Directiva CEI, ca un act european care nu se aplica direct, a fost implementatd prin
prevederi juridice nationale. Modul de punere in aplicare a dispozitiilor sus-mentionate
poate diferi de la tara la tard. De ex. prevederile legii poloneze din 5 aprilie 2002 privind
comitetele europene de intreprindere (text consolidat M.O. din 2012, poz. 1146 cu modif.
ult.), in continuare: Legea privind CEI nu prevede un mecanism care sa conditioneze
nefurnizarea informatiilor cu caracter special de obtinerea in prealabil de catre conducerea
centralda a unei autorizatii corespunzatoare. Cu siguranta lipsa unei astfel de solutii
micsoreaza semnificativ accesul CEI la informatii.

Informatii care nu fac obiectul clauzei de confidentialitate in sensul Directivei CEI

Directiva contine o serie de indicatii pentru stabilirea informatiilor care fac obiectul clauzei
de confidentialitate. Urmarindu-le vom incerca sa stabilim ce informatii nu sunt sau nu ar
trebui sa fie acoperite de clauza de confidentialitate.

Intrucat interdictia de a divulga informatii include informatiile furnizate CEI care au un
caracter confidential si au fost etichetate ca fiind confidentiale, nu vor fi acoperite de
interdictie informatiile care nu le-au fost furnizate membrilor CEI si pe care membrii CEI le-
au obtinut pe alta cale, in mod legal.
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Clauza de confidentialitate nu acopera, de asemenea, datele care au un caracter confidential
dar nu au fost incluse in clauza de confidentialitate. Insa, trebuie amintit ca interdictia de a
dezvalui astfel de informatii poate rezulta din alte prevederi.

Interdictia de dezvaluire a informatiilor nu ar trebui sa includa informatiile care le-au fost
furnizate membrilor CEI cu o clauza de confidentialitate, dar care nu au caracter de
informatii confidentiale, de ex. sunt publice sau care si-au pierdut statutul de
confidentialitate. Insa, in acest caz, decisivd este hotararea organului competent sau a
instantei care elibereaza de obligatia de pastrare a confidentialitatii informatiei.

Legislatia nationala joaca un rol important in definirea sferei informatiilor confidentiale, care
poate introduce conditii suplimentare pentru ca informatiile sa fie supuse clauzei de
confidentialitate.

De ex. legea poloneza privind CEI prevede ca clauza de confidentialitate poate cuprinde
numai acele informatii care au fost obtinute in legatura cu functia indeplinita, constituind
secretul intreprinderii, pentru care conducerea centrala a impus obligatia de pastrare a
confidentialitatii.

In acest caz clauza de confidentialitate nu po poate acoperi acele informatii care au fost legal
obtinute din alte surse, fara nicio legatura cu participarea la CEI. Clauza de confidentialitate
nu poate acoperi nici informatiile care nu constituie secretul comercial.

Transmiterea informatiilor organizatiilor nationale

Art. 10 alin. 2 al Directivei CEI ii autorizeazid pe membrii comitetului european al
intreprinderii sa-i informeze pe reprezentantii lucratorilor unitatilor sau ai intreprinderilor
apartinand unui grup de intreprinderi de dimensiune comunitard sau - in absenta
reprezentantilor - totalitatea lucratorilor cu privire la continutul si rezultatele procedurii de
informare si consultare pusd in practici in conformitate cu dispozitiile Directivei CEI.
Aceasta prevedere trebuie interpretata prin prisma considerentului 33 ca, pentru a-si putea
exercita pe deplin atributiile si a asigura utilitatea comitetului european de intreprindere,
reprezentantii lucratorilor trebuie sa raporteze lucratorilor pe care ii reprezinta.

Prevederile art. 10 alin. 2 al Directivei CEI introduc conditia ca informarea reprezentantilor
lucratorilor nu poate incalca prevederile art. 8 referitoare la informatiile confidentiale. Cu
alte cuvinte membrii CEI pot, ba chiar trebuie si ofere reprezentantilor lucratorilor de la
locul de munca informatii despre continutul si rezultatele modului de informare si
consultare, cu exceptia informatiilor care au fost comunicate cu titlul confidential.

Partnerii sociali din acordul privind crearea CEI pot specifica sfera informatiilor
confidentiale. Nu este in interesul CEI ca aceasta sfera sa fie formulata prea larg.

Clauza de confidentialitate in contract privind modalitatile detaliate de informare si
consultare a lucratorilor

Organele legislative europene si cele nationale au bazat modelul de informare a lucratorilor
din intreprinderile transnationale pe principiul autonomiei partilor.

In contractul privind modalitatile detaliate de informare si consultare a angajatilor, in
continuare: Contractul CEI pot fi reglementate in detaliu diverse probleme, inclusiv cele
privind confidentialitatea informatiilor. Contractul CEI poate contine o definitie a
informatiilor confidentiale, regulile de confidentialitate sau durata acestei clauze.

In unele contracte privind CEI informatia confidentiala este definita intr-un sens foarte larg,
de ex. intr-unul din contractele privind CEI se afla o astfel de definitie a informatiei
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confidentiale: Informatie confidentiala este orice informatie care a fost clasificatd ca fiind
confidentiald de catre conducerea centrala si despre care membrii CEI sau expertii au fost
informati oral sau scris de catre conducerea centrala despre caracterul ei confidential.
Definitia indicatd repeta aproape in totalitate art. 8 alin. 1 in fine al Directivei CEI, fara a lua
in considerare alte obiective si restul prevederilor Directivei CEI.

Definitia indicata a informatiilor confidentiale permite clasificarea ca informatii confidentiale
si includerea acestora in clauza de confidentialitate inclusiv a informatiilor care, conform
prevederilor legii sau starii de fapt in momentul respectiv nu au caracteristicile
confidentialitatii de ex. care nu au o valoare economica sau a caror confidentialitate nu
poate fi justificata prin interesul intreprinderii.

Definirea prea larga a informatiilor confidentiale nu este o buna practica, intrucat poate
paraliza activitatile CEI si poate practic paraliza punerea in aplicare a obiectivelor directivei
— furnizarea de informatii organizatiilor sindicale nationale.

De asemenea domeniul contractual al definitiei informatiilor confidentiale ar trebui sa fie
luat in considerare in Contractul CEI la formularea prevederilor referitoare la sanctiuni
pentru utilizarea sau dezvaluirea informatiilor confidentiale unor persoane neautorizate de
catre membrii CEI. Cu cat este mai larga definitia informatiilor confidentiale in Contractul
CEI, cu atat este mai mare sfera de aplicare si riscul de raspundere, ceea ce nu este
favorabil membrilor consiliului.

Se recomanda ca in contractul privind CEI sa existe dispozitii privind regulile de informare a
CEI si a organelor care ii reprezintd pe lucratori si consultarea acestora

Contractul ar putea include o clauza care sa specifice momentul in care inceteaza clauza de
confidentialitate, de ex. clauza de confidentialitate dureaza dupa expirarea mandatului pana
cand informatia respectiva este facuta publica.

Sanctiuni

Considerentul 36 al Directivei CEI precizeaza c&, in conformitate cu principiile generale ale
dreptului comunitar este indicat sa fie aplicate proceduri administrative sau judiciare,
precum si sanctiuni concrete, proportionale si cu caracter de descurajare in functie de
gravitatea incilcarii, in cazul incalcarii obligatiilor care decurg din Directiva CEI.

Directiva CEI nu contine alte indicatii suplimentare privind sanctiunile rezultate din
incilcarea Directivei CEI, lasand stabilirea reglementarilor detaliate pe seama statelor
membre.

Unele tari membre nu au incercat sa introduca sanctiuni pentru practicile de nefurnizare a
informatiilor membrilor CEI sau de abuz a clauzei de confidentialitate, limitandu-se la
stabilirea unei proceduri de control in privinta confidentialitatii (daca informatiile acoperite
de clauza de confidentialitate sunt de fapt informatii confidentiale) si sa ordoneze dezvaluirea
informatiilor in cazul nefurnizarii acesteia in circumstantele prevazute la art. 11 alin 2 al
Directivei CEI.

Pe langa reglementarile la nivel national, sanctiunile pentru incalcarea clauzei de
confidentialitate sunt prevazute in contractele CEI.

Contractele prevad o gama larga de sanctiuni, de la csanctiuni administrative general
indicate pana la sanctiuni disciplinare (inclusiv scoaterea din CEI), civile (obligatia de a
compensa dauna sau plata unei sanctiuni contractuale) si sanctiuni penale.

Datorita indoielilor referitoare la permiterea furnizarii informatiilor confidentiale
organizatiilor nationale, Contractul CEI poate reglementa aceste principii. De ex. in practica
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in unele contracte se obligatia obtinerii acordului scris de la conducerea centralda pentru
transmiterea informatiilor confidentiale.

Merita sa fie inclusa in contract si crearea unei echipe, care ar solutiona pe cale amiabila
indoielile de interpretare sau eventualele litigii rezultate din aplicarea contractului.

Informatiile confidentiale in sistemele de drept national

Secretul comercial

In functie de modul in care este pusd in aplicare Directiva CEI, conceptul de
confidentialitate a informatiilor din fiecare tara poate avea diferite domenii. Atunci cand
definesc informatii confidentiale, fiecare tara se poate referi la, de exemplu, la secretele
comerciale.

Legislatorul UE a definit secretul comercial in Directiva (UE) 2016/943 a Parlamentului
European si a Consiliului din 8 iunie 2016 privind protectia know-how-ului si a informatiilor
de afaceri nedivulgate (secrete comerciale) impotriva dobandirii, utilizarii si divulgarii ilegale,
in continuare: Directiva privind protectia secretului comercial, care este implementata in
legislatia poloneza prin Legea din 16 aprilie 1993 privind combaterea concurentei neloiale.
(text consolidat M.O. 2019, poz. 1010).

In conformitate cu considerentul 18 al Directivei privind secretul comercial dobandirea,
utilizarea sau divulgarea secretelor intreprinderii, atunci cand este impusa sau permisa de
lege ar trebui sa fie considerata legala in sensul prezentei directive. Acest lucru se refera in
special la dobandirea si la divulgarea de secrete comerciale in contextul exercitarii
drepturilor reprezentantilor lucratorilor la informare, consultare si participare in
conformitate cu dreptul Uniunii si cu dreptul si practicile nationale, precum si apararea
colectiva a intereselor lucratorilor si angajatorilor, inclusiv cogestiunea, precum si
dobandirea sau divulgarea unui secret comercial in contextul auditurilor statutare efectuate
in conformitate cu legislatia Uniunii sau cu cea nationala. Totusi, o astfel de apreciere ca
legala a dobandirii unui secret comercial nu ar trebui sa aduca atingere vreunei obligatii de
confidentialitate in ceea ce priveste secretul comercial si niciunei limitari a utilizarii sale pe
care dreptul Uniunii sau dreptul national ar impune-o destinatarului informatiilor sau
persoanei care il obtine.

Art. 2 alin. 1 al Directivei privind secretul defineste in urmatorul mod secretul comercial:

1) ,secretul comercial” inseamna informatiile care indeplinesc toate cerintele urmatoare:

a) sunt secrete in sensul ca nu sunt, ca intreg sau astfel cum se prezinta sau se articuleaza
elementele acestora, cunoscute la nivel general sau usor accesibile persoanelor din cercurile
care se ocupa, in mod normal, de tipul de informatii in cauza;

b) au valoare comerciala prin faptul ca sunt secrete;

c) au facut obiectul unor masuri rezonabile, in circumstantele date, luate de catre persoana
care detine in mod legal controlul asupra informatiilor respective, pentru a fi pastrate.

In conformitate cu art. 3 alin. 1 pct. c¢) al directivei dobandirea unui secret comercial este
considerata legalda in cazul in care secretul comercial, a fost obtinut prin exercitarea
dreptului lucratorilor sau al reprezentantilor lucratorilor la informare si la consultare in
conformitate cu dreptul Uniunii si legislatiile si practicile nationale.

Dobandirea, utilizarea sau divulgarea unui secret comercial sunt considerate legale in
masura in care o astfel de dobandire, utilizare sau divulgare este impusa sau permisa in
temeiul dreptului Uniunii sau al dreptului national.

Reglementarea problemei protejarii secretului comercial poate diferi de la o tara la alta
datorita diferentelor in modul de implementare a Directivei privind protecta secretului
comercial.
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De asemenea, nu este posibil sa se indice exhaustiv ce informatii constituie un secret
comercial. De exemplu, in dreptul polonez, un secret comercial, asa cum a fost inainte de
punerea in aplicare a Directivei privind protectia secretului, a fost identificat dupa cum
urmeaza.

Unele informatii care constituie un secret al companiei sunt tehnice sau tehnologice, in timp
ce altele includ anumite informatii importante din punctul de vedere al organizarii
companiei ca atare (structura acesteia, fluxul de documente, metoda de calcul al preturilor,
securitatea datelor etc.). Calculul statutar este un catalog deschis.

Tribunalul Antimonopol in hotararea din 15.10.1997, XVII Ama 1/96, ,Wokanda” 1997/10,
poz. 55, a indicat ca informatiile confidentiale sunt in special date care indica volumul
productiei si vanzarilor, precum si sursele de aprovizionare si vanzari.

In conformitate cu hotdrarea Tribunalului Antimonopol din Varsovia din 30.10.1996, XVII
Amz 3/96(LEX nr. 56452), secretul intreprinderii sunt datele privind volumul productiei si
vanzarilor, precum si sursele de aprovizionare si vanzari.

De asemenea, secretul intreprinderii va fi si acel know-how confidentiale, modelele de
utilitdti si cele decorative, inventiile, informatiile legate de activitatea comerciald. In
hotararea Curtii Supreme de Justitie din 28.02.2007, V CSK 444/06, LEX nr 449836,
printre altele s-a subliniat faptul ca chiar daca informatiile referitoare la anumite elemente
ale dispozitivului sunt publice, aceasta nu inseamna ca echipa este scutita de clauza de
confidentialitate privind produsul. Informatiile acoperite de confidentialitate nu pot fi usor
disponibile pentru partile interesate. Nu poate fi secret comercial informatia facuta publica
sau continuta intr-un registru public sau postata pe internet. Curtea Suprema de Justitie in
hotararea din 5.09.2001, I CKN 1159/00, OSNC 2002/5, poz. 67, a exclus confidentialitatea
informatiilor pe care persoana interesata le poate obtine pe cale normala legala.

Referitor la secretul comercial, decizia privind clasificarea (stabilirea confidentialitatii) unor
anumite informatii nu poate fi lasata doar la latitudinea intreprinzatorilor, ci ar trebui sa se
bazeze pe presupunerea rezonabila ca informatia respectiva inca nu este cunoscuta public,
iar dezvaluirea acesteia ar periclita interesele importante ale intreprinderii si ca aceasta
informatie poate fi considerata confidentiala, avand in vedere obiceiurile si practicile din
domeniul sau profesia respectiva. In plus, nu este posibil sa se pastreze in secret informatii
cunoscute public sau informatii despre continutul caruia o anumita entitate, din cauza
tipului de activitate desfasurata (profesiei exercitate), pot fi descoperite in mod obisnuit si
legal. Si mai mult decat atat, informatia necunoscutad anterior isi pierde caracterul sau
secret si totodata protectia cand este facuta cunoscuta intr-un mod care permite oricarei
persoane interesate sa o afle, fara acordul dispunatorului.

Alte dispozitii

Dispozitiile referitoare la secretul comercial nu epuizeaza catalogul informatiilor care pot
avea caracter confidential. Informatia cu caracter confidential poate fi o informatie despre o
chestiune transnationala referitoare la o intreprindere de dimensiune comunitara, care
poate afecta valoarea acesteia pe piata de capital.

Cazul C-384/02

Hotararea Curtii de Justitie a Uniunii Europene din ziua de 22 noiembrie 2005 in cazul C-
384/02 face referire la divulgarea informatiilor confidentiale de catre un reprezentant
sindical.

Stare de fapt

Bang era presedintele Finansforbundet, sindicatul lucratorilor angajati in sectorul financiar.
Finansforbundet avea aproximativ 50.000 de membri. K. Grongaard era membru desemnat
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de catre lucratori in consiliul de administratie al societdti RealDanmark, o institutie
financiara importantd, listata la bursa, care angajeaza aproape 7.000 de lucratori. De
asemenea, el a fost numit membru al comitetului de legatura al grupului RealDanmark
(denumit in continuare ,comitet”). Acest comitet a fost creat pe baza unui acord intre
Finansforbundet si RealDanmark. K. Grengaard reprezenta sindicatul la forumul
comitetului. K. Grengaard era presedintele Kapitalkreds, una dintre cele 11 sectiuni ale
Finansforbundet, care avea aproximativ 6.500 de membri si avea peste 90% din angajatii
RealDanmark. In urma unei sedinte extraordinare a consiliului de administratie al
RealDanmark, K. Grgngaard la 23 august 2000 1-a informat pe A. Bang despre planurile de
a incepe negocierile privind fuziunea cu Danske Bank, o altd institutie financiara
semnificativa din Danemarca. Intre 28 august si 4 septembrie 2000, A. Bang s-a consultat
cu doi vicepresedinti, cu doamnele Madsen si Nielsen, precum si cu domnul Christensen,
unul dintre colegii din secretariatul Finansforbundet, oferindu-le informatiile primite de la
K. Grongaard. In ziua de 31 august 2000, domnul Christensen a achizitionat actiuni
RealDanmark pentru aproximativ 48.000 EUR. Pe 18 septembrie 2000 K. Gregngaard a
participat la sedinta consiliului de administratie RealDanmark, in timpul careia s-au
discutat datele de realizare a fuziunii. Pe 22 septembrie 2000 a participat la o sedinta
extraordinard a comitetului de legatura, in cadrul careia a fost pusa, de asemenea,
problema datei de fuziune. Pe 26 septembrie 2000 a apelat din nou la A. Bang pentru a-i
ajuta pe angajati sa faca fatd consecintelor fuziunii. In special, acestia au ridicat problema
calendarului planificat pentru fuziune, precum si cresterea preconizata a pretului actiunilor
RealDanmark cu 60-70%. In zilelele de 27 si 28 septembrie 2000 A. Bang i-a furnizat atat
dlui. Larsen, seful secretariatului Finansforbundet, cat si colegului sau, dlui. Christensen
informatii referitoare mai ales la data anuntarii fuziunii si la rata de schimb estimata a
actiunilor. In ziua de 29 septembrie 2000 dl. Christensen a achizitionat alte actiuni ale
RealDanmark pentru suma de aproximativ 214.000 EUR. Pe 2 octombrie 2000 s-a anuntat
public fuziunea intre RealDanmark si Danske Bank, iar cursul actiunilor RealDanmark a
crescut cu aproximativ 65%. Dl. Christensen a vandut actiunile sale RealDanmark in zilele
de 2 si 3 octombrie 2000, obtinand un profit total in valoare de aproximativ 180.000 EUR.
Ulterior a fost condamnat la sase luni de inchisoare pentru utilizarea informatiilor
confidentiale prin incalcarea legii. K. Greongaard si A. Bang sunt judecati intr-un proces
penal de Kgbenhavns Byret pentru dezvaluirea informatiilor confidentiale cu incalcarea legii.
Kgbenhavns Byret, examinand cazul, a decis sa supende procedura si s-a adresat Curtii de
Justitie cu urmatoarele intrebari preliminare:

»1) Interzice art. 3 lit. a) al Directivei 89/592 ca o persoana sa dezvaluie informatii
confidentiale, daca le-a obtinut in calitate de membru desemnat de catre consiliul de
administratie al intreprinderii la care se refera informatiile confidentiale si daca o dezvaluie
presedintelui organizatiei profesionanle a angajatilor, care a desemnat persoana respectiva
ca membru al consiliului de administratie ?

2) Interzice art. 3 lit. a) al Directivei 89/3592 ca o persoana sa dezvaluie informatii
confidentiale, daca le-a obtinut in calitate de membru al comitetului de legatura al
intreprinderii si daca o dezvaluie presedintelui organizatiei profesionanle, care a desemnat
persoana respectiva ca membru al comitetului de legatura?

3) Interzice art. 3 lit. a) al Directivei 89/592 presedintelui unei organizatii profesionale sa
divulge informatii confidentiale daca a obtinut-o in circumstantele descrise in prima
intrebare si le transmite in consecinta: a) celor doi vicepresedinti ai sai, b) sefului
administratiei la cel mai inalt nivel la secretariatul organizatiei si c) colegilor sai din
secretariatul organizatiei?

Ce impact asupra raspunsului la primele patru intrebari are faptul ca informatiile
confidentiale care au fost dezvaluite:
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a) se refera la faptul ca au fost initiate negocieri cu privire la fuziunea a doua companii
listate;

b) privesc data fuziunii intre doua societati cotate sau

c) se refera la cresterea cursului actiunilor societatii listate la bursa, care poate fi asteptat
datorita fuziunii societatii cu o altd companie listata la bursa?".

Curtea de Justitie a indicat:

Pentru a limita numarul de persoane care ar putea utiliza aceste informatii la achizitionarea
sau vanzarea titlurilor de valoare la care se refera, art. 3 din Directiva 89/592 prevede si
pentru persoanele prevazute la art. 2 din prezenta directiva interzicerea divulgarii
informatiilor confidentiale catre terti.

Insa aceasta interdictie nu are un caracter absolut.

In conformitate cu art. 3 lit. (a) al Directivei 89/592, interdictia de a divulga informatii
confidentiale nu se aplica in cazul in care divulgarea acesteia se incadreaza in desfasurarea
normala a activitatilor acestor persoane in calitate de angajat, in cadrul profesiei sale sau a
indatoririlor sale oficiale.

Daca exista mai multe cazuri consecutive de dezvaluire, fiecare dintre acestea ar trebui sa
indeplineasca aceste cerinte pentru a intra in sfera de aplicare a exceptiei prevazute la art. 3
lit. a) din Directiva 89/592.

Daca este necesara evaluarea necesitatii de a dezvalui informatiile confidentiale trebuie sa se
tina seama si de faptul ca orice dezvaluire ulterioara poate creste riscul ca informatiile sa fie
utilizate in scopuri contrare Directivei 89/592.

Pentru a determina daca divulgarea este justificata intr-un anume caz, ar trebui sa se tina
seama si de gradul de confidentialitate al informatiilor in cauza.

O atentie deosebita este necesara atunci cand dezvaluim informatii confidentiale care pot
afecta in mod semnificativ rata de schimb a titlurilor de valoare in cauza. Avand in vedere
cele de mai sus, trebuie mentionat faptul ca informatiile confidentiale privind fuziunea a
doua companii listate au in general un caracter deosebit de confidential.

Aici trebuie subliniat in primul rand ca statutul si principiile de functionare ale
organismelor administrative, de conducere sau de supraveghere ale companiilor de capital,
precum si statutul si rolul reprezentantilor angajatilor in aceste organisme sunt
reglementate in principiu de legislatia statelor membre.

Din aceasta rezulta ca raspunsul la intrebarea daca divulgarea informatiilor confidentiale de
catre o astfel de persoana catre presedintele organizatiei profesionale constituie desfasurarea
normald a indeplinirii atributiilor oficiale depinde in mare masura de dispozitiile care
reglementeaza aceste atributii oficiale in ordinea juridica nationala in cauza.

In hotararea sa Curtea a indicat:

Articolul 3 lit. a) a Directivei Consiliului 89/592/CEE din data de 13 noiembrie 1989 care
coordoneaza dispozitiile privind utilizarea informatiilor confidentiale interzice ca o persoana
care a obtinut informatii confidentiale ca reprezentant al angajatilor pe consiliul de
administratie al unei companii sau ca membru al comitetului de legatura al unui grup de
companii sa dezvaluie aceste informatii presedintelui unei organizatii profesionale care
asociaza acesti angajati si a desemnat persoana respectivda ca membru al comitetului de
legatura, cu exceptia cazului in care:

— existd o relatie stransa intre divulgarea acestor informatii si exercitarea angajarii,
profesiei sau indatoririlor sale si

— dezvaluirea unor astfel de informatii este strict necesara pentru exercitarea
respectivei angajari, profesii sau atributii oficiale.

In cadrul evaluarii, instanta nationala trebuie, in lumina legislatiei nationale aplicabile, sa
tina cont in special de:

— faptul ca respectiva exceptie de la interdictia divulgarii informatiilor confidentiale
trebuie interpretate strict;
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— faptul ca orice dezvaluire ulterioara poate creste riscul ca aceste informatii sa fie
utilizate in scopuri contrare Directivei 89/592 si - influenteaza gradul de
confidentialitate al informatiilor respective.

Hotararea facea referire la interpretarea art. 3 lit a) a Directivei 89/592/CEE a Consiliului
din 13 noiembrie 1989 care coordoneaza dispozitiile privind utilizare informatiilor
confidentiale. Directiva aceasta a fost inlocuitda cu Directiva 2003/6/CE a Parlamentului
European si a Consiliului din 28 ianuarie 2003 privind utilizarile abuzive ale informatiilor
confidentiale si manipularile pietei (abuzul de piatd), iar aceasta a fost abrogata prin
Regulamentul Parlamentului European si al Consiliului (UE) nr. 596/2014 din 16 aprilie
2014 privind abuzul de piata (regulamentul privind abuzul de piatd) si de abrogare a
Directivei 2003/6/CE a Parlamentului European si a Consiliului si a Directivelor
2003/124/CE, 2003/125/CE si 2004/72/CE ale Comisiei, in continuare: Regulamentul
MAR.

Hotararea facea referire la interpretarea art. 3 lit a) a Directivei 89/592. Chiar daca
Directiva 89/592 nu mai este in vigoare, teza hotararii citate referitoare la dreptul de a
divulga informatii confidentiale de catre un reprezentant sindical ramane valabila, intrucat
MAR contine o dispozitie similara privind divulgarea informatiilor confidentiale (articolul 10
alineatul 1 din Regulamentul MAR). Regulamentul MAR introduce si clarifica definitia
informatiilor confidentiale, reglementand in acelasi timp ce inseamna utilizarea informatiilor
confidentiale si in ce cazuri utilizarea informatiilor este un act permis.

In prezent, sursa directd de reglementare a definitiei informatiilor confidentiale privind piata
financiara si regimul de abordare a acesteia este, in conditiile poloneze si in ordinele juridice
ale altor state membre, Regulamentul Parlamentului European si al Consiliului (UE)
nr. 596/2014 din 16 aprilie 2014 privind abuzul de piata (regulamentul privind abuzul de
piata) si de abrogare a Directivei 2003/6/CE a Parlamentului European si a Consiliului si a
Directivelor 2003/124/CE, 2003/125/CE si 2004 /72 /CE.

Regulamentul MAR introduce pentru prima data o definitie identicA a informatiilor
confidentiale in toate statele membre.

Definitia informatiilor confidentiale este reglementata in art. 7 articol 1 din Regulamentul
MAR. Informatiile confidentiale au urmatoarele caracteristici:

- sunt definite in mod precis;

- nu au fost facute publice;

- se refera, direct sau indirect, la unul sau mai multi emitenti sau la unul sau mai multe
instrumente financiare;

- in cazul in care ar fi facute publice, ar putea influenta semnificativ pretul
instrumentelor financiare in cauza sau pretul instrumentelor financiare derivate conexe;

Asadar, esenta informatiei confidentiale este valoarea ei speciala care rezulta din faptul ca,
pana cand sunt facute publice, aceasta este proprietatea exclusiva a emitentului (sau a altei
entitati la care se raporteazad). Prin definitie aceasta informatie are o anumita valoare,
materiald sau morala si din aceasta cauza accesul la aceasta au doar cateva persoane. De
asemenea valoarea specialda a informatiilor confidentiale consta 1in faptul ca divulgarea
acestora, in special divulgarea ,prematura”, ar putea afecta pretul sau valoarea
instrumentelor financiare specifice.

In dispozitiile art. 7 alin. 1 al Regulamentului MAR se disting patru categorii de informatii
confidentiale.

Prima, cea mai frecvent intalnita, se aplica emitentilor de bursa si din alte platforme de
tranzactionare organizate (de regula - societati pe actiuni).
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A doua categorie se refera la certificatele de emisii sau produsele licitate pe baza acestora si
participantii pietei certificatelor de emisie.
A treia categorie se refera la instrumentele financiare derivate pe marfuri si emitentii
acestora. lar a patra a fost formata ca o extensie a definitei generale din art. 7 alin. 1 al
Regulamentului MAR pentru persoanele insarcinate cu executarea ordinelor referitoare la
instrumente financiare de catre clienti (practic: agentii de bursa/brokeri).
O caracteristica inseparabila a informatiilor este potentialul sdu de creare a preturilor.
Aceasta creare a preturilor este inteleasa atat obiectiv cat si subiectiv din punct de vedere al
investitorului si al emitentului.
In Hotararea CJUE (Camera a doua) din 11 martie 2015 ¢-628/ 13, Curtea a subliniat ca, in
scopul recunoasterii informatiilor ca fiind informatii cu caracter strict definit in sensul
acestor dispozitii, nu este necesar sa se poata deduce din aceasta suficient gradul de
probabilitate ca impactul lor potential asupra pretului instrumentelor financiare sa aiba o
anumita directie atunci cand acestea sunt facute publice. Este suficient ca informatiile sa fie
suficient de specifice si detaliate (precise) pentru a evalua impactul potential asupra pretului
actiunii. Numai informatiile generale sau neclare care nu permit sa fie trase concluzii cu
privire la caracterul sau potential de a crea pretul nu vor fi informatii confidentiale in sensul
Regulamentului MAR.
Informatia confidentiala trebuie sa fie precisa. Precizia informatiilor trebuie inteleasa ca
starea in care continutul unei informatii date permite o evaluare a impactului posibil al
circumstantelor sau evenimentelor date asupra pretului sau valorii instrumentelor. Nivelul
de detaliu (adica precizia) este baza pentru a evalua caracterul de creare a pretului a
respectivei informatii.
Un aspect important al determinarii conceptului de informatii confidentiale in Regulamentul
MAR si a procesului de recunoastere a acestora in fiecare caz in parte este orizontul de timp
al informatiilor confidentiale si posibilitatea ,raspandirii” acesteia in timp. Conform
considerentului 16 din Regulamentul MAR, daca informatiile confidentiale se refera la un
proces care are loc in etape, fiecare etapa a procesului, precum si intregul proces pot
constitui informatii confidentiale. O etapa intermediara intr-un proces pe termen lung poate
fi in sine un ansamblu de circumstante sau un eveniment care are loc sau pentru care - pe
baza unei evaluari globale a factorilor care apar la un moment dat - se poate astepta realist
sa apara sau sa se produca. Cu toate acestea, acest concept nu trebuie interpretat avand in
vedere importanta impactului acestui ansamblu de circumstante sau a acestui eveniment
asupra preturilor instrumentelor financiare. O etapa intermediara trebuie considerata
confidentiala daca intruneste in sine criteriile pentru informatii confidentiale. Aceasta
problema a fost clarificata in considerentul 17 din preambulul Regulamentului MAR.
Informatiile care se refera la un eveniment sau la un set de circumstante ce reprezinta o
etapa intermediara in cadrul unui proces prelungit se pot referi, de exemplu, la stadiul
negocierilor contractuale, la termenii conveniti provizoriu in cadrul acestor negocieri, la
posibilitatea plasarii de instrumente financiare, la conditiile in care vor fi comercializate
instrumentele financiare, la termenii provizorii conveniti pentru plasarea instrumentelor
financiare sau la analizarea posibilitatii de a include un instrument financiar intr-un index
major sau la eliminarea unui instrument financiar din respectivul index.
Rezumand, daca un fragment al procesului prelungit nu are potential creator de preturi, nu
poate fi considerat informatie confidentiala.
Articolul 8 din Regulamentul MAR reglementeaza chestiunile legate de wutilizarea
informatiilor confidentiale, care poate avea diferite forme. In sensul Regulamentului MAR
utilizarea informatiilor confidentiale este:

1) situatia cand o anumita persoana detine informatii confidentiale si utilizeaza aceste

informatii pentru a achizitiona sau a ceda, in nume propriu sau in numele unui tert,
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in mod direct sau indirect, instrumente financiare la care se refera informatiile
respective,

2) utilizarea informatiilor confidentiale este, de asemenenea, anularea sau modificarea
unui ordin la care se refera informatiile, chiar si in cazul in care acel ordin a fost
emis inainte ca persoana in cauza sa intre in posesia informatiilor confidentiale,

3) in ceea ce priveste licitatiile pentru certificate de emisii sau alte produse licitate pe
baza acestora, utilizarea informatiilor confidentiale cuprinde, in afara de cele sus-
mentionate, si lansarea, modificarea sau retragerea unei oferte de catre o persoana in
nume propriu sau in numele unui tert.

Interzicerea utilizarii informatiilor confidentiale exprima un ordin absolut si neconditionat de
a se abtine de la actiunile specificate in prevedere. O incalcare a interdictiei va fi orice
utilizare a informatiilor confidentiale pentru a obtine - direct sau indirect - beneficii (de
obicei materiale) sau pentru a reduce pierderile (pagubele) rezultate ca urmare a efectuarii
unei tranzactii interzise.

Art. 8 alin. 4 din Regulamentul MAR indica entitatile la care se aplica dispozitiile. Acestea
sunt toate persoanele (fizice sau juridice) care detin informatii confidentiale ca urmare a
faptului ca:

a) este membru in organele de administratie, de conducere sau de supraveghere ale
emitentului sau participant la piata certificatelor de emisii;

b) detine o parte din capitalul emitentului sau participant la piata certificatelor de emisii;

c) are acces la informatii prin exercitarea sarcinilor de serviciu, a profesiei sau a functiei
(membrii CEI); sau

d) este implicat in activitati infractionale.

Prezentul articol se aplica, de asemenea, oricarei persoane care este in posesia unor
informatii privilegiate in alte imprejurari decat cele mentionate la primul paragraf, in cazul
in care persoana in cauza stie sau ar trebui sa stie ca sunt informatii privilegiate.

Articolul 10 din Regulamentul MAR defineste ce este divulgarea neautorizata a informatiilor
confidentiale. Divulgarea neautorizata a informatiilor confidentiale are loc in cazul in care o
persoana detine informatii privilegiate si le divulga unei alte persoane, cu exceptia cazului
in care divulgarea se face in exercitarea normala a sarcinilor de serviciu, a profesiei
sau a functiei.

Prevederile art. 10 MAR completeaza dispozitiile art. 8 si — indirect — ale art. 9 MAR.

In conformitate cu Regulamentul MAR divulgarea informatiilor confidentiale, cu exceptia
publicarii acestora in modul prevazut (art. 17 din Regulamentul MAR) si contabilitatea
admisa clar ca fiind autorizata (art. 9 din Regulamentul MAR) este un act ilegal si este
interzisa. Prin divulgarea (ilegala) a informatiilor confidentiale se intelege situatia in care o
persoana care detine informatii confidentiale le dezvaluie altei persoane. Nu constituie o
divulgare ilegala de informatii confidentiale atunci cand divulgarea se face in
exercitarea normala a sarcinilor de serviciu, a profesiei sau a functiei. Cu alte cuvinte
dezvaluirea informatiilor confidentiale in exercitarea normala a sarcinilor de serviciu, a
profesiei sau a functiei exclude (si suprima) ilegalitatea dezvaluirii informatiilor confidentiale.
O astfel de divulgare a informatiilor confidentiale este permisa si conforma prevederilor
legale.

Prevederile art. 10 din Regulamentul MAR se aplica in cazul membrilor CEI, carora le-au
fost incredintate informatii confidentiale de catre conducerea centrala.

Art. 14 al Regulamentului MAR prevede interzicerea utilizarii abuzive si a divulgarii
neautorizate a informatiilor confidentiale. Prin aceasta dispozitie se interzice oricarei
persoane:

a) sa utilizeze abuziv sau sa incerce sa utilizeze abuziv informatiile confidentiale;
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b) sa recomande ca o altda persoana sa participe la practici de utilizare abuziva a
informatiilor confidentiale sau sa convinga o alta persoana sa participe la utilizarea abuziva
a informatiilor confidentiale; sau

c) sa divulge in mod neautorizat informatii confidentiale

Art. 17 al Regulamentului MAR contine principiile de publicare a informatiilor confidentiale,
constituind cheia intregului document. Conform cu art. 17 alin. 1 al Regulamentului MAR
emitentii trebuie sa faca publice, de indata ce este posibil, informatiile confidentiale care se
refera in mod direct la ei. Nu sunt acoperite de aceasta obligatie informatiile care se refera
direct la emitent. Informatie care se refera direct la emitent este orice informatie despre
situatia, evenimentele, circumstantele care se refera in mod direct la activitatea emitentului,
chestiuni legate de structura organizatorica a emitentului, starea resurselor financiare
(capitalurilor), starea sau valoarea activelor sale, a pasivelor, datoriilor, situatia financiara.
De asemenea se aplica si situatiilor, evenimentelor si circumstantelor care au avut loc in
afara structurii emitentului sau a intreprinderii acestuia, in cadrul grupului de capital. In
sfera informatiilor confidentiale, entitatea filiala si dominanta (membrii grupului de capital)
este tratata ca o unitate organizatorica unica in scopul indeplinirii obligatiilor de informare.
Informatiile confidentiale ar trebui facute publice cat mai curand posibil. Numai in cazuri
speciale in care punerea in aplicare a acestei obligatii ar putea dauna intereselor legitime
(indreptatite) ale emitentului este permisa posibilitatea de a intarzia divulgarea informatiilor
confidentiale.

Dupa cum este indicat in pct. 50 al preambulului Regulamentului MAR, aceste interese
legitime pot aparea, in special, in urmatoarele circumstante, care nu formeaza o lista
exhaustiva: (a) negocieri in curs de desfasurare sau elemente conexe, in cazul in care
publicarea lor, ipotetic vorbind, ar risca sa le afecteze rezultatul sau cursul normal al
negocierilor;

b) decizii luate sau contracte incheiate de organul de conducere al unui emitent, care
necesitd aprobarea unui alt organ al emitentului pentru a intra in vigoare (in cazul
sistemului dualist al organelor emitentului),

cu conditia ca publicarea acestor informatii inainte de aprobarea lor, impreuna cu
anuntarea simultand a faptului ca se asteapta aprobarea, ar pune in pericol aprecierea
corecta a informatiei de catre public.

Publicarea informatiei confidentiale ar trebui postata pe site-ul de internet al emitentului si
sa ramana acolo pentru o perioada de cel putin cinci ani.

In afara obligatiei de a publica informatiile confidentiale pe site-ul sau de internet, emitentul
este obligat sa furnizeze aceste informatii prin intermediul canalului indicat pentru sistemul
de tranzactionare din fiecare stat membru (in Polonia este actualmente sistemul ESPI).

Divulgarea informatiilor confidentiale persoanelor terte. Grupul de entitati catre care
informatiile confidentiale pot fi transferate in mod legal in desfasurarea normala a
activitatilor este indicat la art. 17 alin. 8 din Regulamentul MAR. In cazul in care un emitent
sau un participant la piata certificatelor de emisii, sau o persoana care actioneaza in nume
propriu divulga informatii confidentiale unui tert in cadrul desfasurarii normale a sarcinilor
de serviciu, a profesiei sau a functiei, astfel cum se mentioneaza la art. 10 alin. 1, persoana
respectiva trebuie sa faca publice aceste informatii integral si efectiv:

a) simultan in cazul publicarii intentionate sau

b) imediat in cazul publicarii neintentionate.

Nu se aplica in situatia in care persoana care a obtinut informatia confidentiala are obligatia
de a pastra confidentialitatea, indiferent de sursa acestei obligatii.
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In conformitate cu aceastd prevedere, conducerea centrald poate incredinta CEI informatii
cu caracter confidential, care inca nu au fost publicate, cu conditia ca membrii CEI sa fie
obligati si sa accepte obligatia de pastrare a confidentialititii acestora. In caz contrar in
conditiile in care aceste informatii sunt furnizate, apare obligatia simultana de a dezvalui
aceste informatii in mod complet si eficient.

Sanctiuni

Art. 30 al Regulamentului MAR prevede ca statele membre confera autoritatilor competente,
in conformitate cu dreptul intern, atributiile necesare pentru a lua sanctiuni administrative
si alte masuri administrative adecvate. Acestea includ incalcari ale art. 14 MAR referitoareea
la interdictia de utilizare si divulgare ilegala a informatiilor confidentiale. Dupa cum se
explica in considerentul 17, valoarea reala a amenzilor administrative impuse in anumite
cazuri poate atinge nivelul maxim prevazut de prezentul regulament sau un nivel superior
prevazut de legislatia nationala pentru incalcari grave, in timp ce amenzile semnificativ mai
mici decat nivelul maxim pot fi aplicate pentru incalcari mai putin semnificative sau in caz
de solutionare. Acest regulament nu limiteaza posibilitatea ca statele membre sa introduca
sanctiuni mai drastice sau alte masuri administrative.

Sanctiuni penale

Prevederile UE care indica cuantumul sanctiunilor penale sunt cuprinse in DIRECTIVA
2014/57/UE A PARLAMENTULUI EUROPEAN SI A CONSILIULUI din 16 aprilie 2014 privind
sanctiunile penale pentru abuzul de piatd (directiva privind abuzul de piata). Conform
considerentului 23 - domeniul de aplicare al directivei este stabilit in asa fel incat sa
completeze si sa asigure punerea in aplicare eficientd a Regulamentului (UE) nr. 596/2014.
Infractiunile trebuie sanctionate in conformitate cu aceasta directiva, daca au fost comise
intentionat si cel putin in cazurile grave, in timp ce sanctiunile pentru incalcarea
Regulamentului (UE) nr. 596/2014 nu necesitda demonstrarea ca au fost comise intentionat
sau calificarea acestor incalcari ca fiind grave. In aplicarea dreptului intern care transpune
prezenta directiva, statele membre ar trebui sa se asigure ca impunerea de sanctiuni penale
pentru infractiunile in conformitate cu prezenta directiva si de sanctiuni administrative in
conformitate cu Regulamentul (UE) nr. 596/2014 nu duce la o incalcare a principiului ne
bis in idem.

Directiva stabileste standarde minime pentru sanctiunile penale pentru utilizarea
informatiilor confidentiale si divulgarea ilegala a informatiilor confidentiale. Prin ,informatii
confidentialee” se inteleg informatii in sensul art. 7 alin. 1-4 din Regulamentul (UE) nr.
596/2014 ( art. 2 pct. 2 al Directivei).

In conformitate cu art. 3 al Directivei utilizarea abuziva a informatiilor confidentiale are loc

atunci cand o persoana detine informatii privilegiate si utilizeaza aceste informatii pentru a

achizitiona sau a ceda instrumente financiare la care se refera informatiile respective, in

nume propriu sau in numele unui tert, direct sau indirect.

Prezenta prevedere se aplica oricarei persoane care detine informatii privilegiate ca urmare a

faptului ca persoana respectiva::

a) este membra in organele administrative, de conducere sau de supraveghere ale
emitentului sau ale participantului pe piata certificatelor de emisii

b) detine o parte din capitalul emitentului sau al participantului pe piata certificatelor de
emisii;

c).are acces la informatii prin natura postului ocupat, a profesiei sau a sarcinilor
profesionale; sau;

d) este implicata in activitati infractionale.
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Prezentul articol se aplica, de asemenea, oricarei persoane care a obtinut informatii
privilegiate in alte imprejurari decat cele mentionate la primul paragraf, in cazul in care
persoana respectiva stie ca sunt informatii confidentiale.

In conformitate cu art. 4 alin 2 din Directiva, cazurile grave de divulgare ilegald a
informatiilor confidentiale constituie o infractiune daca aceste fapte au fost comise in mod
intentionat. Se considera ca dezvaluirea ilegala a informatiilor confidentiale are loc atunci
cand o persoana detine informatii confidentiale si dezvaluie aceste informatii unei alte
persoane, cu exceptia cazului in care divulgarea se face in exercitarea normala a
sarcinilor de serviciu, a profesiei sau a functiei.

In conformitate cu art. 7 alin. 2 al Directivei infractiunea de utilizare abuziva a informatiilor
confidentiale se sanctioneaza cu o pedeapsa maxima cu inchisoare de cel putin patru ani. In
schimb infractiunea de divulgare a informatiei confidentiale se sanctioneaza cu o pedeapsa
maxima cu inchisoarea de cel putin doi ani.

Modalitati legale de ob{inere a informatiilor despre o intreprindere

Reglementarile legale, atat la nivel national, cat si european, impun intreprinderii emitente o
serie de obligatii de informare. Obligatiile de informare includ necesitatea ca emitentii sa
faca publice informatii confidentiale, rapoarte curente si periodice.

Aceste obligatii reies, printre altele, din urmatoarele acte juridice ale Uniunii Europene si
acte juridice nationale care le pun in aplicare:

1. Directiva 2003/71/CE a Parlamentului European si a Consiliului din 4 noiembrie 2003
privind prospectul care trebuie publicat in cazul unei oferte publice de valori mobiliare
sau pentru admiterea valorilor mobiliare la tranzactionare si de modificare a Directivei
2001/34/CE cu modif. ult. si Regulamentul (UE) 2017/1129 al Parlamentului
European si al Consiliului din 14 iunie 2017 privind prospectul care trebuie publicat in
cazul unei oferte publice de valori mobiliare sau al admiterii de valori mobiliare la
tranzactionare pe o piata reglementata, si de abrogare a Directivei 2003/71/CE;

2. Regulamentul (UE) nr. 596/2014 al Parlamentului European si al Consiliului din 16
aprilie 2014 privind abuzul de piatd (regulamentul privind abuzul de piatd) si de
abrogare a Directivei 2003/6/CE a Parlamentului European si a Consiliului si a
Directivelor 2003/124/CE, 2003/125/CE si 2004 /72 /CE cu modif. ult. ,Regulamentul
MAR?”);

3. Directiva 2004/109/CE a Parlamentului European si a Consiliului din 15 decembrie
2004 privind armonizarea obligatiilor de transparenta in ceea ce priveste informatia
referitoare la emitentii ale caror valori mobiliare sunt admise la tranzactionare pe o
piata reglementata si de modificare a Directivei 2001/34/CE cu modif. ult. inclusiv cu
modificarile rezultate din Directiva 2013/50/UE a Parlamentului European si a
Consiliului din 22 octombrie 2013.

Informatiile furnizate obligatoriu de catre societatile emitente pe site-urile lor de internet
constituie pentru investitori baza de evaluarea a situatiei economice si financiare a
respectivului emitent si perspectivele de dezvoltare ale acestuia. De asemenea pot constitui o
sursid valoroasd de informatii pentru membrii CEI, indiferent de cele primite de la
conducerea centrala.
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Concentrarea si fuziunea intreprinderilor

Informatiile daca este planificatd transformarea unei intreprinderi de dimensiune
comunitara si despre sfera de transformare poate oferi informatii despre intentia
concentrarii. Concentrarea poate avea dimensiune nationala sau comunitara.

Sistemul de control a fuziunii intre intreprinderi a fost stabilit prin Regulamentul (CE) nr.
139/2004 al Consiliului din 20 ianuarie 2004 privind controlul concentrarilor economice
intre intreprinderi si Regulamentul Comisiei (CE) nr. 802/2004.

Putem vorbi despre o concentrare cu dimensiune comunitara in cazul in care:

- fuzioneaza doua sau mai multe intreprinderi anterior independente sau parti ale
intreprinderii;

- este preluat de catre una sau mai multe persoane care deja controleaza cel putin o
intreprindere, sau de catre una sau mai multe intreprinderi controlul direct sau indirect in
totalitate sau partial asupra uneia sau mai multe intreprinderi, fie prin cumpararea de
titluri de valoare sau active, fie prin contract sau orice alte mijloace ;

- crearea unei intreprinderi comune care indeplineste permanent toate functiile unei entitati
economice independente.

Concentrarea are o dimensiune comunitara (art. 1 alin. 2 Regulamentul 139/2004) atunci
cand:

- cifra de afaceri totala realizata la nivel mondial de toate intreprinderile implicate depaseste
5 000 de milioane EUR si

- cifra de afaceri totala realizatda in Comunitate de catre fiecare din cel putin doua
intreprinderi implicate depaseste 250 de milioane EUR.

cu exceptia cazurilor in care fiecare dintre intreprinderile implicate realizeaza mai mult de
doua treimi din cifra sa totala de afaceri la nivel comunitar intr-unul si acelasi stat membru.

(asa-numita reguld de doua treimi). In aceastd situatie concentrarea, chiar daci atinse
pragurile sus-mentionate, nu are dimensiune comunitara.

De asemenea concentrarea are dimensiune comunitara atunci cand sunt indeplinite
simultan urmatoarele premise (art. 1 alin. 3 din Regulamentul 139/2004):

- cifra totala de afaceri combinatad realizatda la nivel mondial de toate intreprinderile
implicate depaseste 2 500 de milioane EUR;

- in fiecare din cel putin trei state membre, cifra totala de afaceri combinata realizata de
toate intreprinderile implicate depaseste 100 de milioane EUR,;

- in fiecare din cel putin trei state membre care sunt incluse la punctul de mai sus, cifra
totala de afaceri realizata de catre fiecare din cel putin doua dintre intreprinderile implicate
depaseste 25 de milioane EUR si

- cifra totala de afaceri realizata in Comunitate de catre fiecare din cel putin doua dintre
intreprinderile implicate depaseste 100 de milioane EUR.

Exceptie face situatia in care fiecare dintre intreprinderile implicate realizeaza mai mult de
doua treimi din cifra sa totala de afaceri la nivel comunitar intr-unul si acelasi stat membru
(asa-numita regula de doud treimi). In aceastd situatie concentrarea, chiar daca sunt
indeplinite toate premisele sus-mentionate, nu are dimensiune comunitara.

Tranzactiile care nu intra in acest domeniu nu fac obiectul notificarii Comisiei Europene. In

lipsa obligatiei de a notifica intentia concentrarii la Comisia Europeand, in principiu apare
obligatia de a anunta aceastd intentie de concentrare Presedintelui organului national
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competent. Aceasta constituie punerea in aplicare a principiului ,ghiseului unic”, definit in
Regulamentul 139/2004, care reglementeaza controlul concentrarilor economice intre
intreprinderi de catre Comisia Europeana.

Site-ul de mai jos contine toate procedurile deschise conduse de Comisia Europeana:

http:/ /ec.europa.eu/competition/elojade/isef/index.cfim?fuseaction=dsp_merger ongoing

Informatiile referitoare la procedurile antitrust privind concentrarea sunt publicate curent
pe site-ul Oficiului de Protectie a Concurentei si a Consumatorilor

(http:/ /www.uokik.gov.pl/koncentracje.php).

Deciziile in cazuri sunt publicate pe site-ul:

http:/ /www.uokik.gov.pl/decyzje prezesa uokik2.php).

Entitatile interesate de informatii cu privire la procedurile curente de concentrare, precum si
deciziile emise in aceste cazuri le pot urmari curent pe site-urile web indicate mai sus.

RGPD si accesul CEI la informatii

REGULAMENTUL (UE) 2016/679 AL PARLAMENTULUI EUROPEAN SI AL CONSILIULUI
din 27 aprilie 2016 privind protectia persoanelor fizice in ceea ce priveste prelucrarea
datelor cu caracter personal si privind libera circulatie a acestor date si de abrogare a
Directivei 95/46/CE (Regulamentul general privind protectia datelor), in continuare RGPD,
contine dispozitii care reglementeaza protectia persoanelor cu privire la prelucrarea datelor
cu caracter personal si dispozitii privind liberul flux de date cu caracter personal. Aplicarea
RGPD este asigurata de legile nationale. RGPD este in vigoare incepand cu 25 mai 2018,
impunand astfel obligatii speciale companiilor si institutiilor in domeniul protectiei datelor
cu caracter personal ale clientilor, contractantilor sau angajatilor sai.

RGPD stabileste regulile de prelucrare a datelor cu caracter personal si in art. 83 introduce
sanctiuni majore pentru incalcarea acestor principii. Din acest motiv, de la data intrarii in
vigoare a RGPD, companiile refuza adeseori sa furnizeze date despre angajati, motivand prin
RGPD. Analiza de mai sus urmareste sa raspunda la intrebarea cand refuzul de a furniza
date de catre conducerea centrala va fi justificat si cand citarea RGPD este doar o scuza
pentru a refuza furnizarea datelor.

Asadar ce inseamna date cu caracter personal conform cu RGPD?

In conformitate cu art. 4 pct. 1 RGPD, ,date cu caracter personal” inseamna orice informatii
privind o persoana fizica identificata sau identificabila (,persoana vizatd”). O persoana fizica
identificabila este o persoana care poate fi identificata, direct sau indirect, in special prin
referire la un element de identificare, cum ar fi un nume, un numar de identificare, date de
localizare, un identificator online, sau la unul sau mai multe elemente specifice, proprii
identitatii sale fizice, fiziologice, genetice, psihice, economice, culturale sau sociale.

Domeniul de protectie RGPD acopera prelucrarea datelor cu caracter personal, a carei
definitie este data in art. 4 pct 2) RGPD. ,Prelucrare” inseamna orice operatiune sau set de
operatiuni efectuate asupra datelor cu caracter personal sau asupra seturilor de date cu
caracter personal, cu sau fara utilizarea de mijloace automatizate, cum ar fi colectarea,
inregistrarea, organizarea, structurarea, stocarea, adaptarea sau modificarea, extragerea,
consultarea, utilizarea, divulgarea prin transmitere, diseminarea sau punerea la dispozitie
in orice alt mod, alinierea sau combinarea, restrictionarea, stergerea sau distrugerea.
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Dupa cum este indicat in considerentul 4 RGPD prelucrarea datelor cu caracter personal ar
trebui sa fie in serviciul cetatenilor. Dreptul la protectia datelor cu caracter personal nu este
un drept absolut; acesta trebuie luat in considerare in raport cu functia pe care o
indeplineste in societate si echilibrat cu alte drepturi fundamentale, in conformitate cu
principiul proportionalitatii. RGPD respecta toate drepturile fundamentale si libertatile si
principiile recunoscute in carta astfel cum sunt consacrate in tratate, in special dreptul la
(...) informatii, a libertatii de a desfasura o activitate comerciala, dreptul la o cale de atac
eficienta si la un proces echitabil, precum si diversitatea culturala, religioasa si lingvistica.
Considerentul 26 prop. 1 indica la ce informatii trebuie sa fie aplicate regulile de protectie a
datelor. Conform continutului sau, principiile protectiei datelor ar trebui sa se aplice tuturor
informatiilor despre persoane fizice identificate sau identificabile. Asadar, principiile de
protectie a datelor nu ar trebui sa se aplice informatiilor anonime, adica informatii care nu
se refera la o persoana fizica identificata sau identificabila sau la date cu caracter personal
care sunt anonimizate astfel incat persoanele vizate nu pot fi identificate deloc sau nu mai
pot fi identificate. Asadar, RGPD nu se aplicd procesarii informatiilor anonime, inclusiv
prelucrarii in scopuri statistice sau stiintifice.

In conformitate cu scopul Directive CEI, informatiile furnizate CEI de citre conducerea
centrala se refera la chestiunile transnationale, care influenteaza semnificativ interesele
angajatilor. Acestea vor fi informatii precum:

P situatia si tendintele in privinta angajarilor,

» investitiile si modificarile importante legate de organizare, modificarile importatnte
legate de introducerea unor noi metode de lucru sau noi procese de productie,
relocarea productiei,

fuziunea intreprinderilor,

reducerea sau inchiderea intreprinderilor, locurilor de munca sau a unei parti
importante a locurilor de munca

vV VVvYy

si concedierile colective.

Datorita caracterului transnational, comunitar al informatiilor, este putin probabil ca
informatiile furnizate de conducerea centralda cu privire la angajati sau care afecteaza
problemele angajatilor sa fie suficient de precise pentru a putea determina in detaliu,
concret si individual care sunt angajatii sau la care alte persoane se refera. Desigur, este
posibil sa se determine un anumit grup de angajati la care se refera deciziile sau
informatiile.

Cu toate acestea daca, in practica, ar iesi la iveala ca informatiile cu caracter transnational
legate de planurile conducerii centrale referitoare de ex. la relocarea unei intreprinderi sau a
unei anume structuri a acesteia, de ex. a departamentului de cercetare sau dezvoltare intr-o
altd tard persoanele in cauzd ar putea fi identificate individual de catre membrii CEI
dispozitiile RGPD nu pot constitui motive de a refuza furnizarea acesui tip de date catre CEI.
Temeiul legal care permite prelucrarea datelor cu caracter personal in acest caz este art. 6
alin. 1 lit ¢) din RGPD care prevede ca prelucrarea datelor cu caracter personal este legala
daca prelucrarea este necesara in vederea indeplinirii unei obligatii legale care ii revine
operatorului. Obligatia legalda mentionatd in prevedere este obligatia de a furniza CEI
informatii sub forma unor informari sau consultiri rezultate indirect din Directiva CEI si
direct din legile nationale privind CEI, care pun in aplicarea Directiva CEI.

Concluzii

1. Suprapunerea mai multor regimuri de drept: drept european, national precum si
dispozitii contractuale si modificare fireasca a caracterului informatiei in timp nu
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permit indicarea clara si definitiva care sunt informatiile care pot fi acoperite de
clauza de confidentialitate.

Aplicare Directivei CEI necesita diferentierea intre informatiile confidentiale si
informatiile acoperite de clauza de confidentialitate. De regula, sfera acestor concepte
ar trebui sa coincida, insa practica arata ca nu este asa.

Legislatorul decide care este sfera conceptuala a informatiilor confidentiale, in timp
ce sfera informatiilor acoperite de clauza de confidentialitate intr-o situatie data este
decisa unilateral de catre conducerea centrala, insa aceasta decizie este supusa unui
control administrativ sau judiciar, in functie de solutiile adoptate intr-un anumit stat
membru.

Dispunand de informatii trebuie tinut cont de cateva reguli:

1.

Statutul informatiilor confidentiale se modifica in timp, motiv pentru care ar trebui,
de asemenea, sa fie modificat si statutul informatiilor acoperite de clauza de
confidentialitate. Merita inclusa in contractul CEI o prevedere care indicA momentul
de incetare a clauzei de confidentialitate.

Domeniul conceptual al informatiilor cu titlu confidential in sensul art. 8 alin. 1 al
Directivei CEI va fi diferit in tarile membre, in functie de modul de punere in aplicare
a acestei prevederi, inclusiv metoda de definire din dreptul national a informatiilor
care pot fi acoperite de clauza de confidentialitate.

Nu poate fi o informatie cu titlu confidential in sensul Directivei CEI informatia
detinutd de membrii CEI care a fost obtinuta intr-un alt mod decat comunicarea ei
de catre conducerea centrala, de ex. informatiile general disponibile sau informatiile
la care membrii CEI au obtinut acces in mod legal, de ex. prin registre disponibile
public, informatii curente sau periodice publicate, informatii confidentiale publicate
de catre emitent, zvonuri din industria de profil.

Din principiu nu va fi acoperita de clauza de confidentialitate in sensul Directivei CEI
informatia care nu a fost comunicata expres cu titlu confidential.

Art. 10 alin. 1 din Directiva CEI stabileste principil furnizarii de informatii de catre
membrii CEI reprezentantilor angajatilor locurilor de munca sau angajatilor in
general cu exceptia informatiilor mentionate in art. 8 al Directivei CEI, adica
exceptandu-le pe cele care au fost comunicate expres cu titlu confidential.

In cazul modificarii caracterului informatiei confidentiale (informatia a avut titlu
confidential, insa cu timpul si-a pierdut confidentialitatea, de ex. ca urmare a
publicarii acesteia sau a pierderii actualitatii ei, iart conducerea centrala nu a
scurtat perioada de obligativitate a confidentialitatii), transmitand aceasta informatie
structurilor, ca sursa a informatiei nu trebuie indicatd conducerea centrala, ci alta
sursa de informatii, de ex. locul de publicare a informatiei.
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ANEXA NR. 3

Industria 4.0

Industria 4.0 inseamna integrarea magsinilor inteligente, a sistemelor si introducerea de modificari
in procesele de productie pentru cresterea eficientei productiei si introducerea posibilitatii de
modificari flexibile ale asortimentului. De asemenea, se refera la noi moduri de lucru si la rolul
oamenilor in industrie.

Cele patru revolutii industriale

Industria 1.0 — mecanizarea - inventarea si punerea in aplicare a motorului cu aburi a introdus
productia in era industrializarii;

Industria 2.0 — electrificarea — electricitatea a inlaturat motoarele cu aburi, iar liniile de productie
au putut produce marfuri in serie mare;

Industria 3.0 — digitalizarea — computere si sisteme de prelucrare a datelor din ce in ce mai eficiente
au permis controlul masinii prin intermediul software-ului. Datorita acesteia, utilajele au obtinut o
eficienta, o precizie si o flexibilitate mai mari, iar procesul de digitalizare a permis atingerea unor
niveluri din ce in ce mai ridicate de automatizare. Au inceput sa apara sisteme de planificare si
control, al caror scop era coordonarea operatiunilor de productie;

Industria 4.0 - integrarea sistemelor si crearea retelelor; Industria 4.0 integreaza oamenii si
masinile controlate digital cu internetul si tehnologiile informationale. Materialele produse sau
utilizate pentru productie pot fi intotdeauna identificate si, de asemenea, au capacitatea de a
comunica independent intre ele. Fluxul de informatii este implementat pe verticala: de la
componente individuale la departamentul IT al intreprinderii si de la departamentul IT la
componente. A doua directie a fluxului de informatii se realizeazd pe orizontala: intre masinile
implicate in procesul de productie si sistemul de productie al companiei.

Industria 4.0:

intr-un context mai larg este o parte a Internetului lucrurilor (obiecte care pot colecta, prelucra,
schimba date prin inteligentd artificiald) si o noua gama de tehnologii inteligente legate de
mobilitate, cladiri sau Smart Grid (retea de energie inteligentd).

inseamna unirea lumii reale a masinilor de productie cu lumea virtuala a internetului si a
tehnologiei informatiei. Oamenii, masinile si sistemele IT fac schimb automat de informatii in
timpul productiei - in fabrica si in cadrul diferitelor sisteme IT care opereaza in companie: de la
comanda si livrarea componentelor pentru productia in desfasurare, pana la trimiterea marfurilor
catre clienti si serviciile post-vanzare.

ofera acces la informatii utile, in orice moment, de oriunde, ceea ce permite producerea economica
de produse personalizate si serii scurte (asa-numita Mass Customization), ceea ce duce la
reducerea costurilor de productie si la raspunsul flexibil la intrebarile clientilor.

Avantajele noului tip de productie

crearea de retele si schimbul de date creste eficienta productiei, raspunzand nevoilor individuale ale
clientilor si reduce timpul petrecut pentru adaptarea masinilor la noile cerinte.

instrumentele de productie isi pot modifica singure functionarea, adaptandu-se la noile sarcini prin
utilizarea comenzii corespunzatoare a programului masinii care porneste automat modulele
necesare pentru a efectua procesul respectiv si le dezactiveaza pe cele inutile, ceea ce permite
producerea chiar si a unor piese individuale la costul productiei standard in serie, totodata se
detecteaza cazurile de reducere a eficientei si a deseurilor.

permite crearea de noi modele de afaceri. Provocarea este sa fie remarcate, implementate cat mai
repede si sa se profite de beneficiile economice pe care le ofera.

permite crearea de retele de valori in care sistemele IT si liniile de productie ale producatorilor de
masini si furnizorii acestora vor face schimb automat de date intre ele.

Tehnologia in practici: Controlul distribuit si standardele deschise
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Componentele automaticii distribuite si inteligente sunt dotate cu propriile sisteme de prelucrare a datelor
si software. Au nevoie numai de o comanda de la sistemul de control pentu a face o anumita miscare sau
o secventa anume. Cu cat mai multe functii vor fi transferate catre software, cu atat mai flexibil elementele
executive se pot adapta la noile cerinte. Adaptarea utilajelor la noile conditii nu se mai face cu surubelnite,
ci cu comenzi ale programului.

Internetul Lucrurilor — in directia viitorului
Internetul lucrurilor — se ocupa cu schimbul de informatii intre dispozitive, sisteme si oameni, crearea

noi oportunitati in diferite aspecte ale vietii. De exemplu, masinile care fac schimb de date prin internet pot
preveni accidentele sau blocajele de trafic, termostatele dispozitivelor de incalzire pot creste in avans
temperatura camerei etc.

Rolul omului in contextul celei de-a patra revolutii si amenintarea pentru partea sociala
1. Modificari pe piata muncii:
e robotizarea locurilor de munca determina cererea de angajati cu inalte calificari, ceea ce poate
reduce semnificativ interesul pentru participarea la sindicate;

e dezvoltarea platformelor de internet este insotitd de transferul sarcinilor de la companie la alte
entitati externe (outsourcing), ceea ce duce la o mai mare dispersare a mediului angajatilor si
impiedica semnificativ modelul actual de functionare a sindicatelor.

2. Modificari in sistemul educatiei:

e Necesitatea de a invata pe tot parcursul vietii - o diploma universitara si utilizarea tehnologiilor

informatice nu mai reprezintd o garantie pentru obtinerea sau pastrarea unui loc de munca.
3. Modificari in sistemele de securitate sociala:

e Impactul robotizarii locurilor de munca asupra formelor actuale de politica fiscala si a sistemelor de
securitate sociala bazate pana acum in principal pe asa-numita solidaritate intre generatii si
investitiile financiare.

4. Modificari in structurile sindicale:

e Necesitatea ajustarii flexibile a structurilor organizationale sindicale la noile forme ale pietei de

munca, un exemplu constituie angajarea distribuita in platformele online.
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